Allegato cciachpe A576EDB - REG. CCHPERP - PROTOCOLLO 0042913/U DEL 24/10/2025 11:31:11

o

Ba|ly

RACCOLTA
PROVINCIALE
DEGLI USI
985

Gl vt §L0¢2/20/£0 713A N/88E0L00 OT10D0L0OHd - d4HOD "O3YH - 00000V Yo EEIdD Oje

RACCOLTA PROVINCIALE DEGILI USI - CHIETI




Camera di Commercio Industria Artigianato ¢ Agricoltura
CHIETI

"RACCOLTA PROVIN
DEGLI USI

1985



PREFAZIONE

Ul.mo Sig. Presidente
della Camera di- Commercio di -

CHIETI

Le trasmetto, per [ appmmzzom da parte dells Giunta Camiera-
le, if Pprogeito deﬁmﬁzwo degli usi ¢ consuetudini. di- questa Provin-
cia la cut revisione ha richiesto un apprexzabile Greo: @ tempo ¢ un
impegno notevole da parte dei componenti-le de” sottocomissioni,
(tecnico-agraria e commerciale).

La evoluzione dells ecomomia locale, in rapporto alla introdu-
zione ¢ all'aggiornamento delle norme da parte del legislatore na-
vionale - regionale, ha fatto registrare la sua influenza in materia
di usi ¢ consuetudini nell'ambito della Provincia.

In particolare, ['incremento della presenza degli Istituti di cre-
dito nelle artivits d'imprese societarie ed artigiane, ha condotto al-
la integraziome, e specificaxione, e talora alla mtroduzzone & nuovi
usi e consuetudini, che hanno costituito larga parie dell’aggiorna-

" mento della raccolta. .

I certi settori, si & rilevata, ed & stata registraiam, mell'ultimo
quinguennio, Vinfluenza i talune mody ﬁazzzom comegzzmtz alla
dilatazione del settore terwiario dell’economia, e alla erosione del
MELTO MONEIATIO.

Nel lavoro @i indagine e & acquisizione di dats, la Commzmo—
ne & stata agevolata dalla preziosa collaborazione del segretario
Dottor Ettore Lalli che, con la consueta difigenza, ha assolfo ar r-
suali adempiments, per un proficuo svolgimento delle sedute, al fi-
ne ultimo di conservare alla raccolta di requisiti che la rendono ap-
prexzabile ed utile, per gli operatori ecomomici e giuridict. '

Ritemendo di avere assolto al mio compito, La ringrazio per
Dincarico conferitomi e Le porgo distinti m[utz

Chiets, 1°/6/1987

II. PRESIDENTE DELLA COMMISSIONE
(Dozrt. Nicola Zicars)



PRESENTAZIONE

La Giunta Camerale nell'adunanza del 18 giugno 1987 ha ap-
provato i testo definitive della Raccolta 1985 degli usi provincizli.

Questa raccolta, valida per il quinguennio 1985-90, & il risulta-
to di un'attenta revisione della precedente.

L'opera che viene redatta in ottemperanza alle norme del T.U.
20-9-1934 n. 2011 ed alle disposizioni del Ministero dell’Industria
Commercio e Artigianato & destinata agli specialisti operatori del
diritto come un valido strumento i lavoro. Ma per chi vive la
realtd ecomomiica e sociale della Regione Abruzzo e pidi particolar-
mente della provincia di Chieti il suo comtenuto acquista i valore
di una testimoniania. : :

I/ testo mette in evidenza la profonds trasformazione delly no-
stra comuniti che attinge ormai agli schemsi delle moderne societi
industriali e, pur non rinnegando i modelli della civiltd contadina,
tuttavia ne abbandona alcuni usi con la caduta conseguente di nor-
me che vengono cancellate anche dalla raccolta.

Nell'approvare la raccolta la Giunta Camerale ha espresso & tut-
‘ti I componenti della Commissione provinciale un wvivo apprezza-
mento per il lavoro svolto compiacendosi in modo particolare per
Uilluminata opera di guida del Presidente Dr. Nicola Zigari, Presi-
dente di Seziome di Cassazione e del Vice Presidente Dr. Vincenzo
Colantonio - Consigliere & Cassazione.

Dott. Vincenzo Millemac:

Presidente della Camera di Commercio

RACCOLTA PROVINCIALE DEGII USI

1985
Approvatz dalla Giunta Camerale

con deliberazione n. 171 del 18 giugno 1987

- La raccolta & ordinata secondo lo Schema predisposto dal Ministe-
ro dell'Industria del commercio ¢ dell’ Artigianato.
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USI RICCORRENTI NELLE CONTRATTAZIONI IN GENERE

GENERALITA

Anche in provinga di Chied & in atto una profonda trasforma-
zione socio-economica, la cui fase attuale & caratterizzata dalla rapi-
da trasformazione di un’economia a base agratia (piccola proprietd,
mezzadria, ecc.) in un’economia mista nella quale gli strumenti
produttivi ¢ distributivi dell’agricoltura tradizionale, pur rappresen-
tando attualmente un fatrore prevalente, vengono sempre pilt ac-
centuaramente sostituiti da forme commerciali ¢ dall’estendersi del-
la’ piccola e media industria.

Pertando, mentre vengono meno usi secolari prop1i della societd
agricola, nuove forme economiche tendono ad essere inquadrate
dalle norme consuetudinarie proprie della societi industriale e com-
merciale che, per avere un carattere nazionale, si avvale frequente-

“mente delle norme del diritto civile,

Tale situazione comporta la graduale deroga di wsi, gid vigenti
nella provincia, relativi. alle contrattazioni, salva la permenenza di
particolati denominazioni, qualifiche, termini.

RAPPRESENTANTE DI COMMERCIO — PROCACCIATORE DI
AFFART — PIAZZISTA - VIAGGIATORE DI COMMERCIO

1l rappresentante di commercio & colui che provvede alla vendi-
ta degli articoli prodotti o commerciati dalla ditta mandante, a sce-
gliere la clientela che ritiene adatta al suo lavoro, a fare le offerte
ed a raccogliere le commissioni da trasmettere alla ditta, salvo ap-
provazione di questa.

La sua zona di lavoro, una o pill piazze o province, & indicata
nel mandato di rappresentanza. Non deve lavorare per le altre dit-
te concorrenti, salvo nulla-osta della sua mandante.

Il rappresentante & retribuito normalmente solo a provvigione,
che percepisce tanto sugli affari da lui trasmessi, conclusi e comu-
nicati, quante su quelli conclusi direttamente dalla ditta con la
clientela residente nella zona di lavoro assegnatagli, salvo patti spe-
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ciali che, per tali affari indiretti, escludano o limitino la provvigio-
ne.

Non percepisce la provvigione sugli affari che non hanno avuto
buon esito, a meno che cid dipenda da cause chiaramente ed
esclusivamente imputabili alla ditta.

Per consucrudine, la provvigione che sperta al rappresencante
esclusivo per le vendite, anche se direttamente effettuate dalla dit-
ta rappresentata, & commisurata all’importo netto della fatrura, va-
le a dire al netto incasso della ditta per la merce venduta.

La riscossione ¢ il regolamento delle fatture non rientrano, di
regola, nelle funzioni del rappresentante di commercio, a meno
che non esista specifico mandato. .

Salvo patti contrari, le spese di corrispondenza con la ditta e
con la clientela, nonche quelle di viaggio, sono, per consuerudine,
timborsate. ,

Una ditta commerciale che abbia affidato ad una determinata
persona o ditta una rappresentanza per una data zona, per svilup-
pare lavoro a provvigione, non pud affidare ad altri uguale incati-
co.

Gli affari direttamente trattati fra ditta e cliente vengono co-

municati al rappresentante al quale, salvo parti contrati, spetta la
provvigione convenuta.

Quando la ditta non accetta I'affare propostole dal suo rappte-
sentante, di norma, gli comunica tempestivamente la mancara ap-
provazione. )

Abitualmente la revoca del mandato, o la rinuncia ad €ss0, .

vengono comunicati con adeguato termine di preavviso, della dura-
ta minima di un mese, decorrente dal momento in cui la revoca o
la rinuncia del mandato sono pervenute a conoscenza dell’altra
parte. :
"~ La figura del rappresentante di commercio & diversa da quella
del procacciatore di affari, del piazzista e del viaggiatore.

I/ procacciatore d’affari si limita a raccogliere le ordinazioni dei
vati clienti trasmettendole alla Casa dalla quale ha avuto I’incarico
di procurare le commissioni le quali,’ pertanto, costituiscono mere
proposte di contratto. Egli funziona, percid, come veicolo di tra-
smissione delle proposte che, in generale, raccoglie per iscritto in
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appositi moduli fornit 2 tale scopo dalla Casa; non ha' alcun pote-
re di accettare, a nome della Casa, le proposte o di impegnare la
Casa, essendo privo di ogni rappresentanza negoziale e di ogni
mandato a contrattare.

I piazzista & colui che svolge il suo lavoro alle dipendenze di
una ditta o di un rappresentante con carattete di continuiti o con
vincoli di subotdinazione. Collabora con i titolari della ditta e con
1 suoi mandatari e, normalmente, € retribuito a stipendio fisso ¢
provvigione, o sola provvigione, senza I’obbligo del minimo di af-
fari. ‘

Egli ha Ja funzione di visitare la clientela della piazza per conto
della ditta ¢ dei mandatati di questa. Il piazzista, col consenso
della ditta o dei suoi mandatari, pud lavorare anche per conto di
altre aziende.

Coloro che, pur esercitando funzioni analoghe, non hanno rap-
port di continuiti e subordinazione, non rivestono la qualifica di
impiegato.

Il viaggiatore di commercio & un impiegato, dipendente della
ditta, o dei suoi mandatari, il quale viene retribuito, nomalmente,
con stimpendio ¢ provvigione e col solo stipendio.

CLAUSOLE CONSUETUDINARIE PRINCIPALI

A saldo

La dicitura «a saldo» indica liquidazione definitiva, pareggio di
dare e di avere, chiusura della partita.
Caparra

La caparra, normalmente, consiste nel versamento di una som-
ma 2 gatanzia d’un impegno contrattualmente assunto, dal quale
le parti possono sciogliersi o perdendo la somma o restituendola,

raddoppiata, come penale.
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Essa viene corrisposta su richiesta di una delle parti ed @ poi
successivamente conteggiata all’atto della liquidazione.

«Capezza 2 terras

La clausola «capezza 2 terra» significa che la vendita comporta

anche la consegna della capezza e che 'animale & venduto com’s

senza alcuna garanzia per 1'uso cui & destinato.
Clausola «a fiamma ¢ fuoco»

Quando nelle contrattazioni di bestiame & usata la clausola «a
fiamma e fuocos, la vendita si intende effettuata senza alcuna ga-
fanzia, 2 tutto rischio ¢ pericolo del compratore.

Clausola «circa»

L'uso della clausola «citcas significa che la consegna della merce
pué avvenire in una percentuale leggermente superiore o inferiore
alla quantii di merce partuita.

Clauscla «franco di mediaziones

Detta clausola, insetita nei patti, vale ad accollare ad una parte
la prowvigione del mediatore.

Clausola «capezza a capezza»

Detta clausola & relativa alla permuta di animali senza obbligo
da parte dei contraenti di versate eventuali conguagli, senza assun-
zione reciproca di garanzia.

Clausola «merce franco magazzino del venditores

-Con la clausola «merce franco magazzino del venditore», la
merce & venduta € consegnata al compratore libera da ogni spesa,
nel magazzino del venditore. 1l compratore & tenuto a ritirarla dal
magazzino medesimo; qualora, perd, egli desideri, ed il venditote

12

accetti, che la merce siz messa a sua disposizione in luogo diverso,
ogni ulteriore spesa festa a suo carico e la merce viaggia a suo -
schio ¢ pericolo.

Clausola «merce resa franco vagone partenzas

Detra clausola obbliga il venditre a provvedere per il vagone ¢
ad effettuare il carico assumendosi le spese ¢ 1 relativi rischi.

Clausola «ﬁer quanto in tempo»

La clausola «per quanto in tempo» viene usata per non assume-
re lmpegni.

Clausola «salvo visita o vista»

Quando nelle contrattazioni in genere viene usata detta clauso-
la, si intende che 1l compratore si tiserva di petfezionate il contrat-
to dopo aver visitato la mertce.

Pagamento contro documenti

Questa clausola obbliga I'acquirente ad eseguire il pagamento
al momento della presentazione dei document, anche se esso & ri-
chiesto prima dell’atrive della merce. :

Clausela «szivo vendutos

Ia clausola «salvo vendutos & usata per merci dispanihill
che possono esaurirsi prima della definizione de’

Copie dei contratti

La stupulazione di convenzioni scritte comporta, normalmente,
che ogni contraente riceva copia dell’atto stesso.



Effetco

E invalso nella pratica commerciale di ritenere la parola «effet-
to» equivalente alla parola «cambiales,

Stretta di mane

Nei Comuni della provincia, in occasione delle contrattazioni
verbali, in fiera, o altrove, relative g compravendita di animali o di
merci agricole, & in uso anche la etretta di manos fra Je parti.

Essa & atto esteriore dimostrativo dell’accordo raggiunto e della
fine delle contratrazioni, dopo di che, normalmente, il compratore
procede alla marcatura degli animali ¢ delle merci acquistate.

MEDIAZIONE

La contrattazione di molte merct, specialmente quelle riffettent -

la compravendita dj prodottd  agricoli, avvengono, generalmente,
con Uintervento del mediatore, '

A questi spetta la provvigione solo ad affare concluso per suo
tramite ¢ I'affare s’intende concluso quando v'¢ I'assenso pieno
delle parti, nel caso di contratto vetbale, oppure quando il contrat-
t0, il preliminare ¢ lo stabilito sono stati firmati o sono state scam-
biate le lettere impegnative,

In difetto di patti contrari, Ja provvigione & 2 carico di ciascuno
dei contraenti in parti uguali.

La clausola «franco di mediaziones, o altra equipollente, inserita
nei patti, vale ad accollare ad una sola parte la provvigione del
mediatore. '

Nelle permute di beni immobili dj diverso valore la provvigione
di mediazione viene cottisposta sulla base dell’immobile di maggior
valore.

Salvi patd contrati, le provvigioni dovute al mediatore, s’inten-
dono comprensive delle spese all'uopo eventualmente sostenute.

dovuto al mediatore il rimborso delle spese da Jui sostemite,
se I'affare non viene concluso. :

Ove insorga controversia nella esecuzione del contratto e si fac-
dia luogo allo.scioglimento di €sso, le parti contraenti con possono
richiedere rimborso a della provvigione gii pagata al mediatore, il
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quale ha diritto a percepire la provvigione anche nel caso che, con-
cluso il contratto, lo scioglimento derivi da accordi intervenuei tra
le parti 0 da mancata esecuzione del conrratto da parte di uno dei

~ contraentl.

ATTIVITA DI AGENZIE DI AFFARI

Qualora I'interessato si rivolga ad agenzie di affad, i compenso
usuale, spettante all’Agenzia per le pratiche curate, & dovuto in
base alla seguente tabella:

— Richiesta di copie di atti e documenti da Uffici e

Archivi - diritto fisso ... da L. 3.000 2 L. 10.000
— Scritturazione a facciata. ... da L. 250 a L. 500
— Disbrigo pratiche amministrative presso Uffici, per

ognl pratica sbrigata .... da L_. 5.000 a L. 10.000
— Operazioni cambiatie o di muri presso Istituti e

privati (esclusa la mediazione) per ogni opetazione

conchisa ........... da L. 5.000 a L. 10.000
— Informazioni semplici presso Uffici civili e mulitari,
per ogouno ...... da L. 3.000

— Informazioni commerciali presso Uffici, per ognuna L. 3.000
~— Compilazione denuncie di successione, usufrutto,

denunde di redditi, rettifiche, cessazioni ... L. 15.500
— Reclami diversi ..... da L. 5.000 a L. 10.000
— Legalizzazione di documenti presso Enti

amrinistrativi ... da L. 5.000 a L. 10.000
~— Ispezioni ipotecarie e catastali .... da L. 5.000 a L. 10.000
— Disbrigo pratiche automobilistiche.... da L. 10.000 2 L. 20.000

PROVVIGIONI

Le tariffe delle mediazioni consuerudinarie in provincia di Chie-
ti sono ripottate in appendice alle pagg. 117 e 118.

Aumento della provvigione al rappresentante che si assuma lo star
del credere



L'aumento della provvigione, che compete al rappresentante il
quale assuma lo star del credere, varia in relazione alle merci ed a
seconda dell’impegno assunto in misura maggiore o minore.

Provvigione per la riscossione di fatture commerciali

II conferimento dell'incatico di riscuotere fatture comporta il
pagamento, da parte del mandante ed a favore dell’incaricato, di
una provvigione pari allo 0,50% della somma riscossa.

TERMINI

Termine per il dtiro della merce messa a «disposizione del compra-
tore su piazza lontana»

Nel caso in cui, convenzionalmente, il venditore metta 2 dispo-
sizione del compratore delle merci su piazza lontana, il ritiro deve,
normalmente, efferruarst entro 8 o 10 giorni dalla ricezione dell’av-
viso.

Termine per la rispostz ad un’offerta di merci

La risposta ad una offerta di merci deve essere data a giro di
posta, 2 meno che non sia convenuto maggior periodo di tempo.

Termine per 1 reclami

Nella generalitd dei casi, & uso che i reclami circa la quality
della merce debbano essere effettuati entro gli otto giorni dal rice-
vimento. Se trattasi di merci rapidamente deperibili, il reclamo va
fatto peile 24 ore. ,

Nel commetcio digrano e cereali, il termine & di due giorni;
in ogni caso il reclamo deve essere effettuato prima dell’impiego
della merce. ‘
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CONTRATTI IN FIERA

1l «contratto in fieras, che si conclufie nelle tradimo_nah. ﬁf:re e
mercati tra agticoltori, allevatori di bestame ¢ commerciant, € 1:;.—
sato sulla buona fede delle parti cont'raentl..]?. quasi sempre verbale
e, prevalentemente, ha per oggetto il bestiame.

1l consenso assume la forma della «stretra di mano».

Ogni contrasto sulla manifestazione del consenso ¢ definito, se-
duta stante, dal mediatore che funge da giudice di campo.

17



TITOLO I

COMUNIONI TACITE FAMILIARI




COMUNIONI TACITE FAMILIARI

GENERALITA

Per famiglia colonica s’intende un raggruppamento di pilt per-
sone, normalmente unite da vincoli di parentela, le quali si dedi-
cano insieme alla coltivazione di uno o pit podeti e alle attivitd
connesse. .

ORGANIZZAZIONE

Ogni famiglia colonica ha un capo cut spetta la direzione dei
lavori e l'amministrazione del patrimonio comune. Egli & tenuto
ad amministrare 1 patrimonio comune da buon padre di famiglia,
consultando i component la famiglia, specie se st tratta di opera-
zioni di una certa importanza. Servendosi delle spese occorrenti al
"mantenimento della famiglia (provviste all’ingrosso per vitto, ve-
stiario € spese voluttuarie), nonché alle spese straordinarie (ad
esempio per mattimoni, funerali, ecc.), consultandosi, anche al ti-
guardo, coi componenti la famiglia.

Il capo ¢ tenuto al rendiconto annuale, a richiesta di uno det
componenti.

Ogni componente la famiglia colonica ha I"obbligo di dedicare
la sua attivitd, secondo le proprie capacitd ed attitudini, alla colu-
vazione del podere ed alle atuvitd connesse.

PATRIMONIO E SUA DIVISIONE
Con la famiglia colonica si istituisce tacitamente una comunione
di beni.
Il patrimonio comune si distingue in:
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1) capitale vecchio:
2) capitale nuovo o accresciuto;
3) rendita dell’annata.

U capitale vecchio & i) capitale originartio, ciog quello eredirato
O Messo mn comune al momento della costiruzione della comunione
familiare. Esso comprende particolarmente:

3) proprietd immobiliari (terreni e fabbricati);

b). attrezzi, macchine, carri, ecc.:

c) arredi. ¢ suppellettili domestiche, escluse le gioie, gli indu-
menu ¢ gl oggetti personali;

d) bestiame ed animali dj bassa corte, meno Pincremento ateri- -

buibile al prodotto dell’annata;

€) mangimi e lettimji per il bestiame, maggesi ¢ sementi di
qualunque genere;

f) crediti per alienazione di precedenti beni;

g) altre evenruali arcivicy.

I capitale nuovo o accrescinto quello risultante dal capitale in
atto detratto il capitale vecchio, Esso comprende anche i risparmi
aFC?.ntonati ¢ non divisi, le consuete scorte di indumenti, mobili e
glote per le nubili, qualsiasi altro credito non previsto e turd gli

altri incrementi conseguiti alla data di costituzione della comunione
familiare, )

deH’apnata: grano, granoturco, uva, ortaglie, fascine, olive, for-
maggt, ecc., dall’incremento sul capitale complessivo del bestiame
atertbuibile a prodotto dell’annara daj maiali di allevamento, escly-
se le scrofe, dagli agnelli; capretti e animali di bassa corte, meno
quelli detti da seme, cioe i riproduttori.

DIRITTI E DOVERI DEI PARTECIPANTI
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Divisione del capitale vecchio

Il capitale vecchio della proprietd immobiliare va diviso, anche
in caso di successione, apertasi in seguito alla morte del capostipi-
te, in part uguali, per stirpi.

Parrecipano, quindi, alla divisione coloro che, anche se prece-
dentemente uscitd dalla famiglia, sono in rappresentanza delle stir-
pi, intendendosi per stitpe i capi di famiglia in successione eredita-
tia del padre. '

Divisione del capitale nuovo ¢ accresciuto

1l capitale nuovo va diviso tra tutti coloro che lo hanno forma-
t0, o comunque, abbiano contribuito a produrlo.

Divisione della rendita dell’annata

Godono della rendita dell’annata, compresi i frui pendenti,
tuttl 1 component la famiglia colonica che abbiano contribuito a
produrla.

Spese nuziali

Le spese per la dote della donna, che esce dalla famiglia, sono
a carico dei parenti della sposa; quelle per la cerimonia nuziale
(pranzi, vetture, ecc.) a catico delle due famiglie in proporzione al
numero del rispettivi invitati, mentre le spese per le gioie sono a
carico dello sposo cui, abitualmente, Ia sposa ricambia con un do-
no aggirantesi sul terzo del loro valore.

Divisione tra padre e figli maggiorenni

In caso di allontanamento dalla comunione di un figlio mag-
giorenne, questi non pud pretendere che la quota spettantegli per
aumento di capitale e frurro pendente.
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Debitd e crediti colonici

Al componenti, conviventi nella famiglia, restano debiti e credi-
t.

Recesso, scioglimento ed allontanamento

Non sono stati accertati usi,
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TITOLO II

COMPRAVENDITA E LOCAZIONE
DI IMMOBILI URBANI



Capitolo Primmo
COMPRAVENDITA DI IMMOBILI URBANI

E uso diffuso stipulate il contratto preliminate, o compromesso,
" prima di quello definitivo, il cui rogito va effettuato da un notaio
scelto dall’acquirente, se questi esprima tale desiderio.

In tale occasione viene versato un acconto del prezzo, libera-
mente concordato tra le parrti. .

Gli immobili urbani di nuova costmizione vengono contrattati a
metri quadrati di supetficie lorda, mentre i locali adibiti ad autori-
messe, comprati separatamente dai locali adibiti ad abitazione,
vengono acquistati a corpo. Gli immobili di vecchia costrazione
VENgono contrattati invece, a cofpo, caso per caso, secondo l'ubica-
zione ¢ la centralita.

Per quanto concerne la provvigione spettante al mediatore, per
la conclusione della vendita di case o di aree fabbricabili, la prov-
vigione complessiva & del 2% sul prezzo definitivo, di cui 1'1%
dal venditore ¢ I'1% dal compratore. '

Analogo compenso spetta al seasale che porta a termine 1affare
concernente I'appalto di costruzione di appartamenti ¢ la permura
di immobili urbani, ragguagliato, nel secondo caso, sulla base
dell'tmmobile di maggior valore.

Caprtolo Secondo
LOCAZIONE DI IMMOBILI URBANI

I contratti’ di locazione per appartamenti vuoti o ammobiliat,
uffici, negozi ¢ magazzini, vengono redatti su appositi modelli li-
beramente posti in commercio, ma possono essere stipulati anche
verbalmente, previa registrazione o con altro formulario.

La registrazione del contratto viene eseguita a cura del locarore
e le spese vengono ripartite in parti uguali.

Generalmente le parti contraenti stabiliscono la durata delle lo-
cazioni nelle forme sopradescritte; in difetto, essa deve intedersi
convenuta, sempfe pef un anno.
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La locazione a tempo indeterminato del contratto ha Iuogo per
la durata di un altto anno; in mancanza di disdetta la locazione si
Intende rinnovata per lo stesso petiodo considerato per i contratti a
tempo determinato, decorrente dal gioroo in cui lo stabile doveva
essere rilasciato.

Il termine per la disdetta dei contratti, normalmente, & di tre
mesi prima della data di scadenza; pud essere anche di un mese,
secondo le pattuizioni convenute.

A disdetta avvenuta il locatore prenderi accordi'con Pinquilino

per concordare 'oratio delle visite ai locali da riaffitrare o da ven. -

dere. .

L'appartamento deve essere consegnato al locatario in buome
condizione igieniche ¢ con servizi funzionali.

Per la ripulitura e tinteggiatura dei locali, salvo patd contrari,
provvede il locatore a sue spese. Dal medesimo pud essere richiesto
il deposito cauzionale, nella misura di due mensiliti di affitto, con
interessi legali a favore del locarario.

Il pagamento del fitto, per locali destinati ad abitazione, studi
professionali, negozi, uffici, ecc. & anticipato, mese per mese, se-
mestre per semestre, secondo la clausola del contratto.,

Se il canone di locazione & fissato in base al numero dei vani,
la cucina, I'anticamera, il ripostiglio, il gabinetto ¢ il corndoio
vengono calcolati per due vani a wmitti gli effetd.

La tolleranza per pagamento anticipato del fitro @ di glorni cin-
que, nel caso di affitto mensile.

A carico del locatatio sono previste le seguenti rparazioni:

— vetri, salvo rotture provocate da eventi straordinari;

— prese di corrente e campanelli clettrici, lavandini e lavabi;
— gabinetti, escluse la condutture:

— setrature, chiavi e chiavistelli;

— cinghie degli avvolgibili;

Sono anche a carico dell'inquilino, nel corso della locazione,
I'imbiancatura e tinteggiatura delle stanze ¢ delle porte ¢ di disot-
turamento delle condutture interne.

Questi & tenuto, al termine della locazione, a riconsegnare al
locatore tutte le chiavi in suo possesso.

Al mediatore, che ha fatto concludere il contratto di affitro di
appartamenti vuoti o ammobiliati o di locali adibiti ad uffici, ne-
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gozi, magazzini ed autorimesse, per periodo inferiore- ad un anno
viene corrisposto il 5% sul fitto di un mese da comspc')nd'crsx-, in
parti uguali, sia dall’inquilino che dal locatore. Per periodi dl.U{l
anne o superiori all’anno viene corrisposto, da entrambe le parti, il
3% sull’importo del fitto annuale.

Capitolo Terzo
PENSIONI

L’accordo tra pensionante e dozzinante avviene verbalmcgtc. Il
pagamento viene effettuato, salvo partti contrar, in via posticipata

e mensile. _ o
La disdetta della pensione deve essere comunicata 15 giorni pri-
ma della scadenza del contratto. o
"~ Al mediatore compete, da ciascuna delle parti, una provvigione
pati al 5% dell’importo pattuito della pensione mensile.
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TITOLO IV

COMPRAVENDITA, AFFITTO E CONDUZIONE
: DI FONDI RUSTICI




Capitolo Primo

COMPRAVENDITA DI FONDI RUSTICI

Nella compravendita di fondi rustici con case coloniche, non st
intendono compresi fra gli accessori, di cui € menzione all’articolo
1477 del Codice Civile, il bestiame e gli attrezzi agricoli in dota-
zione del fondo, oggetto della contrattazione, salvo diversa statui-
zione delle parti come nel caso di vendita «a cancello chiuso» com-
prendente, tra gli accessori, anche il bestame e gli attrezzi.

Nel caso di vendita «a cancello chiuso» si usa, normalmente,
elencare gli accessori compresi nel trasferimento immobiliare.

Capitolo Secomndo

AFFITTO DI FONDI RUSTICI

I contrart di locazione dei fondi rustict a tempo determinato
scadono, previa disdetta da comunicarsi entro il 15 marzo, alla fine
dell’annata agraria e ciog entro il 10 novermnbre.

Nel circondario di Vasto, invece, devono esserc disdetti entro il

- 31 marzo.

A contratto concluso, al mediatore compete una provvigione
complessiva del 2% da conteggiatsi, in quote uguali, da entrambe
le parti, sul canone del primo anno di affitto.

Capitolo Terzo

CONDUZIONE E RICONSEGNA
DI FONDI RUSTICI A MEZZADRIA

@) Conduxione

Non sono stati accertati usi.
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&) Riconsegna

Nella riconsegna dei fond; rustici a mezzadria od a coloniz pat-
ziaria, la stima delle scorte morte, dei lavori in corso e dej residui
fertilizzanti, viepe effettuata sulla base dej valoti annualmente de.-
terminati da apposita Commissione convocata presso la Camera di
Commercio, Industria, Artigianato ¢ Agricoltura dj Chied.

RICONSEGNA DI FONDI RUSTICI
NEL SETTORE ORTILIZIO

Il passaggio di conduzione delle colonie parziatie e delle affir.
tanze di fondi coltivati ad ort avviene, nel comune di Chieti, not-
malmente, entro Ia prima decade del mese di novembre.

L'affittuario subentrante o il concedente riconosce all’affirtuario
uscente 1l mancato raccolto di quelle colture, la cuj maturazione si
verifica dopo il rilascio del fondo.

D1 regola la stima, eseguita quasi sempre in presenza delle par- .

tt ¢ di ortolani esperti, viene prudentemente ridotts in previsione
di gelate che possano eventualmente compromettere Ig produzione,

Nel caso in cui la coltura trovasi agli inizi, la valutaziope ha
per oggetto il lavoro occorso, il seme ed i concime.

Caprtolo Quarto

CONDUZIONE A COLONIA PARZIARIA
O IN COMPARTECIPAZIONE

Non sono stati accertat] usi,

\

Capitolo Quinto
CONDUZIONE A COLONIA MIGLIORATIVA
Nen sono stati accertars usi.
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Capitolo Sesto

CONDUZIONE IN ENFITEUSI

Non sopo stati accertati ust.

Capitolo Settimo

ALTRE FORME DI CONDUZIONE

Non sono stati accertati usl.
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TITOLO ¥V

COMPRAVENDITA DI PRODOTTE




Capitolo Primo

PRODOTTI DELLA ZOOTECNICA
Sezione 1 - CONTRATTAZIONE DEI BOVINI IN GENERALE

Le contrattazioni del bestiame avvengono sia nei pubblici mer-
cati ‘che nelle stalle e, normalmente, sono perfezionate verbalmen-
te. 11 venditore & tenuto 2 dichiarare se trattasi di animali da vita
o da macello.

1 contratti vengono quasi sempre stipulati direttamente fra ven-
ditore e compratore; talvolta, specie nelle contrattazioni in cui ope-
rano i negozianti di bestiame, interviene il mediatore il quale ha
diricto alla provvigione, che & a carico dei contraenti, soltanto per 1
contratti conclusi, salvo che abbia agito per conto e in rappresen-
tanza di una sola delle parti.

Gli 2nimali da allevamento vengono gencralmente venduti co-
me si presentano al momento del conuratto, ciod con 1 mezzi di
contenzione di cui somo eventualmente forniti.

Per i bovini destinati alla marttazione i mezzi di contenzione
sono esclusi dalla vendira.

I bovini da allevamento e da macello si contrattano 2 capi ed a
pariglia. Quelli da macello anche a peso. In questo caso lanimale
venduto dev'essere assoggettato a congrua preventiva stabulazione.

1’identificazione dell’animale contrattato dai negozianti si effet-
tuz o colle forbici (taglio dei peli secondo speciali figure o lettere
dell’alfabeto) o con marchio con materiale colorante, restando vie-
tato V'uso del marchio a fuoco o col ferretto.

Tuite le condizioni e le riserve delle part conitaenti debbono
essere espresse ¢ chiarite prima della consegna ed accetrazione della
capatra o segnatura. Ogni pretesa postuma ¢ inefficiente salvo che
si tratd Ai vizi redibitori previsti dalla legge.

Avvenuto tra le parti I'accordo sul prezzo e sulle riserve, pud
aver huogo la segnatura che indica la conclusione del contratro.

1l compratore versa, in linea generale, una capafra proporziona-
ta al valore commerciale dell'animale o degli animali, secondo
quanto convenuto tra le parti ¢ deve completare il pagamento in
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contanti al momento in cui riceve I’animale che dev’esse
gnato.sul‘ bosto ove & stipulato il contrarto, e ha I’obbli ge d(.:ion"j(?~
(ritrl{lo Lf{ pill presto po§sibﬂc, sempre pets durante fe ore %1 atti:fittg.
de lan ;Erﬁt, saéx.ro patu'spegla.h_. Durante questo tempo il venditore
; Comg? I cucitodlre I?{ll_xn:i.lc come se fosse di sua proprieti.
. ,;estimpz izt;:eddﬁ rézlr)l aﬁ:nple?cnﬁ{na_le acquistato, non ha diritto
ticipo di pagamento; il venditore, igvgi:e“:h: on COHSldCIata', o
male venduto deve restituire al comprato;:e la cr;;Zr:aor;ZZg(ii?;izz-

Riserve e garanzie nei contratd

Salvo patti espressi, i contratti di bestiame effertuats nel mercati

e nelle fiere dell incia di Fag : .
zia legale. ella provincta di Chieti, sono stipulati con la garan-

Sezione II - VENDITA DI BESTIAME DA VITA

Cevul\tIcHe Egntrattazmn} di bestiame la caparra pud essere data e ri-
n'sem: anche con la riserva di sottoporre gli animali a visita., Tale
5¢rva viene espressa con le diciture: «franco di vistar e «f; di
visitas. e
Pc; «franco di vista» s'intende che I’animale pud essere esami
nato 0 i i -
x 2 una o pw persone di fiducia del compratore, e che questi
ni gl.usnﬁcaz-u_mc alcuna pud sciogliere il contratro ,
v 3 . 3 ’
. temlsta o ;%is.na di cui sopra deve essere praticata subito, entro
po stabdito dalle parti, trascorso il quale, inutilmente, il
contratto si risolve. , -
) ; L ..
terml:Ie la vc(rixdltlz} df:gl;I animali le espressioni: «vendita a capezza a
», «vendo l'animale come si tn 1
: ova ¢ come s1 present 1
comne Ianimale &, «v i d o ga.
. «vendo in fieras, «compto i
: v : , o in fiera», «senza ga-
ranz1§ e dr;:sponsabﬂna, «vedi bene prima tutto perché’ io non gri
spondo di nullas,> «ti vendo [I’ani —
, ndo I'animale senza al i
‘ : cuna garanzias
) .
f<~comprc> hfl:lero», «compro anche s¢ l'animale fosse fragicio» «aj
iamma e fuocos, esonera il i fasi ,
venditore da qualsiasi g { i
oo ¢ _ : qualsiasi garanzia per di-
o 0 vizi appareati ed occulti, fatta eccezione per le malattie in-
: 1:;: ¢ contagiose che, ai sensi del vigente Regolamento di Poli
2ila Verennarn, comportano il sequestro dell’animale
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Per le malattie infettive o contagiose delle diverse specie di be-
stiame & ammesso, quale periodo di gatanzia, il rispettivo periodo
massimo di incubazione.

Per la garanzia specifica della tubercolosi e della brucellosi ¢
della leucosi, il venditore presenta un certificato del vetetinado uf-
fictale.

Per i vizi redibitori, pitt appresso elencad, il periodo di garan-
zia & di otto giorni, entto il quale il compratore deve denunciare
al venditore il vizio o difetto riscontrato.

La garanzia decorre dal giorno successivo da quello di conse-
gna.

Durante il periodo di garanzia, il compratore ha il dovere di
mantenere 'animale comprato con ttte le cure che sono normal-
mente usate nel nostro ambiente agricolo; inoltre non deve fare at-
ti di proprietd (tosatura totale ¢ parziale, castrazione, taglio della

-coda e della criniera, manualiti tendent a cambiate la direzione

delle cornz o ad assottigliare I'astruccio corneo o a diminiuire la
lunghezza, ecc.) e deve adibire I'animale 2 quell'uso cui esso & de-
stinato ¢ nella misura voluta dalle condizioni fisiologiche e muorfo-
logiche attitudinali di esso.

Se durante il periodo di garanzia avviene la morte dell’animale,
il compratore dovii avvisare immediatamente it venditore per l'ac-
certamento della causa del decesso. Il prezzo dell’animale ¢ le spe-
se saranno a carico dell'uno e dell’altro contraente a seconda che la
malattia, che ha determinato il decesso, sia, 0 meno pfeesistente
alla vendita.

I’accertamento della gravidanza, quando essa ‘sia stata gatantita
dal venditore, avviene prima che sia stato perfezionato il contratto.
La spesa per il suddetto accerramento incombe al compratore, se &
positivo e, nel caso contrario, al venditore.

In mancanza del certificato genealogico per le vacche lattifere,
di cui sia stata data garanzia da parte del venditore circa la produ-
zione qualitativa € quantitativa del latte, ¢ non siano state deter-
minate le modaliGi di accertamento il controllo quantitativo del
latcte viene effetruato nei modi convenuti dai contraenti, quello
qualitativo da un Laboratorio di Analisi. Anche in tal caso il con-
tratto si petfeziona all’esito dei sudderti esperimenti.
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Sezione III - VENDITA DI BESTIAME DA MACELLO

L’animale venduto per macello, & esente da qualsiasi garanzia
per vizio o difetto occulto, salvo che le carni siano sequestrate e
totalmente distrutte perche non commestibili, o che siano assegnate
alla bassa macelleria. Nel primo caso il venditore deve rimborsare
al compratore il prezzo pattuito € Je spese di distruzione sono al
cartco del venditore, al quale spettano le spoglie dell’animale. Nel
secondo caso, cioé quando le carni vengano assegnate alla bassa
macelleria, il contratto viene risolto. Il venditore provvede alla ven-
dita diretta oppure stipula un nuovo contrarto col compratore,

Nei Comuni ove la bassa macelleriaz & gestita dall’ Amministra-
zione Comunale il ricavato, al netto delle spese, spetta al vendito-
re.

L'espressione «animale venduto al ferretro» significa che I'ani-
male viene venduto esclusivamente per macello.

Il venditore & esonerato da qualsiasi garanzia e rischio, anche se
I'animale dovesse essere completamente distrutto quando il contrat-
to viene concluso con le seguenti espressioni: «vendo l'animale co-
me st trova e si presenta», «cosi come 1’animale &», «senza garanzia
e responsabilitd», «<non rispondo di nulla», «endo e compro come
se l'animale fosse fradicior, «vendo capezza e terras, «a fiamma e
fuocor e similari. '

Sezione IV - EQUINI

Gli equini da allevamento ¢ da macello si contrattano 2 capo o

a parigliz; quelli da macello anche 2 peso. In tal caso I’apimale

venduto deve essere assoggettato a congrua preventiva stabulazione.

Le contrattazioni avvengono sia nei pubblici mercati che nelle
stalle ¢, di notma, sono verbali; si adotta anche la forma scritra
nel caso di compravendita a prezzi elevati, per qualiti, e quantitd
dei capi e oggetto del contratto, ¢ quando vengono richieste parti-
colari garanzie. :

Le modalitd della contrattazione, di pagamento ¢ di garanzia
per gli equini sono indentiche a quelle previste per i bovini, salvo
la tariffa di mediazione come si pud riscontrare dalla tabella tipor-
tata 2 pag. 118,
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Sezione V - SUINI

1 suini da macello si contrattano prevalentemente 2 peso € an-
che a capo e 2 gruppi. Per quelli venduti a peso ¢ non assoggertatt
a stabulazione, si conviene, di volta in volta, la_ta.ra da praticare.
Anche per i suini vigono wtte le modglit;i previste n_elia ‘compra-
vendita dei bovini, salvo tariffa di mediazione come si pud riscon-
trate dalla tabella riportata 2 pag. 118.

Sezione VI - OVINI E CAPRINI

Il bestiame ovino e captino da allevamento ¢ da macello, di so-

lito, viene venduto a capo, a gruppi ed anchf:\a peso. ‘
In tali contrattazioni vigono le stesse modalita previste per 1 bo-
vini, salvo la tariffa di mediazione, ovviamente pilt bassa, riportata

nella tabella a pag. 118.
" Sezione VII - VIZI REDIBITORI

Equini

1) Bolsaggine (toccato di fiato)
2) Capostorno

essia essenziale )
2 ']%?cchio con o senza logoramento dei denti (ticchio 2l vento)
ticchio dell’orso (ballo dell’orso)
5) Corneggio cronico (fischio) ' ‘
6) Zoppie croniche intermittenti (doglia vecchia)
7) Coliche ricorrenti . . o
8) Prolasso del retto ¢ della vagina che rivestono carattere di vi-
zio grave, occulto preesistente al contratto
9) Oftalmite periodica (luna) e amaurosl (gorta scFena)
10) Vizi d’animo (rustichezza, mordere, tirare cald, nn.cula..tc, ram-
pare); restio devesi in_tcndere i .nﬁuto degli animali all’uso
per il quale sopo stati comperatl.

Bovini
1) Malattie croniche dell‘apparato respiratofio con o senza tosse
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2) Malattie croniche dell’appartato digerente
3) Restio (deve intendersi il rifiuto degli animali ai lavori agticoli)
4) Vizio d’animo (tirare cornate e tirate calci)
5) Arpeggio
6) Crampo (sublussazione della rotula)

I’elencazione di cui sopra & meramente semplificativa. Secondo
la consuetudine s'intendono, per vizi redibitori, tutti quegli altri
che sono gravi, occulti e preesistenti al contratto.

Denominazione degli animali rurali usata dagli agricoltori della
provincia di Chieti:

— Vitello o vitella, fino a 5-6 mesi

—_ Ciavarro, vitello maschio non castrato dai 5-6 mesi ad un anno '

circa
— Jencarella, vitella da 5-6 mesi ad un anno circa
— Jenco, maschio da un anno a due anni
— Jenca, femmina da un anno a’ due anni
.— Jenca, femmina dopo i due annd
—. Bue, bovino maschio castrato dopo 1 due annt
— Toro, bovino maschio intero da riproduzione.

Specie cavallina:

— Mannina, puledra durante l'allattamento

— Cavalluccio, puledso maschio durante I’ allattamento
— Puledro o puledra, fino 2 tre anni

— Cavallo o giumenta, dopo i tre anoi.

Specie asinina:

— Staccarella o puldracchia, . puledra femmina durante 1'allatta-
mento .

— Staccone o puldracchio o puledro maschio, il piccolo durante
I'allattamento ed anche fino a due anni

__ Stacca, femmina dallo slattamento a due anni

— Asino o asina, da due anni in poi
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__ Sornaro, asino stallone.”
Tbrido:

—. Mulicallo, ibrido fino all’etd di un anno
— Muletto d’asina o mule d’asina o mulo ciuchino, bardotto
_ Muletto o mulo, per I'ibrido figlio di giumenta.

Specie suina:

__ Porcherti, suinett lattonzoli

__ Pescastro e sanata, magrone dei due sessi

— Pescastra, scrofetta

__ Scrofa, la femmina destinata alla riproduzione

— Vertuccio, verro, il maschio destinato alla riproduzione

— Porco o maiale grasso, suino maschio, o femmina, preparato pel
macello.

Specie ovina:

— Agnello, durante ’allattamento . .

__ Ciavarra, femmina d’allevamento fino ai 17 o 18 mesi

— Montonello, maschio di allevamento fino 2d un anno € mezzo
__ Montone, maschio destinato alla riproduzione

__ Pecora, femmina destinata alla riproduzione

__ Castrato, maschio castrato destinato al macello

— Janara, lunara, streppa, pecora che non ha fatto figli e che ha
" cambizto per lo meno gquattro incisivi '

— Fellata, pecora non coperta.

Specie caprina:

— Capretto, fino ad un aono circa
— Capra, la fernmina destinata all’allevamento ‘
— Caprino o becco, il .maschio destinato alla riproduzione.

Sezione VIII - ANIMALL DA CORTILE E RELATIVI PRODOTTI
GREZZ1
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Pollame

1) Contratiaztone :

Il pollame vivo rurale viene contrattato sul luogo di produzione
¢ consegnato immediatamente.

Il pollame vivo da carne, proveniente da allevamenti intensivi,
viene contrattato sul luogo di produzione e consegnato entro un
termine liberamente stabilito dalle parti.

2) Reguisits
1N
Il pollame viene distinto ;
1) secondo la destinazione:

a) pollame da carne ciot destinato al consumo immediato per
I'alimentazione, il quale a sua volta si distingue a seconda che
venga allevato a terra o in gabbie (batterie);

b) pollame da produzione ciot destinato all’allevamento, a pro-
duzione uova, alla riproduzione.

2) secondo i tipo e la qualita:

a) pollastri ¢ pollastre da carne: rurali (bradi) - di etd dai 4 ai 6
mest (allevati a terra); da allevamenti intensivi di et da due a tre
mest (allevad in gabbia);

b) galli da riproduzione: rurali (bradi) - di etd superiore ad un
anno; da allevamenti intensivi - di etd superiore ai sei mesi;

c) capponi: maschi castrati di etd da sei 2 undici mesi circa;

d) galline da carne: di etd non superiore ai due anni:

€) pulcini sessati o non: soggetti di un giorno di etd;

f) pulcinotto «svezzati»: soggetti da dodici’ a vend giorni di etd;

g) piccioni: di etd dai venti ai trenta giorni;

h) tacchini: rurali (bradi) - di etd da otto ai dieci mesi; da alle-
vamenti intensivi - di etd dai we a dodici mesi secondo la razza

I conigli, provcmcnn da allevamenti intensivi, sono commerqalx
all’etd di 70-120 giorni.
Le anatre ¢ le oche, provenienti da incubatrici, sono commer-

ciali all’etd di 2-4 mesi.
3) Consegna
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Il pollame vivo da, allevamenti intensivi viene comsegnato sul
Iuogo di produzione franco mezzo di trasporto. .

Il pollame macellato deve essere consegnato spennato, dissan-
guato, senza gozzo € senza interiora:

4) Pagamento

21 prezzo del pellame ¢ di altti animali da corule viene cosi sta-
bilito: '

— pollame da carne: a peso per chilogrammos;

— pollame di produzione: 2 capo;

— conigli: a peso per chilogrammo;

— piccioni: al paio; _

— tacchint adulti, anatre, oche: 2 peso per chilogrammo;

~— tacchinotti ¢ anatroccoli: a capo.

-1l pagamento avviene per contanti (a pronti) all’atto della con-
segna.

5) Mediazione

Non risultano usi.

Uova

1) Comntratiazion:

Le uova di produzione rurale vengono contrattate verbahpente a
vista, sul luogo di produzione, mentre le uova di produzione -di
allevamenti intensivi possono essere contrattate anche per telefono

2) Unitd di base di contrartazione

L'unitd di base di contrattazione &, per le uova di produzione
rurale, libera fino ad un massimo di 60 uova; per le uova degl: al-
levamend intensivi, & in base al cartone (360 uova, 180 uova, 120
uova, 12 uova, 6 uova).

3) Requisits . .
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I Qualiti: categoria A il cui volume della camera d’ata &
non supertore a 6mm.; .

II Qualitd: categoria B il cul volume della camera d’aria & non
superiore 2 9mm.;
I Qualitid: categoria C: uova conservate che non hanno 1 requi-
siti delle categorie precedent.

Le uova puntate o rotte sono comprese nel tipo di qualicd cui
appartengono.

Tutte le altre uova di volatili diversi da quelle di gallina sono
contrattate sccondo la qualitz di ogni singola specie.

Per wova di scarto si tendono le uwova vecchie, macchiate.

Per uova sperate si intendono le uova il cui grado di freschezza
¢ stato controllato davanti ad una fonte luminosa.

4) Imballaggio
Gli imballaggi sono forniti dal venditore a perdere.
5) Pagamento

Il prezzo delle uova da allevamento rurale & calcolato per unita
merce franco domicilio del venditore.

Le vova provenientt da allevamento intensivo sono vendute a
peso netto da tara, e il prezzo, secondo i vari tipi di qualitd (gu-
scio blanco o colorato), viene determinato in rapporto alla scala del
pesi pubblicata nel Bollettino ptezzi dei Mercati Generali del Co-

mune di Roma.
1l pagamento avviene per contanti alla consegna.
6) Garanzie
Le uova si vendono con la garanzia della qualitd convenuta.

7) Reclam:

I reclami telauvi alla quantitd ¢ qualidi delle uova devono esse-
re fatti al venditore all’atto della consegna.
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8) Medrazione

Non risultano usi.

Sezione X1 - PRODOTTI GREZZI DERIVATI DALL‘ALLEVAMEN-
TO DEL BESTIAME

1 - Forma dél contratto

Le contrattazioni delle pelli grezze, in genere, hanno luogo ver-
balmente in caso di consegna immediata e, per iscritto, nell’ipotest
per consegna differita.

2 - Oggetto del contratio

~Nei contratti fra macellai e grossisti o conciatori, i primi hanno
I'obbligo di consegnare tutta intera la produzione del pf:riodq sta~
bilito nel contratto, secondo lo scacco-peso, per le pelli bovine ¢
secondo la qualitd e peso per le ovocaprine.

r

3 - Imtervento del mediatore

L'intetvento del mediatore non & abituale nelle contrattazion
delle pelli perche i produttori (macellai) vendono direttamente.

4 - Caparra

Nelle contrattazioni delle pelli & in uso la caparra, la quale vie-
ne stabilita d’accordo tra le para. .

1l venditore & tenuto alla restituzione del doppio della caparra
in caso di mancato adempimento dell’accordo.

S - Vendita a peso

Le pelli bovine sono vendute a peso-coda, ciot peso fresco. La
pesatura degli scacchi-peso, in genere, viene effettuata sul luogo di
consegna.
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6 - Distinzione e staro delle pelli

Le pclh_ vengono rittrate ancora fresche di mecellazione od an
che sg.lamoxatft a regola d’arte ciod in modo che il quantitativo d;
sal.c sia sufficiente ad evitare il detetioramento della pelle; le pelli
ovine (lanute d’agnello e caprine) sono vendute a peso c’) uf:
«pelles allo stato fresco, nei mattatoi dei centri pitt im oE;fanti ‘
seccate ncﬂ’ar_ia nei mattatoi del piccoli centti. : i : )

Gl scacchi-peso per le pelli bovine sono i seguenti:

Kg. 8 meno;
Kg. 8 - 12;
Kg. 12 - 20;
Kg. 20 - 30;

. ' Kg. 30 - 40 ed oltre.
X e pelli delle vacche costituiscono una categoria a st stante e
anno un prezzo diverso.

7 - Qualiti mercantile

Le ]:;)elh boxfme devono essere asciutte, cioé non bagnate, senza
- - - - !
:irrnarm, Eterchl, fusti in coda ed immuni da difetti (tarolo, spela-
. . ki
a, tagli, rogna ¢ Pieghe) o da matetie estranee. Le pelli sono
sempre vendute per intero e senza musi ed unghioli.

8 - Abbuono

Per le pelli di toro e per quelle difettose vie
-buono sul peso; detto abbuono varia da 10 al Zgocd:c;iiefzop?:nibf—:
dal 5 al 20%, in basc all’entitd dei difetti rilevati, per le seconde
I prezzi delle pelli bovine vengono stabiliti, di volta in volta,
secondo le quotazioni medie mensili del Mercato di Milano ’

9 - Comsegna y

- I[a cons;igna dcll:g. merce si effettua, previo controllo e pesatura
- - 3 - i
uogo di produzione o nei magazzini di salagione del vendito-

e . L s :
: ; oppure nel magazzini di salagione del compratore, se questi
abbia espressamente richiesto.
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10 - Pagamento

I pagamenti vengono effertuati unicamente all’atto della conse-
gna per le pardte pronte, mensilmente, in caso di contratti a ter-
mine.

Capitolo Secondo
PRODOTTI DELL‘AGRICOLTURA

In provincia di Chieti la compravendita della maggior parte di
prodotti agricoli in genere, & effettuata a maturazione completa. In
alcune localiti del vastese ¢ pet determinati prodotti, essa avviene
anche sulla pianta, previa petizia, prima della maturazione, Il pa-
gamento dei prodotti venduti avviene nel momento della consegna.
nel caso che la compravendita sia stata effettuata con I'intervento
del mediatore, vigono le tariffe debitamente approvate ¢ riportate
nel corso della presente’ raccoita.

1l prezzo dei prodottt ortofrutticoli viene stabilito prima ancora
dell'inzio della saccolta e, sulla base di questo prezzo, i produttori
raccolgono il quantitativo di merce al prezzo concordato, previa fi-
cezione dell’adeguato numero di cassette imballaggio.

Ia raccolta viene effettuata a cute e spese del produttore, men-
tre a carico del compratore sono quelle relative al trasporto.

Ye clausole pilt comuni relative alla compravendita sono: in ba-
se a campione ¢ per l'intera partita.

Nel primo caso il campione viene sigillato ed il prodotto da
consegnare deve avere le medesime caratteristiche; nel secondo,
quando non siano stati specificati i caratteri € le qualita del gene-
re, si comptende I'intesa produzione della derrata, fatta eccezione
della quantita indispensabile e necessaria al fabbisogno familiare ¢
aziendale del venditore. '

Quando tratrasi di conuratt 4 consegna differita o ripartita ¢,
per prodottl in corso di maturazione, il compratore, all’atro del
contratto, scritto o verbale, consegna al venditore una somma a t-
tolo di capatra che viene incamerara se il compratore non fa fede
all’impegno assunto di ritirare ¢ pagafe Ia. merce nel termine stabi-
livo.
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Se viene corrisposta una sorama a titelo di anticipo sul prezzo
complessivo, il contratto non si risolve e permette al venditore di
tvalersi sul compratore. Salvo accordo tra le parti, le spese relative
alla pesatura delle merci sono a carico del compratore sul quale
gravano, altresi, le spese di quietanza del contratto.

2) Frumento

I grani st disunguono in nazionali ¢ esteri: quelli nazionali, in
duri e teneri,

- La contrattazione avviene generalmente, a mezzo mediatore, su
campione ed a peso (quintale).

La misurazione, quando & convenuta, si pratica a misura rasa.

Le spese di misurazione sono a carico del venditore. :

La consegna ha luogo sul fondo o magazzino a seconda che i
venditore sia un produttore ¢ un negoziante.

Per la consegna differita della merce, da eseguirsi in varie parti-
te nelle singole quindicine, in provincia di Chieti, vige 1'uso che la
copsegna stessa, per tutta la parte del quandtativo convenuto, deb-
ba aver luogo entro un sofo giorno, se 1l contratto avviene nel di-
stretto di Chieti, e in due giorni, se avviene in quello di Lanciano.

Quando nel contratto di compravendita & precisato il quantita-
tivo di merce, il venditore ha I'obbligo di consegnare, ¢ il compra-
tore di ricevere, 1 quantitativo stabilito.

Se il quantitativo & seguito dalla clausola «circa o all'incirca» &
tollerata una differenza in pitt, o in meno, del 5%.

Non sono ammessi call o tare oltre le tare reali per il peso dei
vuoti.

Il pagamento avviene al ricevimento della merce o come conve-
auto.

L’intervento del mediatore viene compensato con una provvigio-
ne dell’1%, da corrisponderst tanto dal compratore come dal ven-
ditore, mentre per le granaglie il compenso dell’1% viene corrispo-
sto solo al venditore. S

b) Granoturco
Non sono stati accertati wsi.
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¢) Riso

Non sono stati accertati usi.
d) Cereali minon

Non sono stati accertati usl.
¢) Patate

Non sono stati accertati usi.

f) Ortaggi
Insalate

Nella coltivazione delle insalate (lattuga cappuccio ed ind_.ivia
scarola) la concimazione di copertura pud essere, secondo 1 patti, 2
carico del compratore o dell’agricoltore, fermo testando, a catico di
quest’ultimo, le concirazioni di base. .

Nel secondo caso il mediatote, su mandato dcll’acqulrc_:ntt_z, e
senza maggior compenso, pud sorvegliare le relative operazionl.

I sistemi di vendita arualmente vigend sono due: «a conta» €
«a blocco» (stima). . )

Quello «a conta» prevede la contrattazione, con relativa deter-
minazione del prezzo unitatio al tempo del traptanto € la corre-
sponsione di un anticipo, che normalmente € della mera del prez-
o concordato, sulla base delle dichiaraziopi del venditore sul nu-
mero dei trapiantd effertuadi. _ .

12 «conta» viene fatta prima di iniziare il primo tagho, alla
presenza delle parti‘che eliminano, di comune accordo, le piante
non idonee al commercio. o

Il compratore paga la merce a fine raccolto, salvo accordi divet-
si. ‘ o

A carico del compratore & la provvigione al mediatore chf: ¢ del
2% del valore della partita raccolta ed idonea al commercio.

Nella vendita «a bloccos, invece, il produttore vende. la partita
nei dieci, quindici giorni che precedono la raccolta, chiedendo il

53



corrispettivo della mertce sul campo, senza impegno di conta, ciog
alla condizione di «vista € piaciuta», salvo precisi e pattuiti obbli-
ghi per le residue operazioni colturall.

In tali operazioni il pagamento avviene sempre per contanti.

Pomodori

Per le zope di Francavilla al Mare, Miglianico, Tollo ed Ortona
Foro, la vendita del pomodoro costoluto avviene nel mercato gior-
naliero. di Francavilla al Mare - Belvedere S. Franco - ¢ zone adia-
centi ove operano commercianti ¢ mediatori.

La merce dopo la visita e I'acquisto viene convogliata nel ma-
gazzino degli ac_quircnti, a cura e spese del venditore, e viene pa-
gata in contand o con rilascie di bollette.

1l mcdfia_torc di acquitenti fuorl pilazza, percepisce, di norma,
unz provvigione in ragione del 2% da parte del compratore, oltre
2l rimborso delle spese per I'approntamento ¢ la consetvazione del-
la merce che, in alcuni casi, viene stabilito a forfait.

La coplpravcndita del pomodoto tondo liscio ha luogo tra i
contraenti con consegna, da parte del compratore, del seme selezio-
nato, ch un anticipo, concordato di volta in volta, € previa deter-
minazione del prezzo, differenziato, in rapporto ai periodi di con-
segna prestabiliti.

La merce viene ritirata direttamente dal compratore sul luogo di
produzione o conferita nei magazzini dell’acquirente medesimo.

g) Uva e mosto

Uva da tavolz

 Le uve da tavola prevalentemente prodotte in provincia di
C.hlcti sono le seguenti varietd: Pergolone, Regina, Trebbiano, Car-
dinale, Chasselas e Panzer precoce.
~ Per I'uva da tavola sono in vigore due modi di vendita: taglio
Interno e yagiio esterno, a seconda della destinazione del prodotto.

Nel primo caso la merce viene vista dal cormpratore o dal suo
mediatore di fiducia, operante abitualmente in tali contrattazioni
che stabilendo la qualiti da raccogliere ed il relativo prezzo, con:

viene se le spese di raccolta e di confezionamento debbano restare
a carico dell’acquirente, come generalmente ayviene, o del produt-
tore.

Se la raccolta & a carico del compratore, quest provvede diret-
tamente, o tramite il suo mediatore, a inviare sotto il capanneto le
raccoglitrici con gli imballaggi. 1l produttore, invece, fornisce solo
la manodopera per 1l taglio, restando esonerato da ogni responsabi-
lita per I'idoneita del prodotto all'uso pattuito e per la relativa
confezione.

Nell’altro caso, 1 produttore-vcnditorc, provvede a rtirare, a
sue spese, gli imballaggl yuoti dal magazzino del compratore, ad
effetruare il taglio e la confezione, secondo i patti stabilit, nonche
a consegnare la merce nel magazzino del compratore pes sottoposla
al prescritto controllo di qualitd e di peso.

L'upiti di misura & il quintale.

Normalmente il pagamento, per taglio interno, viene effetruato
in contand dal compratore o dal suo mediatore. Qualche ditta ac-
creditata suole rilasciare una bolletta provvisoria, effettuando il pa-
gamento alcuni giorni dopo.

Nella seconda forma di contrattazione (taglio esterno) il media-
tote provvede giornalmente 2 informare i produttori del prezzo di
mercato, stabilendo, col loro consenso, quali ¢ quanti produttori
abbianc disponbili merce della qualita richiesta.

I produttori, da parte loro, sono liberi di accettare, o0 meno, il
prezzo giotnaliero indicato.

A contrattazione avvenuta il compratore o il suo mediatore av-
via sul posto della raccolta un congruo NUMELO di raccoglitrici col
necessario imballaggio. X

Il taglio viene operato sempre dal produttore, mentre alle rac-
coglitrici incombe ’obbligo di controllare, per conto del comprato-
re, il requisito della qualita prescricta dalle norme per I’esportazio-
ne, circa la grandezza del grappolo ed il grado di maturazione.

Le raccoglitrici provvedono anche all’incassettamento della. mer-
ce, e, con tale operazione, termina la responsabilitd, relativa alla
qualiti della merce, del produttore.

L'uva, a cura e spese dell’acquirente, viene avviata nel suo ma-
gazzino ove, previa pesatura, vengono rilasciate le bollette.

1l pagamento viepe effettuato petiodicamente, €ntro la settima-
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na dalla consegna, in contanti o mediante accont, sempre entro lo
stesso termine, con riserva del saldo a fine campagna.

Upe da viro

Montepulciano, Trebbiano, Cococciola e Sangiovese sono le uve
prodotte prevalentemente nel Chietino.
La contrattazione delle uve, di norma, viene effettuara verbal-

mente, ‘mentre avviene per iscritto, quando trattasi di partite di-

notevole entitd. Essa ha luogo, a maturazione del prodotto, 5 o 10
glorni prima della raccolta, la cui data & fissata, di comune accor-
do, dalle parti contraenti. '

Il sensale, che interviene abitualmente nelle contrattazioni, ha
diritto ad una provvigione che varia da L. 500 a L. 1.000 a quin-
tale dal solo compratore,

Il venditore provvede alle operazioni di vendemumia e di carico
sull’automezzo, fornito dal compratore, su strada rotabile. L’acqui-
rente, a sue spese, deve forpire e comsegnare i recipienti nel posto
indicato dove la merce viene pesata. Il venditore pud anche fornite
1 recipienti ed impegnarsi a trasportare il prodotto, ma, in tal caso,
i recipienti dovranno essergli restituiti subito, cioé appena vuotati,
la sua responsabilitd cessa dopo la consegna della merce nel Tuogo
indicato dal compratore e preventivamente concordato.

Il pagamento viene effettuato 2 peso netto, a distanza di qual-
che giorno dalla consegna del prodotto, al domicilio del comprato-
re.

Nell’eventualita che per gravi avversitd atmosferiche il prodotto

"sia rimasto notevolmente danneggiato, le parti contraenti, di comu-
ne accordo, tivedono il prezzo, in precedenza pattuito, in rapporto
alle conseguenze subite per tali evend e stabiliscono la nuova dara
di consegna.

Nella eventualita di gravi danni subiti dalle uve ¢ queste non
siano pil idonee alla‘produzione del mosto e ciod non siano sane
e genuine, il contratto si pud risolvere.

Mosz:

I mosti, classifacati in «fiores, «torchiatos e «scolatos (senza buc-

ce e raspe) vengono contrattati sulla base della qualica speciﬁcata:.

Le contrattazioni, di norma, avvengono per iscritto, con due di-
stinte clausole: su «tipo dell’annata», se il contratto viene stipulato
prima della vendemmia e «su campione» ove il contratto sia con-
cluso successivamente. _ .

La caparra viene fissata, d’accordo tra le partt, nella misura pilt
conveniente e viene scontata all’atto del pagamento definitivo me-
diante detrazione dall'importo totale.

11 venditore & tenuto alla restituzione della caparra, raddopian-
done I’impotto, nel caso di inadempimento, mentre se I'inadem-
pienza @ causata dal compratore, tratticne la caparra ricevura.

Il prezzo viene fissato a grado complessivo, su campione prele-
vato ¢ sigillato al momento della consegna. 12 media dellg gr?da-
zione alcoolica, ottenuta sulla base dei certificati di analisi dei la-
boratori autorizzat ¢ fatte eseguite dalle parti contraenti, serve per
la determinazione del prezzo-quintale. _

"~ La consegna avviene franco magazzino e, abi.tl‘:talmentc, g il
compratore che, con i mezzi propri, provvede al ritiro della merce
dal fondo del venditore. .

1l pagamento viene effettuato in contanti, nel luogo e nel mo-
mento della consegna del prodotto, nella misura df:lg’so% dell’im-
porto, ¢ la rimanenza, secondo gli accordi pattuiti. Ns::l caso di
consegna di merce, ripartita in piit volte, il pagamento viene effet-
tuato in rapporto alle quantitd ritirate. _ )

La provvigione del mediatore, da parte del vendl_tore,_ & com-
mensuratz a2 L. 20 grado-ettogrado oppure a2 L. 200 il quintale, a
pagamento avvenuto.

h} Oliva

Non sono stati accertati usi.
i) Agrami

Non sono stati accertati usi.
1) Frutta fresca

Non sopo staf accertati usi.
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m) Fratta secca

Mandorie

Le mandorle vengono contrattate generalmente a peso, raraente
a4 MISura.

Per le mandorle dold & tollerata la presenza del 5% di man-
dorle di essenza amara.
n) Erbe, sementi e foraggi
Non sono stati accertati usi.
o) Fiori ¢ piante ornamentalt
Non sono stati accertati usi.
p) Piante da vivaio e da trapianto
Non sono stati accertati usi.
q) Piante officnali e coloniali
Non sono stati accertati usi.
r) Droghe e spezie

Non sono stati accertati usi.

Capitolo Terzo

1

PRODOTTI DELLA SILVICOLTURA
2) Legna da ardere

La legna da ardere si distingue in base all’assenza dolce o forte,
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corrispondente a quella del legno da cul & trarta, e alla pezzatura
normale o stellata (lunghezza massima m. 1,60 con diametro
minimo-massimo di cm. 3-30). -

Per stufe viene segata in pezzi lunghi fino a cm. 30 con dia-
metro massimo di cm. 10. ‘

1 contratti tignardant il legname da ardere, fatti prima o dopo
il taglio, non sempre sono preceduti dalla visita del compratore. La
vendita pud avvenire tanto a misura, che a peso. Le fascine, ordi-
nariamente, sono vendute a misura o a MUMELO.

La misurazione avviene a MC. O «a canna» di volume (m. 4,24
x 1,06 x 1,06).

Prevalentemente la legna viene venduta a peso (quintale). la
pesatura & a carico del venditore, se effetruata all’arrivo, mentre &
a carico del compratote se la pesatura & stata effettuata gid sul luo-
go di produzione nei modi stabiliti.

_ Per qualiti mercantile s'intende legna stellata o a tondelli di
pezzatura normale; per «stagionata» Ja legna che ha perduto gran
parte dell’umiditi naturale ovvero quella che & stata depezzata da
almeno tre mesi.

La consegna della legna, entro il termine convenuto, viene ef-
fertuata sul luogo di produzione o nel magazzino del venditore o
alla stazione di partenza.

In caso di venditz in piazza, la consegna avviene secondo le
modaliti contrattate o sulla piazza o al domicilio del compratore.

Le spese di trasporto, sino al luogo di consegna, sono a carico
del venditore, a tischio e peticolo del quale la merce stessa viagga
se venduta «franco destino»; sono a carico dell’acquirente se la le-
gna & venduta «franco partenza». Il pagamento & effettuato in con-
ranti pel luogo di consegna, all’atto della medesima, oppure a di-
lazione pattuita.

b) Carbone vegetale
Non sono statl accertat usi.
c¢) Legname rozzo

Non sono stati accertati usi




d) Sughero

Non sono stati accertati usi.

Capitolo Quarto
PRODOTTI DELLA CACCIA E DELLA PESCA
a) Pesce fresco

Il pesce fresco che viene sbarcato nella zona litoranea adriatica
della provincia di Chieti delle barche da pesca, 2 vela od a motorte
o cbe, comunque, giunga nei-luoghi di vendita ali’ingrosso, si ven-
de all’asta pubblica, il cui incanto, con prezzo a discendere, per
merce «vista € placiutas, & effettuato da cottimist e mediatori inca-
ticati dai relativi proprietari.

Nei mercati ittici all’ingrosso di Ortona e Vasto la funzione di
astatore & svolta, di norma, da un incaricato dell’Epnte gestore, 1l
pesce viene venduto in cassette di plastica, per lo pilt senza sven-
trare, specialmente nella stagione fredda, detraendo soltanto il peso
del recipiente contenente il pesce e I'eventuale ghiaccio, entrambi,
con larga approssimazione.

Nel mercato di Ortona i pesci grossi (palombi, vacca, rospi,
€cc.) vengono, invece, sventrati.

Sulla tara viene praticato un abbuono che varia da Kg. 0,500 a
Kg. 1, 2 seconda della qualita del pescato. A fine anno la Coope-
fattva timborsa agli acquirenti I'1% per calo.

La Cooperativa, per la vendita del pesce, percepisce il diritro di
asta che & commisurato all’1,25%.

L'astatore, invece, ha la facoltd di prelevare, da ogni partita
venduta, una piccola quantitd di pesce che viene divisa tra lo stes-
so astatore ¢ l'aiuto. .

Nel mercato ittico di Vasto, invece, ‘nessun diritto viene perce-
pito diretramente dall’astatore, il quale riceve, frequentemente, in
regali la scaffetta, in quanto i dirittd di asta vengono riscossi, insie-
me agli alert diritti di mercato, dall’Ente gestore.

In detto mercato ittico, durante lo svolgimento dell’asta, la at-
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tribuzione del pesce venduto avviene mediante riduz.ion-c d_el dop;
pio del calo praticato; ciot nel momento dell’aggl‘udxcazlonc, il
prezzo deve intendersi ridotto della doppia quota d.l c_:a.lo. Es.: se
la quota di calo & di L. 20, il prezzo deve intendersi ridotto di L.

40. . _ .
Invece per il pesce di 1° qualiti (quali sogliole, m_erluzzr.,
scampi, ecc.) I'attribuzione del pesce venduto avviene mediante la
sola riduzione del calo praticato.
b) Cacdagione
Non sono stati accertati usl.

¢) Pelli da pellicceria

Non sono stati accertati usi.

Capitolo Quinto
PRODOTTI DELLE INDUSTRIE ESTRATTIVE

Non sono stati accertati usi.

‘Capitolo Sesto
PRODOTTI DELLE INDUSTRIE ALIMENTARI
a) Riso brillato
Non sono stati accertati usi.
b) Farina, semola e sottoprodotti della macinazione
Non sono stati accertati usi.

) Paste alimentari
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Le paste alimentari, latgamente prodotte a Fara San Martino,
Francavilla al Mate, Chieti, Guardiagrele, Lanciano, Atessa e Vasto,
vengono contrattate verbalmente, per iscritto, direttamente o a
mezzo di viaggiatori e piazzisti. '

Le contrattazioni, sulla base dei vari tipi prodotti dai pastifici,
avvengono a peso ¢ precisamente a quintale, per vendite all’ingros-
50, ¢ a chilogrammo o 1/2 chilogrammo per quelle al minuto, in
imballaggi costituit da cassette di cartone o di carta Kraft.

Sui precitati involucti vengono indicati qualidi, tipo del formaro
¢ peso netto.

Le confezioni del peso di gr. 250 sono prevalentemente usate
per la pasta all'uovo ¢ per la pastina.

Il costo dellimballaggio & a catico dell’azienda produttrice. _

Le consegne vengono fatte direttamente al dettagliante o al
grossista-depositario di zona, il quale, poi, provvede a recapitare la
merce ai dettaglianti.

Il pagamento pud avvenire sia in contanti, al momento del riti-
ro della merce, sia con rfimessa diretta.

Se la conclusione dell’affare avviene per mezzo di rappresentan-
ti, agenti 0 mediatori, la provvigione, corrisposta dal solo vendito-
re, va da L. 4 a L. 5 per chilo pasta.

d) Prodotti della panetteria .
Non sono stati accertati usi.

€) Zucchero e prodotti doldari
Non sono stati accertati usi,

f) Cani fresche, congelate, preparate e frattaglie
Non sono stati ;:LCCCItati usi.

g) Pescl preparati
Non sono stati accertati wusi.

62

h) Prodottl sargelati

‘Non sono stati accertati usi.
1) Conserve alimentari

Non sono stati accertati usi.
) Latte e derivati

Non sono stati accertat usi.
m) Olic d’oliva

La produzione di olio d’oliva avviene in tre modi diversi:
1) molitura delle olive del produttore con pagamento al frantoiano,

“del compenso da 2 litri 2 2 litri e mezzo di olio, pilt sanse, ovvero

il prezzo corrispondente;

2) riuro dal frantoiano di una quantitd di olio, stabilita preventiva-

mente, di comune accordo, secondo la presumibile resa delia patti-
ta, in cambio delle olive formite dal produttore;

3) vendita al frantoiano delle olive direttamente fornite dal produt-
tore. :
Le contrattazioni commerciali avvengono, normalmente, a Pesca-
ra nel mercato settimanale del lunedi. Frantoiani e produttori pro-
cedono alla campionatura dell’olio di ogni singola partita che of-
frono, poi, ai commercianti.

Una volta pattuito il prezzo, il campione viene lasciato al com-
pratore che deve rititare la merce nel giotoo stabilito.

Dopo il controllo della qualiti ¢ dell’identiti della merce ri-
spetto al campione, si procede, a spese del venditore, al travaso
dell'olio nei recipienti del compratore e al carico della merce
sull’automezzo di quest’ultimo.

Il pagamento viene effettuato alla consegna della merce.

n) Oli e grassi vegetali per usi alimentari e industriali

Non sono stati accertati usi.
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0) Oli grassi animali per usi alimentar ¢ industrialt
Non sono stati accertati usi.

p) Pelli grezzi e residui deila macellazione

N

Non sono stati accertati usi.
q) Vin
1 - Qualita

I vini vengono distinti secondo il luogo di produzione e secon-
do la gradazione alcoolica, anche in rapporto al vitigno. I vini si
differenziano anche secondo l'annata di produzione: vino nuovo &
quello dell'ultimo raccolto, vino vecchio quello delle annate prece-
denti.

La qualiti viene determinata in base al campione, su assaggio e
in base alla gradazione ed alle caratteristiche organolettiche.

2 - Contratiazioni

I contratti di compravendita dei vini si stipulano in genere, pet
iscritto con lintervento del mediatote; la contrattazione, quando
trattasi di partite piccole, avviene anche verbalmente.

3 - Quantitd

La quantiti & determipata a quintale o a salma, equivalente ad
un ettolitro.

4 - Imballaggio

[

-~

Il vino & comunemente venduro in cisterne, autocisterne, fusd
¢ damigiane.

Tutt i recipienti sono forniti dal compratore.

Nelle spedizioni a mezzo ferrovia sono usate cisterne, fustt €
damigiane.
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S - Obblighi del venditore

Nel caso di non rispondenza, sia pure parziale, del vino prece-
dentemente contrattato al campione o nell’ipotesi che il vino abbia
pteso un sapore sgradevole (muffa, spunto, legno, ecc.) il compra-
tore pud rifiutarsi di ridrare la partita, ritenendosi sciolto dal con-
tratto per inadempienza del venditore, fatti salvi i suoi diritt di-
pendenti da tale inadempienza.

6 - Obblighi del compratore

I difetti debbono essere deunciad dal compratore al momento
del ritito del vino acquistato.

1l compratore, salvo diversa patwuizione, deve ritirare la partita
fissata in una sola volta. Il ritiro del prodotto deve avvenire, da
parte del compratote, entro il termine stabilito all’atto di conclu-
sione.

7 - Consegna

Abitualmente & il compratore che provvede, con mezzi propt,
al ritiro della merce dal fondo del venditore, trasportandola nel
proprio stabilimento o magazzino.

Nel caso in cui il venditore si impegni a trasportare la merce,
la sua responsabiliti cessa, dopo la consegna, nel luogo indicato
dal compratore. :

8 - Caparra

In genere si usa rilasciare una caparra, nella misura pattuita;
questa & considerata acconto e viene computato all'atto del paga-
mento.

O - Pagamento

Normalmente il pagamento viene effettuato per contant al riti-
ro del vino, salvo diversa pattuizione. 5
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10 - Verifica merci in contesiazione

Per evitare contestazioni sulla gradazione del vino, si usa fare la
campionatura della partita venduta, nel modo seguente: si riempio-
no quattro botdglie, due per il compratore € due per il venditore,
sigillando con ceralacca ed apponendo i sigilli del venditore per le
bottiglie che vanno al compratore € quelli del compratore sulle
bottiglie che restano al venditore, specificando su ogni bottiglia la
qualiti, il colote, la quantiti, la targa del mezzo trasportatore € la
localiti ove la merce & diretta.

Sia il venditore che il compratore fanno effertuare la -gradazio-
ne, per proprio conto, presso Laboratoti autorizzati, € questa dovrd
risultare uguale.

- In caso di contestazioni nella verifica della merce, le parti si Ii-
mettono ad esperti, sceltl d’accordo, che operano sulla media dei
risultati delle analisi, da effertuarsi entro breve tempo.

11 - Mediazione

Al mediatore viene corrisposta una tariffa di mediazione che va
da L. 30 2 L. 50 a2 ctto-grado da parte del venditore.

r) Alcool e liquort
Non sono statl accertat usi.
s) Birra
Non sono stati accertati usi.
1) Acque minerali, gassose e ghiaccio

Non sono stati accertati usi.

Capitolo Settimo
PRODOTTI DELLINDUSTRIA -DEL TABACCO
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Non sono statl accertatl usi.

1

Capitolo Ottavo

PRODOTTI DEIL‘INDUSTRIA DELLE PELLI

Non sono stati accertati ust.
Capitolo Nono

PRODOTTI DELLE INDUSTRIE TESSILI

a) Filatura e tessitura lana

1 contratd per la fillatura e cessitura della lana avvengono anche

verbalmente. o ' o
Unita di contrattazione & il chilogrammo per 1 filati e il metto

per i tessuti.
1a materia prima & verificata all’atto della consegna per accerta-

re che pon contenga fibre diverse. _

1 prodotto finito di filato viene restituito allo stato grezzo, um-
bibito dell’olio di filatura. .

L'acquisto della lana avviene in pIopro, prcfrglf:ntemcntc a
mezzo di raccoglitori, i quali la rivendono ai grossisiti che, a loro
volta, la trasferiscono agli opifici.

b) Maglieria

Non somo stati accertati usi.

’

¢) Cordami

Non sono stati accertatl usi. .

{
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Capitolo Decimo

PRODOTTI DELLE INDUSTRIE DELL‘ABBIGLIAMENTO
E DELL'ARREDAMENTO

Non sono stati accertati usi.

Capirolo Undicesimo
PRODOTTI DELLE INDUSTRIE DEL LEGNO

A) Legno comune
Perfeztonamento del contratto

Nel caso di offerta di vendita o proposta di acquisto, quando
non sia esplicitamente indicato un tetmine, si intenderd che 1’offer-
ta o la proposta hanno solo valore di invito a contrattate.

Le clausole «salvo approvazione della Casa», «salvo venduto» ed
altre apaloghe, significano che il contratto & condizionato alla con-
ferma da parte del venditore. La conferma deve pervenire al com-
pratore entro il temine di otto giomi da quello in cui il comprato-
re ha firmato la copia di commissione; in difetto, la proposta s’in-
tende non accettata.’

I prezzi dei listini riguardano unicamente legnami di dimensio-
nl comuni in commercio.

Per i legnamt di misure speciali e per i legnami nostrani da co-
struzione & uso stabilire, di volta in volta, il prezzo.

Provenienza

Per provenienza del ‘legname s’intende il luogo-di origine dei
tronchi. ‘

Quando la provenienza del legname non & menziopata, il le-
gname contratto pud essere fornito da qualunque regione; quando
la provenienza & riferita ad una regione generica il legname pud
essete fornito da qualunque territorio della regione stessa:
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Quantitativo contrattuabe

Col termine «vagones, non seguito da altra specificazione, si in-
tende un quantitativo non inferiore alle 10 tonnellate ¢ non supe--
rtore alle 15. o o

Quando perd il contratto sia fatto per pilt vagoni, il quantitat-
vo complessivo & quello della media di 12 tognellate pet vagone.

Quando trattast di legname lungo, pel carico del guale siano
indispensabili carti a quattro assi (bilico} o due vagoni accoppiatt
(doppione), per «vagone» §'intende un quantitatvo variante da 20
a 30 tonnellate. _ _

Per le spedizioni con autotreno, il quantitativo s’intende da 15
a 20 tonoellate. o

Comunque, ogni singolo carico non deve essere inferiore al pe-
so minimo tassabile per spedizioni a vagone coxppleto, sec_ondo l.::
vigenti tariffe ferroviarie. In caso contratio, la differenza di nolo &
a carico del venditore. o

Il termine convenzionale «vagone» O «vagone MAarlttimo», USato
nei contratti di noleggio o nelle polizze di carico per legname pro-
veniente dalla regione danubiana o dal Mar Nero o dalla Bosnia,
indica una misura di mc. 22.

Determinazione peso

Per il legname venduto a peso, s’intende per peso certo, il pe-
so accertato in partenza o in arrivo dalle ferrovie; per 1 trasport! a
mezzo autocarro il peso accertato da una pesa pubblica, salva, in
entambi i casi, la facolts di verifica da parte del compratore.

Clausola «circas

Il quantitativo di legname che il venditore deve consegnare =2

quello pattuito. . ‘ o \
Se nel contratto & inclusa la parola «circa» il quantrativo pud
variare sino al 10% in pmt o in meno. o ‘
La clausola «circa» pon @ compatibile con le ordinazioni su di-
stinte misure.
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Clausole «ed oltre» «in pii»

Le cl'ausole -f<ed oltres, «in pil, riferite a dimensioni, significa-
no che il vendnfore ha facoltd di consegnare merce di dimensioni
superiori alla misura pattuita.

Clausola «da....a...»

La clausola «da...a...» riferita a dimensioni assortite significa che

le g_ane dimensioni saranno conseghate in quantitd proporzionata al
CubIco.

Prezzi per quantiid diverse dalle comvenute

%uand.o- ¢ consentita una tolleranza percentuale nel quantitativo
¢ nelle Irélmc del legname da consegnare, il prezzo complessivo da
corrispondersi dal compratore sard determinato in base alle effertive
quantitd € misure consegnate. '

Rischi di trasporto e variazioni di tariffe e tasse

La merce viaggia 2 rischio e pericolo del compratore.
La maggiore spesa eventualmente sostenuta, in conseguenza di
aumenti o diminuzioni delle tariffe di trasporto, delle dogane o

delie tasse, va 2 carico del compratore s¢ la variazione & successiva
alla conclusione del contratto.

Qualora un aumento delle spese, come indicato al comma pre-
cedenr:c, colpisca la metce spedita in ritardo dal venditore, quesd
salvo il caso di forza maggiore, ne € responsabile. - ,
- Le spese 0 multe derivanti da imperfetto carico, sono sopportate
dal venditore, se questi ha provveduto al carico.

Porto assegnuto

Salvo espressa pattuizione, le spedizioni per ferrovia vengono
effettuate in porto assegnato a P.V.

Svincolo e scarico
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Spetta al compreatore ptovvedere allo svincolo ed allo scarico

della merce presso il vettore versando I'importo relativo ¢ soppor-

rando, in mancanza di .essi, le spese di sosta e dei danni.

Lo svincolo ¢ lo scarico della mesce non pregiudicano i dirittd di
teclamo del compratore.

Soltanto nel caso che risultd evidente, prima dello svincolo ¢
dello scarico, sia dalla fattura, o da altri elementi, che fu spedita
merce sostanzialmente diversa dal convenuto, il compratore non &
tenuto allo svincolo, ma deve darne avviso telegrafico al venditore.

Egli non poui mat, salvo quanto detto nel comma precedente,
sottrarsi al detto obbligo, neanche nel caso di rtardi o di contesta-
sioni sulla merce; non adempiendovi, il pagamento delle soste e
tutte le altre spese per danni saranno a suo Carico.

Se, per contratto, le spese di trasporto, confinali, dazioc e tasse
sono z carico del venditore, il compratore che ha svincolato la mer-
ce, ne dedurr il relativo importo dalla fattura e spedird al vend-
tore, entro 10 giorni dallo svincolo, tutti i documenti di trasporto.

Rifusione di nolo per risarcimento da parte del vetiore

Se le spese di trasporto sono a carico del compratore, I'eventua-
le 'danno dipende da tardata consegna, o da efrata tassazione, sati
risarcito dal vettore all’acquirente.

Se il rischio del trasporto & 2 carico del venditore, il compratore
® tenuto a fargli pervenire, a tichiesta, oltre a tutti i documenti di
cui al comma precedente, anche una dichiarazione di cessione di
mtti 1 diritd vetso il vettore, in modo da mettere il venditore in
condizione di fare tempestivamente gli opportuni reclami. )

Il compratore dovtd anche, occorrendo, presentare alla stazione
di destinazione, il reclamo che il venditore gli avesse Tasmesso in
due copie, restituendogliene una debitamente munita del visto di
ptesentazione.

In difetto, il compratore sard responsabile di tutd i danni rela-
tivi.

Nel caso che i rischi di trasporto siano a carico del comprarore,
ma le spese di trasporto siano state pagate dal venditore, questi &
tenuto a fornirgli i documenti-necessari per esercizio del dirittd di
restituzione del nolo.

71



v

Se la vendita & fatta franco deposito, franco magazzino o franco
stabilimento del venditore, il compratore deve provvedere, a sue
spese ¢ con i propi mezzi, al ritito della merce dal deposito, ma-
gazzino o stabilimento del venditore che ne dovrd eseguire il carico
a proprie spese.

Se la vendita ¢ fatta franco vagone stazione di carico o stazione
partenza il venditore deve consegnare la merce sul vagone, nella
relativa stazione, caricata e sistemata nel vagone, in conformiti del-
le prescrizioni delle ferrovie, mentre tutte le spese di trasporto ed
ulteriori sono 2 carico del compratore. ’

Se la vendita & fatra franco vagone congine oppute transito ita-
liano, il venditore deve consegnare la merce su vagone nella stazio-
ne di confine indicata nel contratto e inoltrarla alla destinazione
indicata dal compratore; sono a carico di quest le spese confinali
doganali italiane e la tassa di scambio. In difetto di determinazio-
ne in contratto, la stazione di confine & quella che comporta il ri-
cevimento meno oneroso da parte del compratore.

Se la vendita & fatta franco destino o franco stazione destino, il
venditore deve consegnare la merce su vagone nella relativa stazio-
ne, mentre tutte le spese ulteriori (ritiro, scaricamento, ecc.) sono a
carico del compratore.

Se la vendita & fatta franco stabilimento, fabbrica, magazzino o
deposito del compratore, il venditore deve ivi consegnare la merce,
sistemara su propri mezzi di trasporto, fin dove arriva la strada car-
reggiabile, mentre il compratore deve provvedere allo scarico.

Se la merce proviene dall’estero il venditore doved provvedere a
proprie spese ai permessi di esportazione ed agli altri documenti
necessati (certificati di origine, ecc.).

Clausole relative alla «consegnas

I venditore @ tenuto a spedire la merce, entro i rermini con-
trattuali; € esclusa ogoi sua responsabilitd circa I'epoca dell’arrivo.
Per spedizione s’intende il catico e 'affidamento della merce al
vettore distinguendo:
a) «consegna prontas o «spedizione pronta» cioé che la merce deve
essere spedita in una o pilt volte, entro il termine di 15 glorni dal
petfezionamento del contratto. Per «pronto imbarco» si intende che
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la spedizione deve essere effettuata entro 30 giomi dal perfeziona-
mento del contratto. -
b) «consegna o spedizione appena pronta od appena possxbﬂq,
cioe riferita a metce da approntare, per cui il venditore deve spedi-
re la merce entro un termine di 45 giomi dal perfezionamento del
contratto, in una o pidt volte, salvo che il legname non debba esse-
te sottoposto ad asciugamento, nel qual. caso il termine de.ve essere
protogato del tempo necessario all’asciugamento. Di solito viene
fissata una data seguita da <circas. ‘ - _
¢) consegna o spedizione «entro...» ciod che _11 Vel'ldltOI.C lascia la
facolta al compratore di richiamare la merce, in upa o pil volte, a
mezzo di disposizioni da darsi, con letrera o telegramma, entro. il
termine contratruale. Le singole disposizioni devono essere eseguite
entro i‘15 giomi dal ricevimento della disposizione relativa. .
Il venditore non & tenuto a spedire complessivamente piit di met,
della merce nella prima metd del termine stabilito pet I'esecuzione
dell’intero contratto; per contro, il compratote deve nch%edcrc per
lo meno un terzo della merce nella prima meta del termine stesso.
Tutta la merce deve, al pilt tardi, venire richiesta 15 giotni prima
dello scadere del termine pattuito nel contratto; _ .
d) «consegna o spedizione tipartita entro...» c.:ioE che 1l vcn@uore
deve spedire la merce a intervalli approssimativamente uguali. .

Il venditore, se il termine contrattuale supera 11_ mese, non &
obbligato ad iniziare le spedizioni prima di 15 giorni dal perfezio-
namento del contratto. _ o

Le regole si applicano a clausole redatte in termini diversi ma
di senso analogo. )

Se il termine della copsegna o spedizione cade in un giorno fe-
stivo, la stessa & prorogata al giorno feriale successivo.

Se il contratto non indica il termine di spedizione o .d1 conse-
gna, si intende che questa deve avvenire entro due mesi.

Per le vendite «franco deposito, magazzino o stabilimento» del
venditore, questi deve rendere disponibile la merce per il compra-
tore entro i termini sopra indicati.

«Ritardo delle disposizioni
Nelle vendite per consegna «a richiesta entro...» il venditore,
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nel caso di ritardo del compratore, nel dare, in tutto o in parte, le
disposizioni per richiedere la merce, ha facolsi:

a) di ritenere prolungata la durata del contratto dandone avviso al
compratore; ,

b) di invitare, con lertera raccomandata, il compratore a dare le di-
sposizioni con avvertimento che, decorsi infruttuosamente 10 glorni
dalla ricezione della lettera, il contratto si intenderi risoluto per

colpa del compratore limitatamente alla quantiti di merce, pet cui
le disposizioni sono state omesse.

Ritardo nella consegna

Salvo le disposizioni precedenti, nel caso di rotale o parziale
mancata consegna nel termine contrattuale, it compratore pué, me-
diante lettera raccomandata o telegramma, accordare per la spedi-
zione un termine perentotio di almeno otto giorni dal ricevimento
di detta comunicazione, trascorso infruttuosamente il quale, il con-

tratto, per la parte ineseguita, si intederd, di diritto risoluto per
colpa del venditore.

«Forza muaggiores

Il venditore non risponde del ritardo nella consegna dovuto a
forza maggiore; tuttavia deve, precisandone la causa, nonché i li-
miti che essa comporta, darne tempestivo avviso all’altro contraen-
te. Questi pud optare per la protoga dei termini per tutto il perio-
do di permanenza della causa di forza maggiore o per la risoluzio-
ne del contratto, senza idennizzo, qualora la stessa causa- di forza
maggiore di protragga oltre 60 giorni.

Nel caso che nel contratto il termine di spedizione venga indi-
cato con la clausola «termine improtogabiles od altra equivalente,
oppure nel caso si tratti di merce speciale acquistata per un deter-
minato scopo precisato dal compratore, il contratto si risolve di di-

ritto anche prima della scadenza del termine, al momento delia
denuncia della causa di forza maggiore.
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Daia certa

1 1 della stazione. di
£ «data certa» la data risultante dal timbro de )
partcnza nella lettera di vettura o nelle bollciftc di pesa qubhca
pet alti mezzi di trasporto terrestri. In caso di spedizione via ma-
te, la data della polizza di catico vale, ad ogni effetto, come data

certa della spedizione.

Clausola «sotto bordos )

Se la vendita & fatta con la clausola «sotto bordow, «sotto paran-
co» o altra analoga, il venditore deve consegnare la merce sotto
bordo imbragata, in modo che il vapore possa imbarcarla con 1

mezzi di bordo. _ _ _ _ )
Nel caso che si tratd di un veliero o di altra nave prima di

mezzi di carico, il legname venduto deve essere dal venditore posto
sul capo di banda.

Spese di stivaggio

Se la vendita & fatta «sotto bordo» 0 «sotto parancor, le spese

i sti i i ratore.
di stivaggio sono a catico del comp o
Sono a carico del venditore se la vendita & convenuta con la

clausola «fobs.

Clausola «cify

Nella compravendita di legname con la“ claus?la «cif», col ﬁa;to
di procedere al carico entro un dato termine, s ml:er‘lde che il le-
gname deve essere caticato su una sola nave, purche il quantitativo
venduto non ecceda le 500 tonnellate.

Clausols «merce collaudatar

Ya clausola «merce collaudata» o «merce da collax{darsx», sxgmﬁ-_
ca che la merce & stata effettivamente accettata o & lda acc.etti.rs;
dal compratore per quanto riguard:a l.a quantiti ¢ la lavorazion
mezzo di bollatura o marcatura di clascun pezzo.
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«Collandos»

Il collaudo del legname, eseguito dal compratore, determina
Vaccetrazione, sia quantitativa che qualitativa, della merce e crea il
tispettivo obbligo di conscgnare e ticevere unicamente e interamen-
te la merce contrassegnata.

I contraenu devono procedere al collaudo nel termine convenu-
to. In diferto, la parte inadempiente sari diffidata dall’altra, a
mezzo di raccormandata o telegramma, con assegnazione di un ter-
mine perentorio di dieci giorni per procedere al collaudo. Ove il
diffidato non adempia al coliaudo, nel rermine fissato, il contratto
si inteder risoluto per sua colpa.

Clausola «vistay 0 «alvo vistar

La clausola «vistas o «salvo vista» o altra equivalente, significa
c¢he il compratore ha visitato o si risetva di visitare la merce per
I'approvazione della qualitd e relativa lavorazione.

Detta approvazione comporta I'obbligo reciproco di consegnare
e ricevere la merce approvata. In difetto della vista e dichiarazione
entro il termine stabilito, la merce s'intende zccettata.

«Iermine per la vistta

Se il contratto & stipulato con la clausola «vistas, «piaciutas o
«salvo vistas, la visita e la dichiarazione di accettazione o di rifiuto,
devono farsi entro dieci giorni dalla data dell’avviso da parte del
venditore che la merce si trova nel fuogo convenuto: avviso da co-
municarsi a mezzo lettera raccomandata o telegramma.

Reclamo

I reclami relativi alla merce (oumero dei pezzi, qualita, dimen-
siont, ecc.) devono essere denunciati al venditore o al suo legale
rappresentante con® lettera raccomandata o telegramma, entro 8
giorni dallo svincolo, se la mercé & stata spedita per ferrovia, o
dall’arrivo se & stata trasportata con altro mezzo. In difetto la mer-
ce si intende accettata. '

Il reclamo deve essere sempre motivato.

Il compratore che reclama non pud fare alcun uso della merce,
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ma deve custodirla da buon commerciante e tenerla a disposi_zione
del venditore a spese e rischic della parte che risultcrfi inade_mp@nte.

Quando si tratti di spedizione unica, ma per pid partite, il re-
clamo, avverso una o pilt partite, non consente al compratore di
protestare I'intera spedizione. o

1l venditore & tenuto a rispondere al reclamo, entro 3 giorni dal
ricevimento di esso; in caso di mancata risposta le spese di giacen-
za successive restano, in ogni caso, a suo carico.

Esclusione della garanzia per ['uso

Salvo patto scritto contratio, la merce & venduta senza alcuna
garanzia riguardo all’'uso cui il compratore intende destinarla.

Pagamento

I termini di pagamento decorrono dalla data di spedizione della

merce, _ _

I pagamenti fati a meno di viaggiatori, agent, ecc., quando
non siano espressamente autorizzati dal venditore, pon liberano
I'acquirente.

Pagamento dei titoli cambiar

Quando sia stato convenuto il pagamento in effett qambian
(accettazioni o cessioni) i medesimi, con le scadenz'c pattuite, do-‘
vranno essere rilasciati al venditore entro 30 giorni dalla dati_l di
spedizione della merce. In difetto, il venditore ha dititto di spicca-
re egli stesso tratra per l'importo del suo avere e per la scadenza
pattuita.

Effessi ed assegni

Gli effetti cambiari, salvo patto diverso, devono essete pagabili
in piazze bancatie; in caso contrario le spese di incasso sono a cari-
co del cedente. o

Tutti gli effetti (cambiali, assegni bancari, ecc.) si intendono
sempre dati al venditore salvo buon fine.
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Luogo di pagamento

1 pagamenti sono fatti al domicilio del creditore, salvo patto .

contrario.
Sconts

Lo sconto contrattuale del pagamento a contanu va calcolato
sull’ importo netto della fattura. :

Nessuno sconto spetta al compratore per le somme da lui sbor-
sate pér svincolo, spese doganali, tasse e trasporto sulle ferrovie ira-
liane.

Gli spetta invece lo sconto del 2% sul nolo estero sulla merce
venduta franco confine.

Ritardo di pagaments

In caso di ritardo pagamento, il compratore dovrad corrispondere
al venditore I'interesse legale.

Se la merce non & ancora consegnata, in tutto o in parte, e il
compratore & in mora coi pagamenti, il venditore pus, a sua scel-
ta: _

2) risolvere il contratto, totalmente o per la parte da eseguirsi;
b) chiedere 'adempimento del contratto o I'indennizzo per ritarda-
to pagamento.

Tolleranze
Il fatto, anche ripetuto, che uno dei contraenti abbia tollerato
Pinadempienza dell’altro, non vale come deroga ai patti contrat-
tuali od agli wusi.
Mediazione
L’intetvento del mediatore non & abituale in tali contrattazioni.
La mediazione per compravendita di legname in genere (anche

per la vendita coattiva) & del 2% ed & dovuta dal solo venditore
sull’incasso effettivo dedotto il nolo ferroviatio, le altre tasse e le
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spese confinali.
Per i legnami nostrani & dell’1,00% e, salvo patto in contrario,
& carico di entrambe le partl.
b) Compensati
Non sono stati accertati usi.
cj Mobili e infissi
Non sono stati accertati usi.
d) Carri da strada
Non sono stati accertatl usi.
e) Lavod in sughero

Non sono stati accertati usi.

Capitolo Dodicesimo

PRODOTTI DELL‘INDUSTRIA DELLA CARTA,
POLIGRAFICHE E FOTOFONOCINEMATOGRAFICHE

a) Carta ¢ carroni
Carta
1 - Contratiazione

La carta & contrattata 2 peso, oppure a fisma o pacchi, del peso
pominale convenuto. La ristma di carta stesa &, di regola, composta
da 500 fogli. La risma di carta allestita e picgata (bianca o rigata)
¢ composta di 400 fogii.

Le commissioni fricevute, come pure i regolament di cont ese-
guiti a mezzo degli agenti dei fornitori, sono sempre soggetti alla
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riserva di a}pprovazione da parte della Casa venditrice.
. Detta riserva deve essere sciolta non oltre 20 giorni dall’assun-
T o .
zione dell or_d_mazmne. Il silenzio equivale ad approvazione.
Il committente nel proprio ordinativo deve specificare con la
massima chiarezza:
— la quantitd con il pumero delle risme oppure il peso complessi-
vo;
— la qualitd con riferimento ad un tipo, marca-o campione;
¥

— 11 colore o la tinta, con riferimento ad un tipo, marca o cam- -

pione;

— il formato in centimetri, essendo la minima frazione ammessa il

Mezzo centimetro;

— il peso in Kg. per risma, oppure in grammi per metro quadra-
to:

— la collatura: senza colla, mezza colla, collata leggermente, colla-
ta forte, collata alla gelatina:

— il grado di l{saatura e di lucidatura: ruvida, lisctata in macchi-
na, monolucida, calandrata fortemente;
) . . . .

— I'allestimento, l'impacco ¢ I'imballaggio desiderato;

— ttte le condizioni convenute: prezzo, termine di spedizione

?

pagamento, trasporto, se franco o assegnato, ecc.

2 - Ordinazioni speciali

l\_Ier. casi di ordinazioni per spectali produzioni, il committente &
obbligato ad accettare, alle condizioni contrattuali, il prodotto in
pilt fino al 10% per le commissioni di almeno 1.00(; Kg. Se la com-
missione & }nfcriorc ai Kg. 1.000 il limite di tolleranza & del 30%

Nel limite di cui al comma precedente, il committente & obbli:
gato ad accettate la seconda scelta nei limiti sino al 15%. La se-
conda scelta comporta una riduzione di prezzo del 10% .

Per le carte filigranate, il commirttente & obbligato a ri.tirare an-
che I'eventuale quantitativo, in mezzo formato, fino al 10%.

3 - Composizione dell'tmpasto e collatura

. Salvo parttuizioni .spf-,?iali, il fabbricante & libero di comporre
impasto come meglio ritiene, alla condizione che il prodotto -

&0

sponda alle proprictd del tipo richiesto o del campione base.

Se & convenuta carta senza pasta di legno, s'intende che la car-
ta, pure composta di qualinque genere di fibre vegetali, non deve
contenere pasta di legno mieccanica. Su questa carta l'apalisi pud
segnare tracce di sostanze legnose, pur non contenendo L'impasto
pasta di legno meccanica.

1l grado di collatura della carta deve essere conmvenuto; in man-
canza di pattuizione espressa ¢intende che le carte da stampa sono
fabbricate con mezzo colla.

4 - Peso ed imballaggt

Nel peso nominale della carta, indicata per risma o pacchi, &
compreso il peso della confezione della risma, dei pacchi, dei pac-
chetti o dei rotoli ¢ precisamente il peso della carta da involti, dei
cartoncini di rinforzo, dei nastri © dei cordoncini.

Nel peso della carta in rotoli ¢ compresa anche la bobina. Gli
involucri di cui sopra sono da considerarsi merce da fatturare. 1l
valore delle bobine di legno, se fese franche di porto allo stabili-
mento di produzione della Ditta fornitrice ove & avvenuta la conse-
gna della carta, © accreditato a favore del compratore.

Le bobine di cartone sono fatturate al cliente, lordo per netto.

L’imballaggio e sempre fatturato.
S . Termini della consegna

La consegna & eseguita Presso la fabrica o il deposito della Dit-
ta fornitrice, anche se la merce ¢ venduta franco domicilio del
-compratore.

I termini di spedizione devono esserc sempre stabiliti nell’ordi-
nazione. Interruzioni importanti di lavori della fabbrica, dipendent

da cause di forza maggiore, COMmMuUnIcate 2l committente, esentano
dall’obbligo di esecuzione.

Le ordinazioni decadutc per causa di forza maggiore non si
confermano opeiuris e il committente ha il diritto di ritenerle
senz'altro annullate.

la merce viaggia sempre per conto € rischio del committente,
anche quando i prezzi sono convenuti per merce resa franco destino.
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La merce & assicurata dietro espresso ordine del compratore.

Se questi non provvede 2l ritiro della merce dopo il ricevimento
dell’avviso di approntamento della stessa, o non adempie alla con-
dizione alla quale & sottoposta la spedizione da parte del produtro-
re, che se ne sia assunto I'obbligo, i rischi e I'onote della conserva-
zione della merce stessa sono a carico del committente.

6 - Tolleranze

Sul peso per metro quadrato della carta, indicato nella commis-
stone, & ammessa una tolleranza in pilt 0 meno nella seguente mi-
sura:

a) Per la carta in formati (escluse le carte da impacco o da imbal-
lo):

sino al 6% per carte inferiori a 20 grammi per mq.

sino al 5% per carte del peso da 20 a 40 gr. per mq.

sino al 4% per carte del peso da 40 a 60 gr. per mq.

sino al 3% per carte del peso da 60 a 180 gr. per mq.

sino al 4% per carte del peso da 180 a 240 gr. per mq.

sino all’8% per carte del peso superiore ai 240 gr. per mq.

sino al 5% per tutte le carte 2 mano ed in genete per turte le
carte asciugate ad aria (gelatinate);
b) per tutte le carte in rotoli: sino al 5%:;
¢} per tutte le carte da impacco ¢ da imballaggio: sino al 6%:
d) per tutte le carte ondulate: sino 2ll’8%.

Laccertamento della rispondenza del peso effettivo e quello
contratto non pud essere fatto in base al peso dei singoli fogli, o
di pezzi staccati di rotoli eccedenti i limid di tolleranza.

Se nel contratto & stato indicato un peso minimo o massimo, il

limite di tolleranza pud raggiungere il doppio dei limiti sopra indi- -

can.

Le carte in formato disteso sono fornite, di regola, non squa-
drate e cioe tali come provengono dalle macchine continue o dalle
tagliatrici in foglio. '

Sulle carte stese @ ammessa una tolleranza di misura di 5 mm.,
in pit 0 in meno, sulle due dimensioni.

Eguale tolleranza & ammessa sulla larghezza delle carte in rotoli.

Sulle carte refilate o squadrate la tolleranza ammessa & di mm. 2.
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Le carte di paglia greggta vengono norma.l-n}ente fornite intonse.
Leggere differenze di tinta, purezza ¢ tenacitd delle carte fornite,
non danno luogo a reclami o rifiuto da parte del committente; le
stesse piccole differenze sono ammesse tra le d{fferenn parti di una
medesima ordinazione, le quali, per quanto riguarda la tinta, de-
vono invece essere accuratamentc separate nella scelia e segnalate,

in fattura, al committente. _ _
Nelle forniture di carte speciali, non sono accerrati dal 'fabbn}-
cante scarti di ritorno. I rotoli difettosi devono essere tenuti a di-

sposizione del fornitore.
7 - Fatturazione

Se la carta & contrattata 2 prezzo per risma, il peso da fatturare

¢ quello nominale; se la carta € contrattata a peso, il prezzo da

fatturare & sul peso effertivo. . o
Per differenze di peso, che restino ner limit della tolletanza,

non & ammesso alcun abbuono.
8 -. Pagamento

Quando non sono stabilite condizioni speciali di pagamento, st
intende convenuto il pagamento per coptanti entro 30 glorni € con
lo sconto del 2%.

9 - Contestaziont

I reclami, nei casi di vizi facilmente riconoscibili, devono essere
farti nel termine di 10 giorni dal ricevimento delle merce. ,

Se le contestazioni sono di carattere tecnico, si ricorre all’accer-
ramento della «Stazione Sperimentale per la Cellulosa, la Carta ¢
le Fibre Tessili e Artificialis di Milano.

Cartoni

Per i cartoni valgono gli usi suindicat per la carta ad eccezione
dei seguenti patticolari usi:
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1 - Confezionatura -

Il pacco di r:'artoni €, di regola, del peso di Kg. 25, ivi compre-
sa la carta da impacco e lo spago impiegato nella legatura.

2 - Ordinazion:

Nelle ordinazioni, il committente pud indicare la quanded di-

merce commessa anche per i pacchi da 25 Kg., precisando il nu-
mero di fogli per pacco nel formato normale che, di regola & di 7
x 101 centimetri,

1 cartoni ordinari, ordinad in base al numero di fogh per pac-
chi da 25 kg. sono fatturati in base al predetto peso teorico per
pacco, mentre invece i cartoni fini sono fatturad in base al peso
reale del pacco contenente I'esatto numero di fogli richiesti.

5 - Tolleranze

?u tqtti .indistinta.mente 1 cartonl & ammessa una tolleranza
dell 8% in pilt 0 meno sul peso per metro quadrato indicato nella
COmmissione,

Se 'ordinazione & a numero di fogli pe i
tolleranza ammessa &: gl per pacchit da 25 Ke.
d{ fogl% 1 %n p%ﬁ o In meno per i nn. dall’§ al 20
d% fogh. 2 in pid o in meno per i no. dal 22 al 30
d1. fogh_ 3 in pilt o in meno per i nn. dal 35 al 60
di fogli 5 in pit o in meno per i nn. dal 70 in avant.

4 - Fomﬁ'

I cartoni. vegctal%, cuoiq e bianco ed 1 cartoni greggi fabbricati a
manom:f.ccl.nna, sono forniti, di regola, non refilati, nel formato
netto di circa cm. 70 x 100.

b} Prodotei tipografici

Non sono stati accertati usi.
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¢) Fonografi, apparecchi fotografici

Non sono stafl accertatl usi.

Capitolo Tredicesinzo
P_RODO’ITI DELLE INDUSTRIE METALLURGICHE

Non sono statl accertati usi.

Capitolo Quattordicesino

PRODOTTI DELLE INDUSTRIE MECCANICHE

a) Macchine agricole e apparecchi diverst
Offerte - preventivi progetti '

1 - L’offerta de! fornitore, quando sia fatta per isctitto e sia dichia-
rata ferma per un periodo di tempo determinato, ha efficacia di
proposta contrastuale irrevocabile nel termine prefissato.

Quando nei cataloghi, listini, ayvisi, ecc., sia contenuta una offer-
ta, questa s'intende sempte fatta con clausola «salvo venduton.

2 - I preventivi, i disegni e gli altd allegati all’offerta, richiesti dal
cliente, in relazione ai dati da l4i comunicati, sono, di regola, for-
niti gratuttamente. Possono, tuttavia, essere convenut compensi
per tutte quelle prestazioni (come misure tecniche speciali, esperi-
menti preliminari di laboratorio su modelli appositamente predi- -
sposti, analisi, ecc.,) che in casi particolari venissero richieste al for-
nitore per lo studio del progetto.

3 . Preventivi, progetd di massima, disegni, illustrazioni, progetti
esccutivi, ecc. allegati all’offerra, per chiarire le particolarita della
fornitura, sono di proprietd del fornitore; essi hanno carattere stret-
tamente riservato € non potranno esseic comupicati 4 terzi senza
sua autorizzazione scritta. Questa disposizione 'si applica anche
quando il cliente abbia pagato un compenso per le prestazioni oc-
corse per la compilazione ‘dei suddetd documenti.
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Accettazione

a) - Accettazione da parte del cliente dell’offerta del fornitore. An-
che se il fornitore offerente non abbia preteso nella proposta

i . o .
un’accettazione per iscritto, pud richiederla entro, ¢ non oltre, 1 \

cinque g.1or‘ni successivi 2 quello dell’accettazione verbale. Nel caso
che la richiesta-conferma scritta non prevenga al fornitore entro il
termine da l.ui indicato, la proposta si intende non accettata;

b) - accettazione da parte del fornitore della proposta (ordinaz’ionc)
del cliente.

A_nche I'accettazione da parte del fornitore dell’ordinazione del
chen‘te _dcvc, su richiesta di quest’ultimo, essere data o confermata
per iscritto. Se non & stata richiesta I'accettazione scritta, il contrat-
to s'intende concluso ove il fornitore abbia dato inizio *in qualsiasi
modo, all’esecuzione del contratto. ’

Contraito

1 - Qualunque impegno verbale o scritto degli agentl privi di rap-
presentanza non ¢ valido se non confermato dalla ditra.

2 - Se il contratio & stato concluso in virtdh d’una accettazione per
iscritto, o di una proposta, le deroghe alle condizioni del contratto
dovranno essere fatte per Iscritto.

3 - In caso di cessione del contratto, il cedente non & liberato da-
g11_obbhgh1 assunti verso il fornitore senza espresso consenso di co-
stul.

4 - Se nulla ¢ convenuto in contrario, le spese di contratto sono a
carico del fornitore.

Oggetio del contratto

) \ . .

1 - L'oggerto del contratro & costituito da quando € dettagliata-
mente specificato nella proposta accettazione o nei documenti alle-
gati alle medesime.

2 - Per le vendite che non comportano la posa in opera, tuttl i di-

spositivi di sicurezza, a questi inercnti, debbono essere contrattati
separatamente.
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i Pesi - dimensiont - dati 1eonict - disegni e progerti esecutivt

1 - I datd contenuti nei preventivi, progett, disegni, llustrazioni,

ecc. facenti parte del contratto, che non si riferiscono ed elementi
essenziali della macchina o ad clementi dichiarati tali dalle part
contraentl, s’intendono sempre puramenti indicativi. Pertanto, sal-
vo specifica garanzia, le eventuali differenze nonm possono €SSCIC
cqusa di reclami da parte del cliente. "
I’eccedenza o deficienza del peso reale in confronto al peso fissato
approssimativamente nel contratto non deve superate il 5%. Quan-
do la vendita sia fatta a peso, il prezzo viene computato, con gli -
eventuali supplementi e le detrazioni del caso, nei suddett limiti
di tolieranza del 5%, sul peso reale.

2 - Le disposizioni di cui al N. 3 rclative ad offerte, preventivi €
progetti, si applicano anche ai disegni preventivi e ad ogni altro
clemento che si riferisca al progetti esecutivi.

3 - Qualora |'esperienza 0 le esigenze della lavorazione lo consigli-
no, il fornitore pud apportare lievi modifiche a quei dettagli della
fornitura e 2 quei dati che non sono oggetti di particolare conven-
sione, senza che da parte del cliente possano esscre elevate conte-
stazioni. Varianti sostanziali non sono ammesse senza consenso del
cliente. :

4 - 1a fornitura dei disegni &’insieme, di dad costruttivi, di schemi
di montaggio, di particolari istruzioni o norme per Iesercizio di ap-
parecchi, macchine, impiant o di quanto altro riguarda !oggetto
del contratto, o di disegni esecutivi per lavori preparatori da eseguir-
si sul posto di montaggio, forma oggetto di convenzione speciale.
5 . Le eventuali indicazioni del fornitore sulle opere muraric € sul-
Je fondazioni non implicano la sua responsabilita nei riguardi della
esecuzione. Il cliente dovid provvedere al calcolo dei suddetti ele-
menti secondo la matura del tetreno ¢ di materiali impiegad.

Prezzt

Salvo particolari clausole contratmuali, 1 prezzi si intendono sta-
biliti per consegna allofficina o al magazzino del fornitore, com-
preso il carico ma escluse le spese di imballaggio, di trasporto, di

dogana, di scarico ¢ di montaggio.
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Condizioni di pagamento

1 - Salve patto contrario, il pagamento del prezzo deve essere cf-
fettuato 2l domicilio del fornitore.

Quando nel contratto venga stabilito il Pagamento € «pronta cassa»
s'intende che il pagamento deve esscre effettuato alla consegna.
Ove il termine di pagamento sia indicato nel contratto, con riferi-
mento alla data della consegna.

2 - 8¢ nel caso di fornitura con posa in opera, avviene un ritardo
nella consegna per colpa del cliente o per “circostanze sfavorevoli
manifestatesi sul luogo di montaggio e non addebitabili al fornito-
te, il pagamento deve essere egualmente corrisposto entro il termi-
ne prestabilito.

L'acquitente avrd diritto a trattenere il 5% del prezzo convenuto
che verserd al fornitore non appena avd eseguito l'impianto.

3 - L'eventuale accettazione di effetti cambiari, in conto pagamen-
to, ¢ sempre subordinata al buon fine degli efferti stessi e non
comporta novazione.

4 - Sullimpotto dei pagamenti ritardadi decorreranno, dal giorno
della tispettiva scadenza, senza alcuna formale dichiarazione di mo-
ra, gli interessi legali salvo diversa parmizione.

Quando si faccia luogo a consegne ripartite, il pagamento, ove non
sia diversamente disposto, viene suddiviso in quote proporzionali al
valore di ogni singola partita consegnata. Il mancato tempestivo
pagamento delle quote alle scadenze convenure, da diritto al forni-
tore di sospendere le ulteriori consegne, salvo ogni altro diritto a
termini del contratto.

5 - Salvo stipulazione contraria, il pagamento di forniture o presta-
zioni complementari originariamente non previste, sari fatto alla
presentazione della relativa fattura.

Termini di consegna e risoluzione del contratro ber cawsa & forza
maggtore '

1 - II termine di consegna decotre dal momento della conclusione
del conttatto. Quando il cliente si sia impegnato di fornire dati di
fatto, disegni, documenti della fornitura entro un termine determi-
nato ¢, senza colpa del fornitore, incorra in un ritardo,
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quest’ultimo ha il diritto di prolungare corrispondentemente 1 tet-
mini di consegna. o .

2 - 1l termine di consegna & fissato per t glorql_lﬁ.voratm.

3 - Nei casi di forza maggiore ¢ nei casi fortuiti & a{nme;fia una
proroga del termine di consegna cprrlspo_ndcnte al pf:noﬁo tem-
po durante il quale la forza maggiore o il caso fortito ha spiegato
I(:\Iiizt(;iapcna si verifichi qualcuna dfelle. suddette circostanze, il for-
nitore & tenuto a darne comunicazioni al cliente. o

4 - Se il ritardo della consegna & imputabile al fornitore, il cliente
pud richiedere, a trtolo di risarcimento d_anm, la corrf:spor;sxogc,1
per ogni settimana intera lavoratva di ntardq, dello 0,20% de
prezzo fissato per I'intera fornirura, nel caso di totale c.ons_egrg, fi-
tardata, ¢ dello 0,20% deil’i_mpo'rto patziale, qualora il ritardo s
riferisca a singole comsegne fripartite.

Consegna

1 - Per le forniture che non comportano la posa in opera, la con-
segna s'intende effettuara alla data di ricezione, da_ part-c.dcl Ch‘:l[;-
te, della comunicazione che la macc‘hma ¢ a sua dJspos1z10n§ nello
stabilimento o nei depositi del fornitore, pronta per la spedizione,
o alla data della consegna al vettore, sc cosl convenuto.

Da tale momento il rischio e il pericolo dei materiali passa al
cliente. Il fornitore non assume, pertanto, alcuna responsab_lhta re-
lativa ad eventuali avatie che si verificassero dal momento in cui i
materiali costituenti la fornitura lasciano 1 locali del f?rmtore.

2 - Nelle fornitute che comportano, invece,. Ia posa in opera, l?.
consegna s'intende effertuata nel momento in cu il montaggio &
ultimato e da esso il cliente ne assume il rischio ed il pericolo.

Imballaggio

1 - L’imballaggio non & compreso nei prezzi € viene .fatturato al
suo costo. Esso non si riceve di ritomo, salvo convenzione contfa-

ria. - . - -
Gli imballaggi speciali dovranno essere tichiesti dal cliente.
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Spedizione e trasporti

1 « Qualora venga pattuito che la spedizione sia fatta a cura del
fornitore, la spedizione s'intende fatta sempte per conto, rischio e
pericolo del cliente, anche quando, per effetto di particolari clauso-
le contratruali, la ditta fornitrice assume Ia spesa di trasporto e di
montaggio.

2 - In mancanza di partcolati clausole o di speciali istruzioni del
destinatatio la ditta fornitrice effettua la spedizione secondo le mi-
gliori regole, ma non assume alcuna responsabilitd per danni, salvo
che questi derivino da inosservanza di disposizioni espressamente
impartite dal cliente ad accettite per iscritto.

3 - Le spedizioni vengono coperte da assicurazioni solo su rtichiesta
scritta del cliente e 2 sue spese.

4 - I rtardi della spedizione causati dal cliente, oltrepassati 30
giomi dall’invio dell’avviso che la macchina & pronta per la spedi-
zione, danno diritto al fornitore di addebitare al cliente Ia spesa di
immagazzinaggio ¢ custodia. In tal caso il forpitore, su richiesta
scritta. ed a spese del cliente, deve assicurare quanto & oggetto ma-
teriale della fornitura contro i danni per incendi.

5 - 1l fornitore non risponde dei ritardi di spedizione che si verifi-
chino senza sua colpa ed in tal caso, per le forniture comprendenti
la posa in opera, il termine di consegna contrattuale subisce una
corrispondente proroga, fetmo restando le disposizioni riguardand i
termini stabiliti in contratto per il pagamento, osservando per que-
sti la disposizione di cui al N. 2 delle condizioni di pagamento.
6 - Il cliente non & esonerato da rischi e responsabilitd posti a suo
catico quand’anche alle operazioni di carico e trasporto sia presente
un rappresentante della ditta fornitrice.

Monitaggio

1 - Il montaggio & a carico del fornitore soltanto ove cid risulti
espressamente dal contratto o da una successiva convenzione.
2 - In ambo i casi valgono le seguenti disposizioni:

a) - il cliente, tempestivamente e a sue spese, deve eseguire
tutel 1 lavorl di movimento di terra, scavo, drenaggio, fondazioni,
tmpalcature, ecc.; a suo carico sono anche i materiali necessari pet
la loro esecuzione:;

90

b) - egli deve fornire, tempestivamente, € 2 suc spese, gl% ope-
rai, mezzi e materiali, nonche assicurare le condizioni ambientali
idonee per I'esecuzione delle opere.

3 - 11 fornitore procede all’invio dei montatori solo .quand-o sono
gid a pie d’opera le parti della fornitura indispcnsal.aﬂl per 11. mon-
taggio e quando tutti i lavori preliminari, convenutl tra form‘tc{re_e
cliente, sono eseguiti nel modo prescritto dal fornitore, € cioe In
modo che possano essere convenientemente collocati _i 'mate'nah
dell’impianto, ed il montaggio possa procedere senza mgdenu ed
ininterrottamente fino allz fine, anche quando il montaggio € a ca-
rico del fornitore. o

4 - Se la messa in opera viene ritardata per incident vcmﬁcapsu sul
posto di montaggio, non imputabilt al fo_rnitc.)rc, _le maggior} spese
e danni per I'attesa e per gli eventuali viaggi dei montatori, sono
a catico del cliente.

5 - Se il fornitore lo richiede, il cliente & tenuto a controllare le
ore di lavoro dei montatori, riassumetle e comunicarle al fornitore
con una distinta settimanale. o
6 - Il montaggio s'intende ultimato nel momento in cui pud ini-
ziarsi I'impiego effettivo dell’oggetto della fornitura, anche se, per
qualsiasi causa, manchi ancora qualche accessotio che non pregiudi-
chi il funzionamento. ‘

7 - 1l cliente deve rilasciare ai montatori una dichiarazione scritta
di montaggio ultimato ¢ di presa in consegna del macchinatio sotto
la sua responsabilita. )

8 - Il fornitore risponde del lavoro dei propri dipendenti inerente
la fornitura ed in conformiti agli ordini da lui impartiti, ma non
ssponde di turti quei lavori che non sono a suo carico, e che siano
stati eseguiti sulla sola richiesta del chiente. _
9 - Ogni variante che il cliente intendesse fare apportate durante d
montaggio deve essere convenuta col fornitore ed unplxc_a_, in quan-
to necessaria, una corripondente proroga del termine di consegna
contrattuale. . o
10 - Gli importi per assicurazioni infortunistiche -ed assistenziali so-
no 2 carico del contraente che corrisponde i relativi salari.

11 - Senza pregindizio dell’osservanza delle norme in vigore sulla
rutela dell’igiene del lavoro, nel caso in cut sul luogo.di montag-
gio i montatori non abbiano modo di provvedersi di vitto e di al-
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loggio, dovri provvedervi lo stesso cliente; gli oneri relativi saranno
a carico del fomitore nella misura che dovii essere convenuta pri-
ma dell’inizio del montaggio.

12 - Nel caso in cui in base a contrattazione separata, senza previ-
sione di un compenso globale, il montaggio venga eseguito da for-
nitore, questi ha diritto al rimborso dei salari, delle spese e delle
competenze vatie.

Collgudo

1 - 1l collaudo st esegue secondo le norme regolameritari, le norme

contrattuali e gli usi speciali relativi alle diverse categorie di mac-

chine e, in difetto secondo le norme stabilite dal fornitore.

2 - Quando & convenuta la posa in opera, 1 collaudo viene esegui-
to nell’officina del fornitore, prima della spedizione.

3 - E in facoltd del cliente di assistere al collaudo personalmente o
a mezzo di un suo rappresentante dandone, perd, al fornitore un
congruo preavviso. In mancanza di esso il collaudo avri Iuogo an-
che in assenza del cliente al quale saranno comunicati i tisultat.
4 - In caso di fornitura, comprensiva della posa in opera, il cliente
pud richiedere il collaudo complessivo entro 30 giorni
ultimazione del montaggio. ; i
Qualora in tale periodo non si fossero verificate le cpdizioni indi-
spensabili per effettuare il collaudo, esso verrebbe “timandato al
momento in cui tali condizioni si verificheranno. La consegna s'in-

tenderd eseguita a montaggio ultimato, petd quando la fornitura

non pud essere collaudata che a montaggio ultimato ¢ questo &
stato escguito da terzi, il fornitore, se richiesto, pud presenziare il
collaudo. Egli in tal caso, non risponde dei difettt che risultino di-
pendenti dal fatto che terzi non abbiano eseguito il montaggio a
petfetta regola d’arte. . .

5 - Delle operazioni di collaudo viene redatto processo verbale sot-
toscritto dagli intervenuti in numero di esemplario corrispondenti a
quello degli interessati che hanno il diritto di inseritvi le proprie
deduzioni e riserve. :

6 - In mancanza di pattuizioni speciali le spese di collaudo sono a
catico del cliente salvo il caso di accertata inadempienza del forni-
tote.
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alla data di

7 - 11 collaudo della macchina, se favorevole al fornitore ovvero

I’omissione di richiesta collaudo da parte del cliente nel termine
previsto dal precedente N. 4, importa accettazione della macchina
da parte del cliente, ma non pregiudica la responsabiliti del forni-
tore ai sensi delle seguenti disposizioni.

Garanzie

1 - 1l fornitore nei termini di garanzia contratruali, deve sostituire,
modificare o ripatate, a sua scelta e senza alcun compenso, tutte
quelle parti della macchina che dovessero risultare difettose per
materiale impiegato o per impetfetta costruzione, al fine di rendere
la macchina stessa idonea agli usi cui & destinata. La denuncia det
difetd deve essere fatta per iscritto al fornitore entro'8 giorni dalla
scoperta dei difetti stessi. La depuncia non esime i cliente dall’ese-
guire i pagamenti alle scadenze pattuite.

5 . Nelle vendite dirette 2 commercianti del ramo, che abbiano
magazzino di deposito o di vendita, e che in tale qualitd risultino
iscritti presso la Camera di Commetcio, Industria, Artigianato e
Agticoltura competente per territotio, il decorso della durata della
garanzia resta interrotto per il periodo di giacenza della macchina
nei magazzini del commerciante fino 2l glorno della vendita al
cliente ed, in ogni caso, per un periodo non maggiore di un anno,
salvo pattuizioni speciali. Il commerciante che intende far valere
questo diritto deve documentare la dara di vendita della macchina.
3 . 11 fornitore non assume alcuna responsabiliti per i danni derivan-
ti da colpa del cliente e dei suoi dipendenti, nell'uso e nella manu-
tenzione della macchina ¢ per destinaziope di essa ad usi divetsi.
4 - Sono del pari esclusi da ogni garanzia gli utensili eventuali for-
niti 2 corredo della macchina a quelle parti di essa che, per la na-
tura o per il modo di impiego, sono soggette ad usura continua €
rapida. La garanzia non si stende alle parti accessorie dell’impianto
clettrico evenrualmente fornito con la macchina per il suo funzio-
namento.

s _ Al fine di rendere possibile al fornitore le riparazioni e sostitu-
zioni che si presentino necessatie in dipendenza della garanzia, il
cliente accordera al fornitore un congruo termine. Egli dovrd inol-
tre fornigli, a sua richiesta, il personale e i mezzi di cui al para-
grafo relativo al montaggio.
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6 - Le parti della fomltura tolte o sostituite diventano di propneta
del fornitore.

7 - Nel caso che da parte del cliente o di terzi vengano eseguite
ripatazioni o modifiche alla macchina senza il consenso del fornito-
te, testa esclusa ogni responsabilit di questi per le conseguenze da
esse derivant.

8 - 1l decotso del periodo di garanzia & sospeso per la durata ¢ la
esecuzione dei lavori di sostituzione o tiparazione necessari.

Tale sospensione & limitata a2 quelle parti della fornitura che non
possono venire utilizzate per causa di difetti riscontrati.

9 - L'asssunzione della garanzia, ai seusi del presente articolo,
esclude ogni ulteriore pretesa del cliente per la risoluzione del con-
tratto, per riduzioni di prezzo e per danni diretti e indiretu.

10 - Tali disposizioni non si applicano alle vendite di macchine
usate o di occasiope, come tali dichiarate in contratto.

Resa della merce

Salvo per le parti da sostituire o da riparare, ai sensi del prece-
dente paragrafo, i materjali forniti non si accettano di ritorno sen-
za espressa pattuizione e gli eventuali reclami sulla regolantd della
fornitura devono essere fatti entro 8 giorni dal ricevimento della

macchina.

b) Mezzi di trasporto (velocipedi, moticicli, autoveicoli, trattori, ae-
romobili e naranti)

Non sono statl accertati usi.

Caprtolo Quindicesimo

PRODOTTI DEELE INDUSTRIE DELLA TRASFORMAZIONE
DEI MINERALI NON METALLIFERI

a) Perle, gemme e pietre preziosc, naturali e sintetiche
Non sono stati accerrati usi.
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b) Marmo, pietre ed alabastro lavorato
Non sono stati accertati usi.

¢) Calce, cement e gesso
Non sono stati accertati usi.

d) Materiali da costruzione

Lateriz

La compravendita di tali prodotu avviene verbalmente o a mez-
zo commissione. L'unitd base di contrattazione, sia pet 1 mattoni
pieni ¢ forati, sia per le tegole, & il migliaio.

Solai e tavelle vengono conttattati a mq., ¢ 1 tavelloni a pezzo
secondo le dimensioni, mentre le canne fumariec a metro lineare.

Come pet gli altri prodotti, Ia clausola «circa», concordata con-
sente che la fornitura da consegnare possa essere aumentata o di-
minuita del 10%.

Le fabbriche, su richiesta, possono effettuare anche lavorazioni
di tipi diversi da quelli sottoelencati, prodotti in largo uso:

— Mattoni pieni ¢ semipieni...... cm. 6x13x26

— Mattoni forati con 4 fori......cm. 8x12x24

— Mattoni forati con 6 fori...... cm. 9x13x26

— Mattoni forati con 21 fori (4 mattoni) cm. 26 x26x 13
— Tegole comuni ...... cm. 40 x 50 '
— Tegole piane o marsigliest

— Pezzi speciali di tegole marsigliesi

e) Poxéeﬂ:me ¢ maioliche e terraglie
Non sono. stati accertatl usi.
f) Lavori di vetro e¢ crstallo
I vetri vengono prodotti presso gli stabilimenti della SIV (Socie-
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i Traliana Vetro) di $. Salvo e Societa collegate ¢ controllate (IL-
VED, FLOVETRO, SVS). 7
L’attivita produttiva del centro vetratio SIV, che ha raggiunto un
alto grado di automazione, si svolge secondo i metodi pit modernt.
Le produzioni primarie comprendono: :
— vetro stampato ¢ ciog grandi lastre di vetro, con disegni, per in-
terni:

— Vetro retinato, che & un vetro stampato, rinforzato internamen-

te da una rete metallica;

_ Float - che & un tipo di vetro particolare, con carattefistiche pa-
ragonabili a quelle del cristallo, ottenuto con processo tecnologico
molto avanzato.

I tipi di vetro sopra menzionati vengono approntati, pet la ven-
dita, in grandi lastre o nelle varie misure convenzionali previste dai
listini. :

La SIV esegue operazioni di commercio anche di fibre di vetro,
ossia di filati ¢ pannelli impiegati in particolare nell'industtia edili-
sia come materiale coibente. Le fibre di vetro in commercio sono
di due tipi principali:

— filati di fibre e rocche;
— pannelli di veli di fibre.

La SIV ha, infine, un settore di seconde lavorazioni del vetto

che riguardano:
— vetri di sicurezza per auto - ¢ ciog parabrezza, laterali, defletto-
fi e Junotti - la cui produzione, per la maggior parte, viene desti-
nata direramente alle case produttrici di autovetture come primo
equipaggiamento, mentre una modesta quota & destinata ai ticam-
- bisti.

La produzione delle vetrature per auto avviene in conformitd
delle caratteristiche specifiche fissate dalle case costruttrici di auto-
veicoli;

__ Vetri di sicurezza per edilizia - € cio¢ laminati ¢ temperati per
porte, docce, divisori, ecc. da impiegare in edilizia.

La vendita della produzione del vetro in lastre ¢ delle vetrate
per auto vicnc._;gﬁé_tmata sia. in Italia che all’estero.

Le vendite effettuate in Iralia avvengono: :

_— direttamente - ai grossist, agli industrali trasformaroti o agli
utilizzatori per i prodotti in lastre ¢ per le fibre di vetro;
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__ alle case automobilistiche per le vetrature destinate al primo
equipaggiamento delle autovetture;

_" indirettamente - con la collaborazione di procacciatori d'affari
— per quanto concerne le forniture ai ricambisti per i vetri auto e
alcuni settori specifici di impiego per le fibre di vetro.

All’estero le vendite di vetro in lastre per uso industriale ven-
gono effettuate, normalmente, a mezzo di agent ¢ di Societd ap-
positamente costituite sia in Francia che in Germania, che vengono
compensati con una petcentuale che varia dal 3% al 5% m.r'ela—.
sione ai prezzi realizzad, al fatturato e 2 tutte le altte condizion
Eavorevoli all’azienda. I vetri per auto invece, sono venduti diretta:
mente alle fabbriche di autovetture o al ricambisti. .

1 contratti vengono conclusi prevalentemente pert iscritto_ed i
pagamenti, secondo 1 prezzi partuiti, sono normalmente _dilamonau
ed effettuati mediante rimessa dirett2 0 ricevuta bancaria.

Le vendite vengono effettuate, gencralmente, franco destinazio-
ne e le spese di imballaggio e trasporto sono 2 carico dell’Azienda.

Capitolo Sedicesimo

PRODOTTI DELLE INDUSTRIE CHIMICHE

Non sono stati accertati 1si.

Capitolo Diciassettestmo
PRODOTTI DELLE INDUSTRIE DELLA GOMMA ELASTICA

Non sono stati accertati usi. (

Capitolo Diciottesimo
PRODOTTI DI INDUSTRIE VARIE

Non sono statl accertatl usi.
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TITOLO Vi

. CREDITO, ASSICURAZIONI, BORSE VALORI




Capitolo Primo
USI BANCARI

1) Operazioni di credito documentario (artt. 1527, 1530 Cod.
civ.)

Gli Istituti ed Aziende di credito, nelle operazioni di credito
documentario, si attengono, ai sensi degli arwe. 1527 ¢ 1530 Cod.
Civ., alle <Norme ed usi uniformi relativi ai crediti documentari»
accertati dalla Camera di Commercio internazionale.

2) Pagamento del prezzo nella vendita contro documenti (att. 1528
Cod. dv.)

Se nella vendita contro documenti il contraito non dispone cir-
ca il pagamento del prezzo e degli accessori, il pagamento Stesso
deve essere eseguito nel momento ¢ nel Juogo in cui avviene la
consegna dei documenti indicati dall’art. 1527 del Cod. civ.

Se il pagamento di cul sopra deve avvenire a mezzo di Istituto
od Azienda di Credito, i documenti devono essefe presentati
all’Istitato od Azienda di credito incaricato, durante lorario di
.apertura degli sportelli.

3) Pagamento diretto del compratore dopo i rifiuto opposto dagh
Istituti od Aziende di credito, all’atto della presentazione dei do-
cumenti secondo le forme d'uso (art. 1530 Cod. cv.)

Quando il rifiuto da parte di un Istituto o Azienda di credito
al pagamento del prezzo dei documenti al presentatore degli stessi
* fatto verbalmente, la prova del rifiuto & data dal verbale di of-
ferta reale dei documenti stessi.

4) Interesse di comto corrente (misura non pattuita)
Quando la misura degli interessi, a catico della clientela, non €
stata pattuita gli Istitut od Aziende di credito conteggiano gli io-

reressi stessi in conformitd alle condizioni e norme che regolano le
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operazioni ed i servizi bancati ¢ comunque in misura non inferiore
al prime-rate vigente.

Gli interessi pella misura determinata come sopra decorrono an-
che sui saldi dei conti debitori della clientela chiusi per qualsiasi
motivo e sono regolati trimestralmente producendo a loro volta in-
teressi.

5Y Obblight degli Istitutt ed Aziende di credito nel deposito di -
toli @ custodia ed amministrazione (art. 1838 comma 2° Cod. civ.)

Nel deposito di titoli a custodia ed amministrazione si intendo-
no assunti a semplice custodia dagli Istitutd ed Aziende di credito i
titoli non quotati nelle Borse italiane e che non siano generalmen-
te conosciuti sulla piazza ove viene costituito il deposito, escluso
pertanto ogni obbligo dell’Istituto o Azienda di credito di chiedere
in tempo utile le istruzioni al depositante per Iesercizio del diritto
di opzione, per richiamo di decime ¢ per la convetsione dei utoli,
nonche di incassare i dividendi i premi o rimborsi di titoli estratti.
I'Isticuto od Azienda di credito esegue tuttavia le istruzioni che il
cliente di proptia iniziativa abbia tempestivamente impartito.

6) Deposito di titoli a custodiz ed amministrazione presso Istituto
od Azienda di credito (misura del compenso) (art. 1838 comma 3°
Cod. civ.)

Nel deposito di titoli a custodia ed amministrazione gli Istitut
ed Aziende di credito percepiscono un compenso in misuta non in-
feriore a quella fissata nella condizioni e norme che regolano le
operazioni ed i servizi bancari.

7) Sub deposito ¢ raggruppamento dei titoli al portatore

Gli Istitud e le Aziende _di credito hanno facolta di sub-
depositare, anche senza damne avviso al depositante, i titoli al por-
tatore presso organismi che ne permettono la custodia e 1’ammini-
strazione accentrata.

Qualora si tratti di titoli aventi carattetistiche di fungibilitd, o
quando altrimenti possibile, gli Istituti ¢ le Aziende di credito pos-
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sono procedere al raggruppamento di tali titoli ovvero consqntirne
il raggruppamento da parte dei predetti organismi e restituirne al
depositante altrertanti della stessa specie € quantita.

8) Termine per | resercizio del diritto di opzione

Nelle richieste inviate ai depositanti di titoli 2 custodia-ed. am-
[ministrazione, il termine ultimo - entro il quale le istruzioni per
lesercizio del diritto di opzione devono pervenire agli Istitut ed
alle Aziende di credito - & fissato nel quinto giomno lavorativo an-
tecedente quello stabilito come ultima sedura di quotazione in bor-
sa del diritto, onde cousentire I'esecuzione delle istruziont ricevute
ovveto, in mancanza di istruzioni, la vendita al meglio, se po§sxb1-
le, per conto dei clienti, nonche ogni altra incombenza relaciva.

9y Termine uswale per il preavviso @i recesso dal comtratio per
apertura di credito a rempo indeterminato (art. 1845 Cod. civ.)

Nelle aperture di credito a tempo indeterminato ¢ nelle opera-
sioni bancarie regolate in conto corrente, di cud all’arct. 15}55 Cod.
civ., il recesso pud essere esercitato col preavviso anche d1 un solo
giorno, ferma restando la sospensione immediata dell’utilizzo del
credito.

10) Liguidazione interessi mei mutui ipotecari e nelle operaziont
bancarie in genere.

Nel calcolo degli interessi di frazione d’anno sui m.un%i e nel
calcolo degli interessi a carico della clientela nelle operazmm.ba‘nca-.
rie in genere, ghi Istiruti od Aziende di credito computano 1 glorni
secondo Ianno civile e dividono il numero cosi ottenuto per il di-
visore fisso dell’anno commerciale. _ o

Nel caso di efferd, oggetto di sconto cambiario o finanziario,
non pagati a scadenza, gli interessi di mora 2 cgr@co.dcl cliente so-
no conteggiati nella misura stabilita dalle condizioni e norme che
regolano le operazioni ed i servizi bancari e comunque In Misira

non inferiore al prime-rate vigente.
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1) Chiusura del conto corrente e interesse composto

Nelle operazioni bancarie I'interesse degli interessi (interesse
composto) ¢ calcolato portando in conto: ,

a) per i conti depositi non vincolati, ['interesse semplice matu-
rato annuaimente;

b) per i conti e depositi vincolati, I'interesse semplice maturato
alle relative scadenze o annualmente:

c) per i conti correnti, anche saltuariamente debitori, 'interesse
semplice maturato alla fine di ogni trimestre, ciod a fine marzo,
giugno, settembre e dicembre.

L’interesse cosi portato in conto, produce 2 sua volta l'interesse
nella stessa misura.

12) Rinnovaxione i precedente operaxione cambiaria

Nella rinnovazione di una precedente operazione camibiaria gli
Istitutt ed Aziende di credito fanno figurare contabilmente due di-
stinte operazioni: lo sconto del muovo effetto e 'estnzione dell’ef-
fetto in scadenza. '

13) Fondi (o somme) a disposizione - Significato bancario

Le espressioni fondi a disposizione» o «somme a disposiziones
stanno ad indicare somme tenute a disposizione di terzi e giacenti
presso gli Istituti od Aziende di credito in attesa di dtito da parte
dei beneficiari. Dette somme sono infruttifere. ‘

14) Accredito in conto «salvo buon fines

L'importo degli assegni bancari, assegni circolari, vaglia ed aluri
titolt similari & accreditato con riserva di verifica e salvo buon fine
¢ non ¢ disponibile prima che I'Istituto od Azienda di credito me
abbia effettuato I'incasso: La valuta applicata all’accreditamento de-
termina unicamente la decorrenza degli interessi senza conferire al
correntista alcun diritto circa la disponibilic dell’impotto.

E wttavia in facoltd dell'Istituto od Azienda di credito di ren-
dere disponibile I'importo anche prima di averne effettuato I'incas-
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so. In caso di mancato incasso, all'Istituto od Azienda di credito

spettano tutt i diritti ed azioni compresi quelli di cui all’art. 1829

del Cod. civ. _ . o
La pratica suddetta & seguita anche nel caso di effetti accredirats

salvo buon fine,

15) Esecuzione di incarichi ricevati dagli istituti ed Axziende di cre-
dito (are. 1856 Cod. Civ.)

Gli incarichi che gli Istitud ¢ le Aziende di cred_ito.opcranti in
Italia ricevono dall’estero sono regolati dalla legge iraliana.

16) Diminuzione del valore dei beni dati 4 garanziz (ast. 1.850
Cod. civ.)

Se il valore dei beni dati a garanzia dell’anticipazione bancaria,
slano essi titoli ¢/o merci, diminuisce di un decimo o pil rispetto
al valote che essi avevano al tempo del contratto, gli Istitud ed
Aziende di credito, anche ai fini dell’art. 1850 Cod. (_:iv., usano
accordare per il reintegro della garanzia un tc_rminc <_ii cinque gior-
ni oltre il quale I'Istituto od Azienda di credito ha il diritto di far
vendere senz’altro avviso il pegno.

17} Interessi di mora su rate scadute di mutui ¢ finanziamenti (aft.
1283 C.C.)

Nel caso di mancato pagamento alla scadenza di quanto c_lovuto
dal debitore per capitale, interessi ed accessori, gli‘ Istitud € le
Aziende di credito petcepiscono, su tutte le somme rimaste insolu-
te, gli interessi di mora a decorrere dal giomo di scadenza fino al

- giomo della valuta del pagamento effettuaro.

Capitolo Secondo

USI DELLE ASSICURAZIONI

Non sono stati accertati usi.
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Capitolo Primo
PRESTAZIONI VARIE D‘OPERA E DI SERVIZI

Sezione 1) Facchinaggio

I compensi per i lavori di facchinaggio in provincia di Chieti
sono stabiliti dal decreto Prefettizio N. 6341 del 1° febbraio 1963,

Come previsto nella parte normativa del Decreto stesso, nel
1964 le tariffe hanno subito un aumento dell’8%.

Capitolo Secondo
USI MARITTIMI
a) Sbarco e imbarco delle merd

Le -tariffe e le rate giornaliere delle merci da scaricare o caricare
nel porto di Ortona e di Vasto sono stabilite, su delega del Mini-
stero della Marina Mercantile, con decreto della Ditezione Maritd-
ma di Ancona.

Calo naturale delle merct.

Per l"accertamento delle merci siz allo sbatco sia al carico &
quello risultante dalla F.S. per quaato tiguarda i vagoni ferroviar,
mentre per la merce che viene imbarcata o sbarcata con autotrent,
il peso & quello accertato dalla Dogana sul biligo stradale dogana-

e,

A richiesta del ricevitore la Dogana pud consentire lo sbarco da
natanti di merci di una qualiti a peso polizza prescindendo
dall’accertamento del peso.

La tariffa portuale degli operai viene applicata sul peso dichia-
rato in Polizza di Carico.

b) Stallie ¢ controstallie
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Stallie & il periodo di tempo stabilito per contratto per le ope-
razioni di carico e scarico delle merci dalle navi.

Sia nel porto di Ortona che in quello di Vasto le stallie hanno
inizio: dalle ore 14,00 dello stesso giorno dell’arrivo della nave se
il Comandante presenta la lettera di prontezza prima delle ore
12,00, mentre se la stessa viene presentata oltre le ore 12,00 e fino

vO.

Se la nave trovasi ancora nelle stallie, il tempo si interrompe al- -

le ore 17,00 del venerdi e riprende a decosrere dalle ore 8,00 del
lunedi successivo. '

Nelle settimane con feste ticonosciute infrasettimanali, d tempo
delle stallie si interrompe alle ore 24,00 del giorno precedente il
festivo e riprende alle ore 8,00 del giorno successivo lavorativo.

1l tempo di attesa delle navi in rada per banchina occupata da
altri natanti conta come tempo di stallie. ‘

Contrastollie & il petiodo di tempo oltre il tempo delle stallie
in cui la neve rimane ancora in porto per il carico o lo scarico del-
le merci. '
I’ammontare delle controstallie nei due porti & regolato dai con-
tratti di noleggio ¢ varia in base al tonnellaggio della nave.

¢) Porti di ermeggio

Nogo sono statl accertati usi. .
d) Cali

Non sono stati accertati usi.

e) Nolx

1

Non sono stati accertati usi.

£f) Clausole speciali
Non sono statl accertati usi.
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alle ore 17,00 il tempo decorre dalle ore 8,00 del giorno successi-

Capitolo Terzo

}‘ USI NEI TRASPORTI TERRESTRI

Non sono stati accertati usi.

Capriolo Quarto

- USI NEI TRASPORTI AEREI

Non esistono usi.

Capitolo Quinto
USI NELLA CINEMATOGRAFIA

Non esistono usi.
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APPENDICE

— TAVOLE DI RAGGUAGLIO DI PESI E MISURE LOCALL

— TABELLA RIASSUNTIVA DELLE PERCENTUALI DI MEDIA-
ZIONE. '

— REGOLE INTERNAZIONALI PER LA INTERPRETAZIONE
DEI TERMINI COMMERCIALI (INCOTERMS).

. _ NORME ED USI UNIFORMI RELATIVI A CREDITI DOCU-
MENTARI. '

— FIERE E MERCATI CONSUETUDINARI.
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TAVOLE DI RAGGUAGLIO DI PESI E MISURE LOCALL

a) UnitZ di musura

Salma = 102 are

Tomolo = 1/3 di ettaro
Mezzetto = 1/6 di ettaro
Coppa = 1/2 di ettaro .
Misura = 1/72 di ettaro

b) Unité di peso

Salma = Kg. 120

Mezzetto = Kg. 20

Coppa = Kg. 10

Misura = Kg. 1,6 circa

Metro di olio = litri 24/25 di olio
Quarta = lui 6 di olio
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" TABELLA RIASSUNTIVA DELLE PERCENTUALI
DI MEDIAZIONE

Prodorti agricoli, industriali e vari:

- attrezzi rurali L. 1,50% per patte
' - automobili, velocipedi e motocicli L. 1,50% per parte
. . ferramente in genere L. 1,00% dal venditore
- fieno e paglia L. 0,50% per parte
- formaggio e.latticini L. 3,00% dal vendtote
- frumento L. 1,00% per parte
. - frutta in genere L. 2,00% dal compratore
' . granaglie in genete L. 1,00% q.le dal venditore
- ipsalata L. 2,00% dal compratore
- legname in genere L. 2,00% dal venditore
- legna da ardere L. 1,50% dal compratore
- macchine agricole L. 2,00% dal venditore
- macchine industriale L. 2,00% per parte
- mandorle L. 2,00% dal compratore
- materiali da costruzione L. 1,00% per parte
- mobilia nuova L. 1,50% per parte
- mobilia vecchia L. 2,00% per parte
- oggetti d’arte antica e modema L. 3,00% per parte
- oggettt preziosi L. 1,00% per parte
- olii alimentari L. 2,00% dal venditore
- olive L. 2,00% dal compratore
- ortaggi in genere L. 2,00% dal compratore
- paste alimentari da L. 4 a L. 5 a chilo-pasta dal venditore
- patate L. 2,00% dal compratore
- pelli crude in genere e pelli conciate L. 1,00% pet parte
- pomodori freschi L. 2,00% dal comptatorc
- salumi L. 2,00% per parte
- sanse L. 1,50% dal compratore
- tessuti filati, mercerie e cordami L. 1,00% per parte
- uva in genmere L. da 500 a 1.000 a q.le dal compratore
. - vinacci e mosti da 200 a q.le dal venditore
- vini da L. 30 a L. 50 a etto-grado dal venditore
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Bestiame:

- bovini da L. 10.000 a capo per parte

- equini da L. 10.000 a capo per parte

- ovini da L. 5.000 a capo per compr.

- suini grassi e magroni da L. 5.000 a capo dal compr.

- Tcrreni, fabbricati ed aree fabbricabili da L. 1% per parte
- Permuta di beni immobili, urbani e rustici da L. 1% pet patte
sulla base dell’immobile di maggior valore

. Appalto per costruzione di case o appartamenti da L. 1% per
parte sul prezzo contrattato

Mutui:

- Mutui ipotecari e chirografari da L. 2% dal mutuario fino a L.
50.000

da L. 1% dal mutuatatio oltre L. 50.000

Pensiont:
- Pensioni L. 5% per patte sull’importo della pensione mensile

Affitto appattamenti e camere ammobiliate: -

. Affitto appartamenti vuoti o ammobiliati L. 5% pet parte
sull’importo del canone di un mese per periodi inferiori all’anno
L. 3% per paree sull'importo del canonc di un anno per periodo
non inferiori all’anno.
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INCOTERMS
INDICE

INCOTERMS 1953
Introduzione
Franco Fabbrica (franco miniera, franco magazzino (ecc)
Franco Vagone - mezco Autocarro (localiti di partenza conve-
nuta}
Franco Lungo Bordo - FAS (porto d’imbarco convenuto)
Franco Bordo - FOB (porto d’imbarco convenuto)
Costo ¢ Nolo - C. & F. (porto di destinazione convenuto)
Costo, Nolo ¢ Sicurtz - CIF (porto di destinazione convenuto)
Ex Ship (porto di destinazione)
Franco Banchina (sdoganato) (porto convenuto)

INCOTERMS 1967
Introduzione ai termini «Reso frontiera...» «Reso... sdoganato»
Reso fromtiera... (luogo di consegna convenuto, alla frontiera)
Reso... (luogo di destinazione convenuto, nel paese d’importa-
zione) sdoganato

INCOTERMS 1976
FOB Aeroporto... (acroporto di partenza convenuto)

INCOTERMS 1980
‘Franco Vettore... (punto convenuto)
Nolo o porto pagato firo a... (punto di destinazione convenu-
10)
Nolo o porto e assicurazione pagaii fino a... (punto di desu-
* pazione CONVenuto)
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IiNCO TERMS 1953

INTRODUZIONE
OGGETTO DEGLI JdNCO TERMS»

1 - Gli «inco terms» hanno per scopo di fornire un insieme di
regole internazionali, aventi carattere facoltativo, che permettano
una precisa interpretazione dei principali termini usati nei contratti
di compravendita con l'estero. Gli «Incoterms» sono destinati agli
womini d’affari che preferiscono la certezza di regole internazionali
uniformi alla incertezza dovuta alle diverse interpretazioni date agli
stessi termini nei vari Paesi.

2 - Spesso le parti contraenti ignorano le differenze tra gli ust
commerciali dei rispettivi Pacsi. Questa diversita di intepretazione
ostacola costantemente gli scambi internazionali, provoca malintesi,
controversic ¢ ricorso ai tribunali, cose tutte che implicano perdita
di tempo ¢ di denaro. Appunto allo scopo di mettere a disposizio-
pe degli operatori uno strumento atto ad eliminare le principali
cause delle difficolta di questo ordine, la Camera di Commercio
Internazionale pubblicd nel 1936 una serie di regole internazionali
per la interpretazione dei termini commerciali, note sotto il nome
di «Incoterms 1936». In seguito, e precisamente nel 1953, 1967,
11976 ¢ 1980, sono state apportate modifiche ed integrazioni al fine
di predisporre una serie di regole aggiornate ¢ conformi nei loro
principi alle pratiche correnti seguite dalla maggior parte degli ope-
ratori del commercio internazionale.

3 - Le principali difficoltd che incontrano gli importatori ed
esportatori sono di tre ordini. Esse derivano in primo luogo dalla
incertezza nello stabilire la legge nazionale applicabile al contratto,
in secondo luogo dall’insufficienza di informazioni ed infine dalla
diversici di interpretazione. L'adozione degli «Incoterms» pud ri-
durre in modo considerevole queste difficolra, che sono di impaccio
al commercio.
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USI DI UN COMMERCIO PARTICOLARE E DEL PORTO

4 - Su cert punt & stato impossibile fissare disposizioni precise.
In questi casi le regole stabiliscono che fanno stato gli usi del com-
mercio e del porto specificati.

Questi riferimenti agli usi sono stati limitati al minimo indi-

spensabile ma non & stato possibile evitatli totalmente.

DISPOSIZIONI SPECIALI DEI SINGOLI CONTRATTI

5 - Sulle regole prevalgono le disposizioni particolari inserite
dalle parti nel loro contratto.

6 - Le parti possono pertanto fare riferimento agli Incoterms

quale base del loro contratto pur inserendo modifiche o aggiunte
nella misura in cui le esigenze del loto commercio, circostanze pat-
ticolari o la loro personale convenienza lo rendano opportunc. Ad
esempio alcuni operatori richiedono talvolta al venditore CIF I'assi-
curazione sui rischi di guerra, oltre la normale assicurazione marit-
tima. In questo caso, il compratore potri precisare: «Incoterms CIF
pill assicurazione rischi di guerra». Il venditore, allora stabilird il
suo prezzo su questa base.

VARIANTI Al CONTRATTI C & F ¢ CIF

7 - Gli operatori devono essere molto cauti prima di usare va-
fand ai temini C & F e CIF, come per esempio «C&F e CIF mer-
ce sdoganata e diritti di dogana pagati», oppure altre espressioni
del genere. L'aggiunta di una sola parola ¢ magari di una sola let-
tera ai termini C&F e CIF pud talvolta provocare conseguenze asso-
lutamente impreviste ed il carattere stesso del contratto pud esserne
alterato. Inoltre, se gli operatori adottano sitaili variand, corrono il
gschio di sentir decidere dai tribunali che il contratto in questione
non pud essere considerato un contratto C&F o CIF. Sard sempre
prudente, in tali casi, specificare in modo esplicito, nel contratto,
gli obblighi e le spese che clascun dei contraenti si assume.
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GLI INCO TERMS E IL CONTRATTO DI TRASPORTO

8 - Gli operatori che adottano queste regole nei loro contrarti,
devono tener ben presente il fatto che esse si applicano esclusiva-
mente ai rapportl tra venditore ¢ compratofe ¢ non toccano in al-
cun modo, direttamente o indirettamente, i rapport dell'uno o
dell’altro con il vettore, rapporti che sono stabilit ¢ definiti nel
contratto di trasporto. Tuttavia il diritto applicabile al trasporto
delle merci disciplinerd le modaliti di adempimento da parte del
venditore dell’obblige di consegnare la merce «al vettores.

I termini FOB, C&F e CIF, che sono stati conservati senza alcu-
na modifica nella presente versione degli incoterms, rispecchiano la
pratica che consiste pel consegnare la merce a bordo della nave.

Attualmente il venditore consegna generalmente la mesce al
vettore prima che abbia luogo il caricamento a bordo. In tali casi
si suggerisce di utilizzare 1 nuovi temini «Franco vettore (punto
convenuto», «Nolo o porto pagato sino a (punto di destinazione
convenuto)», «Nolo 0 porto e assicurazione pagati sin 2 (punto di

.destinazione convenuto)s.

1a definizione di «vettote» si trova nella nota al termine «Fran-
co vettore (pPuUnto CONVENULO)».

DEFINIZIONE DELLA POLIZZA DI CARICO

9 - Le regole impiegano il termine «polizza di carico» nel senso
di upa polizza «<imbarcato» emessa dal vettore o in suo nome e che
costituisce la prova del contratto di trasporto, come pure del carica-
mento della merce a bordo della nave.

10 - Una polizza di carico pud essere emessa sia con la clausola
«nolo pagato» sia con la clausola «nolo pagabile a destino». Nel
ptimo caso non si pud generalmente ottenere questo documento
che dopo aver pagato 1l nolo. ‘

r

PRATICHE DOCUMENTARIE SEMPLIFICATE
11 - Nel traffico di linea, le polizze di carico sono spesso sosti-
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tuite da documenti non negoziabili («sea WAYBILLS», «liner Way-
bills», «fteight receiptss documenti di trasporto combinato o multi-
modale») € che si sta attualmente esaminando la possibilii di co-
municare le relative informazioni mediante procedimenti di tra-
smissioni automatica.

Quando in un determinato settore non vengono utilizzate le
polizze di carico, si suggetisce alle part di utilizzare sia il termine
«Franco vettore (punto convenuro)» sia il termine «nolo o porto pa-
gato sino a (punto di destinazione convenuto)s o anche di specifi-
care nei termini FOB, C&F e CIF che. il venditore deve fornire al
compratore il documento d’uso od ogni altra documentazione com-
provante la comsegna della merce al vettore.

Gli operatori che intendono far uso di queste regole devono
specificare che i lofo contratti sono regolati dalle disposizioni degli
Incoterms. Se essi vogliono riferirsi ad un termine che figura in
una edizione precedente, devono indicarlo espressamente.

FRANCO FABBRICA
(franco miniera, franco magazzino, ecc;)

Ex Works - Ab Werk - A FUsine

A - Il venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformiti dei termini del contratto
di vendita insteme con la documentazione di conformiti, che sia
prevista dal contratto.

2 - Mettere la merce a disposizione del compratore nei termini
stabiliti dal contratto, nel luogo fissato per la consegna oppure abi-
tualmente previsto per il genere di merce di cui si tracta e per i
caticamento sul mezzo di trasporto fornito dal compratore,

3 - Provvedere a proprie spese, quando sia il caso, all’imballag-
glo necessario per permettere al compratore di prendere in conse-
gna la merce.
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4 - Avvertite il compratore, con congruo anticipo di tempo,
della data in cui Ia merce sari 2 sua disposizione.

5 - Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo
(quali verifica della qualitid, misurazione, pesatura, conteggio), che
siano necessatie per mettere la merce a disposizione del comprato-
re.

6 - Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre e tutte le
spese che sono a suo carico fino al momento in cui essa & messa a
disposizione del comprarore, nei termini stabiliti dal contratto, a
condizione perd che la merce sia stara individuatz in modo intrin-
secamente idoneo e cioé nettamente messa da partte o identificata
in altro modo quale merce oggetto” del contratro.

7 - Prestare ogni assistenza al comprarore, se questi lo richieda
ed a rischio e spese dello stesso, per ottenere 1 documenti emessi
nel Paese di consegna e/o nel Paese di origine, dei quali il com-
pratore possa aver bisogno per I'esportazione ¢/o pet la importazio-
ne (e, ove del caso, per il passaggio della merce in transito attra-
verso un altro Paesc).

B - Il compratore deve:

1 - Prendere in consegna la merce non appena sia stata messa a
suz disposizione nel luogo e nei termini stabiliti dal contratto e
pagare il prezzo convenuto.

2 - Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e
tuttl 1 rischi che essa pud correre, dal momento in cui essa & stata
messa a sua disposizione, sempreché la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo e ciot nettamente messa da parte
o identificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

3 - Sopportare gli eventuali diritti e rasse d’esportazione.

4 - Nel caso in cui il comprartote si sia riservato un termine di
tempo per prendere in consegna la merce oppure si sia riservato il
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dirirto di indicare il luogo di consegna e non dia istruzioni in tem-
po utile, far fronte a tutti gli oneri supplementari conseguenti ¢ a
tutti i rischi che la merce pud correre, dalla data in cui scade il
termine di tempo convenuto, a disposizione perd che la merce sia
stata individuata in modo intrinsecamente idoneo € cio€ nettamen-
te messa da parte o identificata in altro modo quale merce oggetto
del contratto.

5 - Sopportate il costo nonche le spese di rilascio dei documen-
i di cui all’Art. A/7, comptese le spese del certificato d’origine,
della licenza di esportazione ¢ le tasse consolati.

FRANCO VAGONE - FRANCO AUTOCARRO
(localita di partenza convenuta)

For-Fot - Franco Wagon...
A - Il venditore deve:

1 - Conscgnare la merce in conformitd dei termini del contratto
di vendira, insieme con la documentazione di conformiti, che sia
prevista dal contratto.

2 - Quando si tratti di merce che costituisca il carico completo
- (di vagone o autocarro) o abbia un peso sufficiente per dar diritto
a tariffe applicabili ad un caricamento su vagone, ordinate in tem-
po uile un vagone o autocarro di dimensioni e di tipo adatto, se
del caso fornito di copertone impermeabile, e caricare la merce a
sue spese, alla data fissata o entro il termine stabilito, uniforman-
dosi sia per quanto riguarda I'ordinazione del vagone o autocarro,
che per il caricamento, alle. norme prescritte dalla stazione di par-
tenza.

3 - Nel caso di un carico inferiore sia ad un intero vagone o
autocarro complero, sia al peso necessatio per dar diritto a tariffe
applicabili ad un caticamento su vagone, consegnare la merce alle
Ferrovie, alla data o entro il termine convenuto, oppure alla stazio-
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ne di partenza, oppure a bordo di un veicolo fornito dalle Ferrovie
stesse quando tale servizio sia compreso nelle spese di trasporto,
sempteché le norme vigenti della stazione ferroviaria speditrice non
presctivano che il caricamento debba essere eseguito dal venditore.

Deve essere inteso tuttavia che il venditore, se vi sono vare sta-
zioni ferroviarie nel luogo di spedizione, ha didtio a scegliere la

" stazione a lui pilt conveniente, sempreche questa accettd abitual-
. mente merci per la destinazione indicata dal compratore ed a me-

no che il compratore non si sia mservato il diritto di scegliere la
stazione di spedizione.

4 - Sotto rserva delle disposizioni di cui all’Art. B 5 che se-
gue, sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutt
i rischi che essa pud correre fino al momento in cui il vagone (o
autocarro) su cui la merce @ stata caricata, sia stato preso in conse-
gna dalle Ferrovie, oppure nel caso di cui all’Are. A/3, fino al

momento in cui la merce sia stata presa in consegna dalle Ferrovie.

5 - Provvedere, a proprie spese, all’imballaggio usuale della
merce, 2 meno che pon sia consuctudinario spedire quel gepere di
merce senza imballaggio. '

6 - Sopportate le spese relative alle operazioni di controllo
(quali: verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che
siano necessarie per caricare le merce o per datla in consegna alle
Ferrovie. |

7 . Avveriire senza ritardo il compratore che la merce & stata
caricata o data in consegna alle Ferrovie.

8 - Procutate, a proptie spese, al compratore 1 documend di
uso per il trasporto, se cid & nelle consuetudini.

9 - Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (vedi B. 6), il certificato di origine.

10) - Prestate al compratore, se questi lo richieda ed a rischio ¢
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere i documenti ammes-
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si nel Paese di spedizione e/o di origine, dei quali il compratore
possa aver bisogno per l'esportazione e/o per I'importazione (e,
quando nel caso, per il passaggio della merce in transito attraverso
un altro Paese).

B - O compratore deve:

1 - Dare in tempo al venditore le istruzioni necessatie per la
spedizione.

2 - Prendere in consegna la metce al momento in cui essa €
stata caricata o consegnata alle ferrovie e pagarne il prezzo come
da contratto.

3 . Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce (in-
cluso, ove del caso, il fitto dei copertoni impermeabili) e tutd 1 -
schi che essa pud correre dal momento im cui vagone O autocarro
SUu cui & stata caricata & stato pteso in consegna dalle Ferrovie, op-
pure, nel caso contemplato dall’Arc. 3, dal momento in cui la

merce & stata consegnata alle Ferrovie.
4 - Sopportare tutti gli eventuali diritti e tasse d’esportazione.

o5 Qualora si sia riservato un termine per dare al venditore le
istruzioni per la spedizione della merce e/o si sia riservato il dititto
di scegliere il luogo di caricamento, ¢ non abbia dato in tempo le
relativ_e istruzioni, sopportate tutte le spese supplementari conse-
guenti a correre tutti i rischi relativi, dalla data in cui & scaduto il
termine convenuto, a condizione, perd, che la merce sia stata indi-
viduata in modo intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa
da parte o identificata in altro modo quale merce oggetto del con-
tratto. "

. 6 - ?opp.ortare il costo nonche le spese di rilascio dei documen-
a di cui agli Artt. A. 9 ed A. 10, comprese le spese del certificato
di origine ¢ le tasse consolari.
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FRANCO LUNGO BORDO
(porto d’imbarco convenuto)

FAS
A - 11 venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformiti dei termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2 - Consegnare la merce lungo bordo, alla banchina di carico
indicata dal compratore, al porto di imbarco stabilito, secondo
I'uso del porto, alla data o nel termine stabilito ed avvertire senza
ritardo il compratore che la merce € stata posta fungo bordo.

3 . Prestate al compratore, se questi lo richieda ed 2 rischio ¢
spese dello stesso, ogni assistenza per ottencre la licenza di esporta-
zione o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per
'esportazione della merce.

4 - Sotto riserva della disposizione di cui agli Arct. B3 ¢ B 4
che seguono, sopportare tutte le spese che sono a carico della mer-
ce e tutti i tischi che essa pud correre fino al momento in cui sia
stata effettivamente portata lungo bordo nel potto d’imbarco con-
venuto, comprese le spese per ogni formalitd che il venditore deb-
ba espletate per consegnare le merce lungo il bordo.

5 . Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale della mer-
ce a meno che non sia consuetudinatio spedire quel genere di met-
ce senza imballaggio.

6 - Sopporaare le spese telative alle operazioni di controllo
(quali: verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che
siano necessarie per la consegna della merce lungo bordo.

7 - Fomire apropric spese il documento d'uso netto, attestante
la consegna della merce lungo bordo della nave designata.
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8 - Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (v.B.5), il certificato di origine.

9 - Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio ¢
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quello di cui all’Art. A. 8, che venga emesso nel
Paese di spedizione e/o di origine (fatta eccezione per la polizza di
carico /o per i documenti consolari) di cui il compratore possa
aver bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destina-
~zione (e, se del caso, per il passaggio della merce in transito attra-
" verso un alto Paese.

B - I compratore deve:

1 - Comunicare al venditore, in tempo utile, il nome della na-
ve, la banchina d’imbarco e la data di consegna della merce alla
nave stessa.

2 - Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e
tutti 1 rischi che essa pud cotrere dal momento in cui essa sia stata
effettivamente portara lungo il bordo, nel porto d’imbarco stabilito
alla data fissata o entro il termine convenuto e corrispondere il
prezzo come da contratto..

3 - Se la pave da lui designata non si presenta in tempo utile
o non & in condizione di effettuare il caricamento della merce, op-
pute chiude le operazioni di catico prima della data convenuta,
sopportare tutte le spese supplementari conseguenti e tutti i tischi
che la merce pud correre, dal momento in cui d venditore 1'ha
messa a sua disposizione, perd, che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente e ciog nettamente messa da parte o iden-
tficata in altro modo quale oggetto del contratto.

4 - Se non comunica:in tempo il nome della nave oppute, es-
sendosi tiservato un termine per prendere in consegna la merce e/o
il diritto di scegliere il porto d’imbarco, non di in tempo uule
precise istruzioni, sopportare ogni spesa supplementate derivante da
questa mancanza ¢ tutti i rischi che la merce pud correre dalla da-
ta in cul scade il termine stipulato per la consegna, a condizione,
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perd che la merce sia stata individuata in modo intinsecamente
idoneo e cioé nettamente messa da parte o identificata in altro
modo quale merce oggetto del contratto.

5 - Sopportare le spese incontrate per il rilascio dei documenti
di cui agli Arct. A3, A8, e A9 che precedono, ed il costo degli
stessl.

FRANCO BORDO
(porto d'imbarco convenuto)

FO
A - 11 venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformitd dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformitd, che sia
prevista dal contratto.

2 - Consegnate la merce 2 bordo della nave designata dal com-
pratore, nel porto d’imbatco stabilito, secondo l'uso del porro, alla
data ¢ nel termine stabilito e, non appena la merce sia stata cari-
cata a bordo della nave, darne comunicazione, senza ritardo, al
compratofe.

3 . Ottenere a proprio rischio ¢ spese la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa mecessaria per I'esporea-
zione della merce.

4 - Sotto riserva delle esportazioni di cui agli Artt. B.3 e B.4
che seguono, sopportare tutte le spesc che sono a catico della met-
ce e tutii 1 rischi che essa pud correre fino al momento in cui ab-
bia effettivamente passato il bordo (la murara) della nave, nel pot-
to d’imbarco convenuto compresi tutti i diritt, tasse ed oneri rela-
tivi alla esportazione, come pure le spese per tutte le formalitd che
il venditore deéve compiere per porre al merce a bordo.
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5 - Provvedere a proprie spese all’'imballaggio usuale della
merce, a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di
merce senza imballaggio.

6 - Sopportare le spese relative alle operaziomi di controllo
(quali: verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che
sono necessarie per la consegna della merce.

7 - Fornire a proprie spese il documento d’uso netro, “attestante
la consegna della merce a bordo della nave designata.

8 - Fornire al compratore, se questi lo richieda ed a spese dello
stesso {vedi B. 6), il certificato di origine.

9 - Prestare al compratore, se questi lo richieda ed 2 rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere la polizza di carico e
qualsiasi altro documento, oltre a quello menzionato nel preceden-
te articolo, che venga emesso nel Paese d’imbarco e/o di origine,
di cui il compratore possa aver bisogno per la importazione della
merce nel Paese di destinazione (e, se del caso, per il passaggio
della merce in transito attraverso un altro Paese).

B - H compratore deve:

1 - Noleggiare a proprie spese una nave o iservare, sempie a
proprie spese adeguato spazio a bordo di una nave e comunicare
in tempo uule al venditore il nome della mave, Ja banchina d'im-
barco e la darta di consegna alla nave stessa.

2 - Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e
tutti 1 rischi che essa pud correre dal momento in cui questa abbia
effettivamente passato il bordo (la murata) della nave nel porto di
imbarco convenuto e corrispondere il prezzo come da contratto.

3 - Se la nave da hu designata non si presenta alla data stabili-
ta o prima della fine del petriodo convenuto ovvero non & in con-
dizioni di effettuare il caricamento della mesce, oppure chiude le

operazioni di carico prima della data convenuta o prima della fine

134

del periodo previsto, sopportare tutte le spese supplementari conse-
guent e tutt i rischi che la merce pud correre dal momento in cut
scade il termine convenuto, a condizione, perd, che la merce sia
stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e ctoé nettamen-
te messa da parte o identificata in altro modo quale merce oggetto
del contratto. :

4 - Se non comunica in tempo utile il nome della nave oppure
essendosi dservato un termine per prendete in consegna la merce
e/o il diritto di sceghiere il porto d’imbarco, non di in tempo uti-
le precise istruzioni, sopportare ogni spesa supplementare derivante
da questa mancanza ¢ tuttl 1 rischi che la merce pud correre dalla
data in cui scade il termine stpulato per la consegna, a condizio-
ne, petd, che la merce sia stata individuata in modo intrinseca-
mente idoneo ¢ ciod nettamente messa da parte o identficata in
altro modo quale merce oggetto del contratto.

5 . Sopportare le spese incontrate per il rilascio della polizza di
catico ¢ il costo della stessa nel caso di cui all’ Art. A9, che precede.

6 - Soppottare le spese incontrate per il rilascio dei documentt
di cui agli Acct. A8 ¢ A9 ed il costo degli stessi, comprese le spese
del certificato di origine e dei documenti consolari.

COSTO E NOLO
{porto di destinazione convenuto}

C&F
A - 11 venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformitd dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformiti, che sia
prevista dal contratto.

2 . Sdpulare, alle condizioni usuali, 2 proprie spese, un con-
tratto per il trasporto della merce al porto di destinazione convenu-
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to, secondo I'itinerario normale, su nave di marte (esclusi i velieri)
del tipo normalmente usato per il trasporto di merci del genere
contemplato in contratto, pagate inolue il nolo e le spese di scari-
co al porto di sbarco, che possano essere richiesti dalle linee di na-
vigazione tegolari al momento del caricamento nel porto d’imbar-
co.

3 - Ottenere a proprie spese € rischio la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per la espor-
tazione della merce.

4 - caricare a proprie spese la merce a bordo della nave nel
porto d’imbarco alla data o nel termine stabilito ovvero, se né la
data né il termine sono statl convenuti, entro un limite ragionevole
di tempo & non appena la merce sia stata caricata a bordo, datne
immediata comunicazione al compratore.

5 . Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 4 che se-
gue, sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al mo-
mento in cui essa mon abbia passato ¢ffettivamente il bordo (la
murata) della nave nel porto d’imbarco!

G - Fornire a proptie spese al compratore, senza titardo, una
polizza di catico netta ¢ negoziabile per il porto di destinazione
convenuto come pure la fartura della merce imbarcata. La polizza
di carico deve riferirsi alla merce oggetto del contratto, deve essere
datata entro il termine per I'imbarco e deve contemplare, per mez-
z0 di girata o alrimenti, la consegna all’ordine del compratore o
di un suo rappresentante designato. Tale polizza deve consistere
nel gioco completo di upa polizza di catico «a bordo» o «caricato»
ovvero di una polizza «ricevuto per I'imbarco», debitamente anno-
tata dalla compagnia di navigazione, a prova che la merce € a bor-
do: tale annotazione deve essere datata nel termine convenuto per
V'imbarco. Se la polizza di carico contiene un riferimento al con-
tratto del noleggio, il venditore deve fornire anche una copia di
quest’ulumo documento.

7 - Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della mer-
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ce a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di mer-
ce senza imballaggio.

8 - Sopportate le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualiti, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per il caricamento della merce a bordo.

9 - Sopportare tutte le spese per i diritti e tasse cui & soggetta
la metce fino al momento dell’imbatco, comprese tasse, diritti ed
oneri esigibili al momento e per il fatto dell’esportazione, come
pure le spese per tutte le formalitd che egli deve espletare per il
caricamento della merce 2 bordo.

10 - Fornire al compratore, se questi lo richieda ed a spese
dello stesso (v. B. 5), il certificato di origine e la farrura consola-
te.

11 - Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a spese
dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro documento,
olire queélli menzionati nel precedente articolo, che sia emesso nel
Paese di imbarco e/o di origine, di cui il compratore possa aver bi-
sogno per I'importazione della merce nel Paese di destinazione (e,
quando del caso, per il passaggio della merce in trapsito attraverso
un altro Paese).

Nota: per polizza di carico netra st intende quella che non contenga clausole
aggiuntive che constatino espressamente unz condizione difertosa della merce o
dell'imballaggio.

" Non alteranc il carattere di polizza di carico nerma:

a) le clausole che non dichiarano espressamente che la merce o I'imballaggio
sono difettosi: per es: «casse di reimpiegos, «fusti usatly, ecc;

b) le clavsole che esonerano il vettore da responsabilitd per rischi inerenti alla
natura della merce o dell’imballaggio;

¢) Le clausole con le quali il vertore dichiara di ignorare il contenuto, il peso,
le misure, la qualiti o le specificazioni tecmiche della merce. '
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B - Il compratore deve:

1 - Ritirare i documenti 2 presefnitazione da parte del venditore,
se questi sono conformi al contratto di vendita, ¢ pagate il prezzo
come da contratto.

5 . Ritirare la metce al porto di destinazione convenuto € sop-
portare, ad eccezione del nolo, tutte le spesc incorse dalla merce
durante il suo trasporto per mare fino all’arrivo al porto di desti-
pazione, come pure le spese di scarico, comptese le spese per
chiatte ¢ messa a tefra, a rneno che queste spese non siano com-
prese nel nolo o non siano gid state percepite dalla compagnia di
navigaziope al momento in cui il nolo fu pagato.

3 . Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre dal mo-
mento in cui questa ha oltrepassato il bordo (la murata) della nave
nel porto d’imbarco.

4 - Nel caso in cui si sia riservato un termine “pet I'imbarco
della merce efo il diritto di scegliere il porto di destinazione ¢
abbia mancato di dare istruzioni in tempo utile, sopportate Tutte
le spese supplementari conseguenti e tutt I rischi che la merce
pud correre dal momento in cui @ scaduto il termine fissato per
I'imbatco, a condizione perd, che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo ¢ ciod nettamente messa da paf-
te o identificata in altro modo quale mefce OZZELo del contrat-
to.

5 . Soppottate le spese pet il rilascio del certificato di origine €
dei documenti consolari nonchg il costo relativo.

[y

-~

Nota: sc la merce & stata venduta «C & F messa a tefras, e spese per 1o
scarico, incluse l¢ spese per chiatte ¢ messa & ICItd, sono a catico del vendito-

Ic.
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6 - Sopportare le spese per il rilascio di documenti menzionati
al’Art. A. 11 che precede ed il costo relativo.

7~ Sopportare 1 diritti di dogana come purc tutti gli altdl dirie-
i e tasse esigibili al momento e per il fatto dell’importazione.

g - Procurate e fornire a proptie spese ¢ fischio la licenza o i
permesso di importazione © qualsiasi altro documento di questo
genere, di cui egli possa aver bisogno per I'importazione della
merce.

COSTO, NOLO E SICURTA
(porto di destinazione convenuto)

CIF - CAF
A - Il venditore deve:

1 - Consegnarte la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di cooformitd, che sia
prevista dal contratto.

2 - Stipulare alle condizioni usuali, a proptie spese, un contrat-
to per il trasporto della merce al porto di destinazione convenuto,
secondo D'itinetario normale, su nave di mare (esclusi i velieri) del
tipo normalmente usato per il trasporto delle merci del genere con-
templato in contratto, pagare inoltre il nolo e le spese di scarica-
mento al porto di sharco, che possano essere richieste dalle lineee
di navigazione regolari al momento del caricamento nel porto di
imbarco. '

3 _ Ottenere 2 proprie spese e tischio la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessatia pet I'esporta-
zione della merce.

4 - Caricare 2 proprie spese la merce a bordo della nave pel
porto d’imbarco alla data o nel termine “stabilito ovvero, se n€ la

data ne il termine sono stati convenuti, €ntro un limite ragionevole
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di tempo e, non appena la merce sia stata caricata a bordo, darne
immediata comunicazione al compratofe.

5 . Fornire a proprie spese una polizza di assicurazione maritti-
ma in forma trasferibile, contro i rischi del trasposto inerente al
contratto. I'assicurazione deve essere stipulata con assicurator o
compagnie di assicurazione di buona reputazione, alle condizioni
«FPA» ¢ dovra coptire il prezzo CIF maggiorato del 10%. L’assicu-
raziope deve essere stipulata, quando cid sta possibile, nella mone-
ta contemplata nel contratto di vendita (1).

Salva stipulazione contratia, i rischi di trasporto non includono
i rischi speciali che sono coperd in certi specifici commerci o contro
i quali il compratore possa desidetare di essere coperto nel caso
specifico. Tra i rischi speciali per i quali venditore e compratore
devono mettersi espressamente d’accordo vi sono i rischi contro il
fururo, sottrazioni, colaggio, rotture, scagliature, trasudamento di
stiva, contatto con alti merci ed altri rischi peculiari ¢ determinati
commerci.

Quando il compratore lo richieda, il venditore deve fornire a
spese del compratore, un’assicurazione contro i rischi di guerra, st-
pulata, se possibile, in moneta uguale a quella contemplata nel
CONLIALo.

6 - Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Arc. B. 4 che se-
gue, sopportare tuttd 1i rischi che la merce pud correre fino al mo-
_mento in cui questa non abbia passato effettivamente il bordo (la
murata) della nave nel porto d’imbarco.

(1) CIF A5 prevede I'assicurazione minimum per quanto riguarda la durata (da
magazzino a Mmagazzino). ’

Principio, fondamentale degli <NCOTERMS» & che quando la prassi in diversi
Paesi presenta divergenze sostanziali su un determinato punto, il prezzo stabilito
nel contratto comporti per il venditore il minimo di obblighi. Quando un com-
pratore desidera che il contratto comporti obblighi pill estesi, egli deve aver curz
di specificare che il contratte & basato sugli INCOTERMS», con in pilt le aggiun-
te che egli richiede. Per es.: se cgli richiede una assicurazione WA invece di una
assicutazione FPA, dovri stipulare: INCOTERMS - CIF con Assicurazione WAs.
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7 - Fornire senza ritardo al compratore, a proprie spese, una

* polizza di carico netta e negoziabile per il porto di destinaziope

convenuto, Come pure la fattura della merce imbarcata e la poliz-
za i assicurazione oppure, qualora questa non fosse disponibile al
momento della presentazione dei documenti, un certificato di assi-
curazione rilasciato in nome degli assicuratori, che conferisca al
compratore ghi stessi diritti come se fosse in possesso della polizza e
che riproduca le disposizioni essenziali della polizza stessa. La po-
lizza di carico deve riferirsi alla merce oggetto del contratto, deve
essere datata entro il termine stipulato per I'imbarco ¢ deve con-
templare; per mezzo di girata, o altrimenti, la consegna all’ordine
del compratore o di un suo rappresentante convenuto. Tale polizza
deve essere formata da un gioco completo di una polizza di carico
«a bordo» o «caricato» ovvero «ricevuto per I'imbarco» debitamente
annotata dalla compagnia di navigazione; a prova che la merce ¢ a
bordo; tale annotazione deve essere datata nel termine convenuto
per Uimbarco. Se la polizza di carico contiene un riferimento al
contratto di noleggio, il venditore deve fornire upa copia di
quest'ultimo documento.

8 - Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della mer-
ce 2 meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di mer-
ce senza imballaggio.

9 - Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo
(quali: vérfica, della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che
siano necessarie per il caricamento della merce a bordo.

Nota: Per polizza di carico petra s’intende quella che non contenga clausole
ageiuntive che constatino unz condizione difettosa della merce o dell’imballaggio.

Non alterano il caratrere della polizza di carico netea:

a) le clausole che non dichiarano espressamente che la merce o I"imballaggio

sono difettosi, per es.: «casse € rimpiegos, «fusti usativ, ecc.:

b) le clausole che non esonerano il vettore da responsabiliti per i rischi ineren-
t alla narura della meree o dell’imballaggio

¢) le clausole con le quali il vettore dichiara di ignorare il contenuto, i peso,
le misure, la qualiti o Je specificazioni recniche della merce.
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10 - Sopportare tutte le spese per diritti e tasse cui & soggetta
la merce fino al momento dell'imbarco, comprese tasse, diritti ed
oneri esigibilt al momento e per il fatto della esportazione, come
purte le spese per tutte le formalith che egli deve espletare per il
caricamento della merce 2 bordo.

11 - Fornire al compratore, se quest lo richieda ed a spese del-
lo stesso, ogni assistenza per ottenete qualsiasi altro documento, ol-
tre a- quelli menzionati nel precedente articolo, che venga emesso
nel Paese di imbarco e/o di origine, di cui il compratore possa
aver bisogno per l'importazione della merce nel Paese di destina-
zione {e, quando nel caso, per il passaggio della merce in transito
attraverso un altro paese).

B - II compratore deve:

1 - Ritirare i documenti a presentazione da parte del venditore,
se questi sono conformi al contratto di vendita; ¢ pagare il prezzo
come da contratto.

2 - Ritirare la merce al porto di destinazione convenuto e sop-
portare, ad eccezione del nolo e dell’assicurazione marittima, tutte
le spese incorse dalla merce fino ail’arrivo al porto di destinazione,
come pure le spese di carico, comprese le spese spese per chiatte e
messa a terra, a meno che queste spese non siano comprese nel
nolo o non siano state percepite dalla compagnia di navigazione al
momento in cui il nolo fu pagato.

Se & prevista 'assicurazione per i rischi di guerra, questa sard a
spese del compratote (ved A. 5).

3 - Sopportare tutti 1 rischi che pud correre la merce dal mo-
mento in cui questa ha effettivamente oltrepassato il bordo (la mu-
rata) della nave 'del porto. d’imbarco.

~

Nota: Se la merce & stata venduta «CIF messa a terras, tatee le spese per lo
scarico, incluse le spese per chiatte ¢ messa a terra, somo a carico del venditore,
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4 - Nel caso in cui si sia ciservato un termine per I'imbarco
della merce e/o il diritto di scegliere il porto di destinazione e ab-
bia mancato di dare istruzioni in tempo utile, sopportare tutte le
spesc supplementari conseguentl e tutti i rischi che la merce pus
costere dal momento in cui & scaduto il periodo di tempo fissato
per I'imbarco, a condizione perd che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo e ciot netramente messa da parte
0 identificata in altro modo quale merce oggetto del contratro.

5 - Sopportare le spese per l'ottenimento del certificato di ori-
gine e dei document! consolari ed il costo relativo.

6 - Sopportare le spese incontrate per I'ottenimento dei docu-
menti menzionat nell’Art. A.12 di cui sopra ed il costo relativo.

7 - Sopportare i diritei di dogana come pure tutti ghi alod dirit-
ti ¢ tasse esigibili al momento e per il fatto dell’importazione.

8 - Procurare ¢ fornite a proprie spese e rischio la licenza o il
permesso d’importazione o qualsiasi altro documento di questo ge-
nere di cui egli possa aver bisogno per I'importazione della merce.

EX SHIP
(porto di destinazione convenuto)

Ab schiff

A - Il venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformiti dei termini del contrarto
di vendita insieme con la documentazione di conformiti che sia
prevista dal contratto.

2 - Mettere la merce effertivamente a disposizione del compra-
tore nei termini stabiliti dal contratto, a bordo della nave, al pun-
to usuale di scarico del porto convenuto, in modo tale da petmet-
tete la rimozione della merce della nave per mezzo di sistemi di
scarico adatti alla natura della merce.
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3 - Sopportare le spese che sono a carico della merce e tutti i

tischi che essa pud correre fino al momento in cul questa sia stata
effettivamente messa a disposizione del compratore in conformiti
dello Art. A. 2, 2 condizione perd che la merce sia stata indivi-
duata in modo intrinsecamente idoneo ¢ ciod nettamente messa da
parte o identficata in altro modo siccome merce che & oggetto del
contratto,

4 - Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della mer-
ce, a meno che non sia consuetudinario imbarcare quel genere di
merce senza imballaggio.

5 - Sopportare le spese relative a qualsiasi operazione di con-
trollo (quali: verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteg-
gio), che siano necessatie per mettere la merce a disposizione del
compratore in conformiti dell’art. A. 2.

6 - Comunicare a proprie spese al compratore, senza ritardo, la
prevista data di atrivo della nave designata a fornigli in tempo uti-
le la polizza di carico o 'ordine di consegna e/o qualsiasi altro do-
cumento che possa essere necessario per permettergli di prendere in
consegna la merce.

7 - Fornire al compratote, se questi lo richieda ed a spese dello
stesso (vedi B.3), il certificato di origine e la fattura consolare.

8 - Prestare al compratore, se questl lo richieda ed a rischio ed
a spese dello stesso, tutta la collaborazione per ottemere qualsiasi
documnento, oltre a quelli menzionati negli articoli precedenti, che
sono emessi nel Paese d’imbarco e/o di ofigine, di cui il comprato-
te possa aver bisogno per la importazione della merce nel Paese di
destnazione (e, se del caso, per il passaggio in transito attraverso
un altro Paese). '

B - 11 compratore deve:
1 - Ritirare la metce non appena sia stata messa a sua disposi-

zione in conformitd di quanto stabilito dall’art. A. 2, e pagare il
prezzo convenuto.
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2 - Sopportare le spese che sono a catico della merce ed 1 rischi

" che essa pud correre dal momento in cui questa sia stara effettiva-

mente messa 2 sua disposizione in conformitz dell’Art. A. 2, a
condizione perd che la merce sia stata individuata in modo intrin-
secamente idonco e ciod nettamente messa da parte o identificata

-~

in altro modo siccome merce che & oggetto del contratto.

3 - Sopportare le spese e gli oneri incontrati dal venditore per
ottenere i documenti menzionati negli Artt. A-e AS.

4 - Procurate a proprio rischio e spese tutte le licenze o docu-
menti similari che siano necessari per lo sbatco e/o per l'importa-
zione della merce. '

IS

5 - Sostenere i diritti di dogana e le spese di sdogapamento e
et gli aleri diritti e tasse esigibili al momento ¢ per il fatto dello
shatco e/o dell’importazione della merce.

FRANCO BANCHINA
(sdoganato) ... (porto convenuto) (1)

Ex Quai - Ab Kai - A Quai
A - Il venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto

(1) Franco banchina (non sdoganata).

Ci sono due tipi di contratto «Franco banchina» in uso, ciog: Franco Banchina
(sdoganato), che & stato definito qui sopra, € Franco Banchina (non sdoganato),
per il quale gli obblighi specificati nello art. A. 3, di cul sopta, spettano al com-
pratore Invece che al venditore. _

Le parti contraenti sono invitate ad adoperate sempre la completa espressione
di questi termini, cioé Franco Banchina (sdoganata), poichg, in caso contrario, pud
esservi incertezza su chi debba assumersi gli oneri specificad nell’Art. A. 3 di cul

sopra.
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di vendita, insieme con la documentazione di conformiti, prevista

dal contratto 2 - Sostenere tutte le spese che sono a carico della merce ¢ wt-

ti i rischi che essa pud correre dal momento in cui siz Stata effetu-
vamente messa a sua disposizione in cooformitd c.lell’_Art. A 2,
sempreche la merce sia stata individuata in .modo intrinsccamente
idoneo e ciot messa da patte o identificata in altro modo siccome
merce che & oggetto del contratto.

2 - Mertere la merce a disposizione del compratore sulla ban-
china del porto designato e nei termini previsti dal contratto.

3 - Fornire, a proprio rischio ¢ spese, la licenza d’importazione
¢ sopportare diritti e tasse d’importazione, comprese le spese di
sdoganamento, come pure turte le altre tasse, diritti e oneri esigi-
bili al momento e per il fatto dell'importazione della merce e del-
la sua consegna al compratore.

4 - Provvedere a proprie spese al confezionamento e imballag-
gio usuali della merce, tenendo presenti la natura delia stessa e la
sua rimozione dalla banchina.

5 - Sopportate le spese relative alle operazioni di conuollo
(quali: verifica della qualiti, misurazione, pesatura, conteggio) che
siano necessarie allo scopo di mettete la merce a disposizione del
compratore, in conformitid dell’Art. 2.

6 - Sopportate tutte le spese che sono a carico della merce e
tutti 1 rischi che essa pud correre fino al momento in cui questa
sia stata cffettivamente messa a disposizione del compratore in con-
formitd dell’Art. A 2, semprech® la merce sia stata individuata in
modo intrinsecamente idoneo e ciod messa da parte o identificata

~

in altro modo siccome merce che & oggetto del contratto.

7 - Fornite a proprie spese l'ordine di consegna e/o qualsiasi
altro documento necessario al compratore per prendere in consegna
la merce ¢ rimuovetrla dalla banchina.

B - II compratore deve:

.1 - Rivrare la merce non appena essa sia stata messa a sua di-
sposizione in conformitd dell’Art. A. 2 e pagare il prezzo convenu-
to.
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INCO TERMS 1967

INTRODUZIONE
al termini
«Reso frontiera...»
«Reso... sdoganato»

Il continuo sviluppo degli scambi internazionali rende guanto
mai opportuna la ticerca, da parte degli operatori economici, di un
accordo di carattere generale sull’esatto significato dei termini com-
merciali di uso corrente, vale a dire sulla definizione, il pilt possi-
bile esatta, delle obbligazioni reciproche incombenti sulle parti del
contratto di compravendita, convenute consuetudinariamente me-
diante tali termini commerciali, L'usilitd pratica, per il complesso
degli operatori economici interessati, di una interpretazione untfor-
me di tali termini ha indotto in passato la C.C.I. a pubblicare gli
<INCOTERMS 1953» <«Regole internazionali per ['interpretazione
dei termini commerciali» - la cui autorevolezza & ormai universal-
mente ed unanimamente ricONOSCIULA.

Questo successo ha suggerito alla C.C.I. di venire incontro alle
esigenze degli operatori economici pubblicando la deftnizione dei
seguenti altri due termini utilizzati nei contratti di compravendita
internazionale:

— «Reso frontiera... (luogo di consegna convenuto, alla frontiera)
- «Reso... (luogo di destinazione convenuto, nel paese d’'importa-
zione) sdoganatos.

Principi generali e definizioni

2) In conformitd del principio sempre seguito dalla Camera di
Commercio Internazionale in materia di defiizione del termini
commerciali, le prcscnti Regole sono dirette a definire, con la mag-
gior chiarezza e precisione possibili, i doveri e le obbhga,zxom del
venditore e del compratore.

Su alcuni punti & stato impossibile fissare disposizioni precise.
In questi casi le Regole stabiliscono che fanno stato gli usi com-
merciali di carattere generale o gli usi commerciali spcaﬁq del set-
tore commerciale interessato.
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Ad evitare ogni malinteso o controversia, sard opportuno che il
venditore ed il compratore abbiano ben presenti, al momento della
definizione del contratto, tali usi di carattere generale e specifico.

b) Le parti possono fare riferimento alle presend Regole quale
base del loro contratto, pur inserendo modifiche o aggiunte nella
misura in cui le esigenze del loro commercio, le circostanze partico-
lari o la loro personale convenienza lo rendano opportuno.

Le disposizioni particolari inserite dal venditore ¢ dal comprato-
te nel loro contratto prevalgono sulle disposizioni fissate dalle Re-
gole, quando queste siano in contrasto o in contraddizione con es-
se.

¢} Alcune abbreviazioni d’uso comune nel commercio intetno
possono essere di difficile interpretazione nel commercio internazio-
nale. Si raccomanda percid di evitare, al fine della massima chia-
rezza, I'uso di tali abbreviazioni.

d) I commercianti che adottano queste Regole nei loro contratt
devono tenere ben presente il fatto che-esse si applicano esclusiva-
mente al rapporti tra venditore € compratore. -

¢) Secondo le presenti Regole, salvo accorde contratio espressa-
mente indicato nel contratto di compravendita, ogni documento di
trasporto messo dal venditore a disposizione del compratore dovra
gssere «nettos”. .

f) Salvo accordo contrario espressamente indicato nel contratto
di compravendita, non rientra fra gli obblighi del venditore delle
merci, in base alle Regole, quello di procurare una polizza di assi-
curazione sottosctitta a favore del compratore.

Tuttavia, in alcuni casi, quali quelli contemplati nell’Articolo
A. 5 delle regole (relativamente alla compravendita di merci «reso
frontiera»), sarebbe opportuno che le parti esaminassero congiunta-

"« Per li definiziome, in base zlla pravica bancaria, dell’espressione «documento
di spedizione nettos si rimanda 2ll'art. 18 delle «<Norme ed Usi uniformi relativi
ai crediti documentari». Nel caso che le parti si siano accordate di accettare detet-
minate clausole quantitative o qualitative che, una volta apposte dal vettore sul
documento di trasporto, dovrebbero venire riconosciute dal venditore e dal com-
pratore, si rimanda a «Il problema delle polizze di carico nertes.
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tamente qualt obbligazioni dovrebbero eventualmente assumere il
venditore o il compratore, in metito all’assicurazione delle merci
-dal punto di partenza nel paese di spedizione fino al punto di de-
stinazione finale designato dal compratore.

g) In queste Regole, salvo che il contesto della frase pon indi-
chi chia{amcnte il contrario, le seguenti espressioni hanno il signifi-
cato qui appresso precisato:

Il «<PAESE DI SPEDIZIONE» & il paese dal quale il venditore
deve spedire la merce verso il Juogo di consegna espressamente
convenuto, alla frontiera o nel paese d’importazione, sia tramite
un vettore pubblico, sia utilizzando 1 propst mezzi di trasporto.
Con il termine «SPESE» si intendono tutti I costi, oneti e spese
inerenti o connessi con 'adempimento delle obbligazioni rispettive
delle parti e che le stesse devono accollarsi, sopportare e pagare In
conformird delle presenti Regole.

I. <RESO FRONTIERA...
(luogo di consegna convenuto, alla frondera)s*

A - I venditore deve:

1 - Consegpare la merce in conformird dei termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformiti stabilita
nel contratto.

2 - A proprie spese e rischio:
a) Mettere la merce oggetto del contratto a disposizione del
compratote nel luogo alla frontiera convenuto per la consegna, alla

*Si ponga per ipotesi che un esporratore italiano venda «Reso Frontiera italia-
pa (Chiasso) e che il luogo di destinazione finale sia Stoccarda; ¢ evidente che il
compratore tedesco dovrd sopportare tutti i diritti eventualmente dovuti al mo-
mento ¢ per i fatto dell’ingresso della merce nel paese confinante (Svizzera) come
pure quanto 2 carico della merce per wurti i moviment successivi. (nota del T.)
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ta 0 nel termini stipulato nel contratto di vendita e, contempora-
neamente, fornire al compratore, 2 seconda dei casi, il documento
di trasporto normalmente usato, la fede di deposito e la nota di
pegno, il buono di consegna, o documento similate, che consenta,
tramite girata ¢ in altro modo, la consegna della merce al compra-
tore o all’ordine dello stesso nel luogo convenuto, alla frontiera,
nonche fornire la licenza di esportazione ¢, se del caso, ogni altro
documento che sia indispensabile al compratore per prendere in
consegna la merce nel momento ¢ nel luogo suindicati ¢ per con-
sentirne 'ulteriore spostamento, come previsto agli Aret. B, 1 e 2,
La merce cosi posta a disposizione del compratore deve essere net-
tamente messa da parte ¢ individuata in modo intrinsecamente
idoneo quale merce oggetto del contratto.

b) Adempiere tutte le formalit previste allo Scopo ¢ pagare i
diritti ¢ oneri doganali, le imposte di consumo, i diritti di statisti-
ca, ed ogni altro onere analogo, esigibili nel paese di spedizione o
altrove, che su di lui ricadano nell’adempimento delle sue obbliga-
zioni fino al momento in cul merte la merce a disposizione del
compratore, in conformitd dell’Are. A. 2 a).

3 - Sopportate tutti i rischi che la rnerce pud cotrere fino al
momento in cui egli ha adempiuto le sue obbligazioni in confor-

- mitd dell’Art. A. 2 a).

4 - Ouenere, a proprio rischio e spese, oltre ai document di
cui all’Are. A. 1 2), turte le autorizzazioni di carattere valutario ed
amministrativo, necessarie per 'adempimento delle formaliti doga-
nali previste per esportare la merce al luogo di consegna designato
alla frontiera, nonche tuti gli altri documenti che pottebbero esse-
re necessari per spedire la merce verso il luogo suddetto, per farla
transitare (se del caso) attraverso uno o pill paesi terzi e per met-
terla 2 disposizione del compratore in conformits delle ‘presenti Re-
gole. '

5 - Concludere a proptio rischio ¢ spese, alle condizioni norma-
li, un conwatto per il trasporto della merce (che contempli, se del
caso, anche il transito attraverso uno o pilt paesi terzi) al luogo al-
la frontiera convenuto per la consegna, sopportate ¢ pagare il nolo
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e tutte le alire spese di trasporto fino a tale luogo nonche, fa}ta' Ii-
serva per quanto disposto agli Arce. A. 6 ¢ A. 7 tutd gli altii-one-
ti relativi o connessi con qualsiasi spostamento della metce fino al
momento in cui la stessa & messa in modo idoneo, in tale luogo, a
disposizione del compratore. . o

I venditore ha tuttavia la facoltd, sempre fatd salvi gli articol%
A. 6 e 7 a proprio rischio e spese, di utlizzare i propri n}ezzi di
trasporto, a condizione che nell’usufruite di tale facoltd egli adem-
pia tutte le obbligazioni impostegli dalle presenti Regole.

Se il contratto di vendita oppure il regolamento della dogana o
di qualsiasi altra autoriti competente, o del vettore pubblico, non
fissano espressamente un punto particolare per la consegna all?
frontiera (stazione, banchinag pontile, molo, Magazzino, 'c‘cc.) 11
venditore pud scegliere - nel caso gli si offra:no pitt p0551bd{ti.- i
punto per lui pili conveniente, sempre che in rale punto vi siano
le attrezzarure doganali e di altro genere che permettano alle pard
di adempiere le tispettive obbligazioni previste dalle presenti
Regole*.

Il compratore deve essere preavvertito** del punto scelto dal
venditore che diventerd da quel momento il luogo di consegna
convenuto, alla fronticra, per mettere al merce 2 disposizione del
compratore e trasferite il rischio.

6 - Fornire al compratore, su richiesta ed a rischio di questo ul-
tmo, un documento di trasporto diretto, del tipo normalmente ot-
tenibile nel paese di spedizione, che consenta il trasporto della
merce alle consuete condizioni dal punto di partenza in quel paese
fino al luogo di destinazione finale nel paese di importazione, de-.
signato” dal cormapratore, fermo restando chc,_ facer%do-mc“)_, non si
pud intendere che il venditore si assuma altri oneti, rischl e spese
oltre quelli che egli deve normalmente assumersi, sopportate ¢ pa-
gare a norma delle present Regole.

7 - Se €& necessatio o consuetudinario che la merce venga scari-
cata o sbarcata al suo arrivo al punto di frondera designato per la
consegna, il venditore deve sopportate ¢ pagare le spese di queste

. operazioni {comprese le spese per il caricamento su chiatte o per il

maneggio delle merci).
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Se il venditore decide di usufruire dei propri mezzi di trasporto
per avviare la merce al punto di frontiera fissato per la consegna,
dovra sopportare tutte le spese relative o connesse con le operazioni
necessarie o in uso, contemplate al paragrafo precedente.

8 - A proprie spese, avvisare il compratore che la merce € stata
spedita al punto di consegna convenuto, alla frontiera. Tale avviso
dovri essere fatto in tempo utile per consentite al compratore di
adottare tutti i provvediment normalmente necessari per la presa
in consegna della merci.*

9. Provvedere a propric spese all’imballaggio usuale per il tra-
sporto del tipo di merce prevista nel contrarto fino al Iuogo conve-
nuto per la consegna, a meno che nel tipo di commercio In esame
non si usi spedire senza imballaggio la merce oggetto del contrat-
to.

10 - Sopportare e pagare le spese relatve o connesse con le
operazioni di conttollo, quali misurazione, pesature, conteggio,
analisi qualitativa, necessarie per consentirgli di trasportare tale
merce 2l luogo di consegnia covenuto, alla frontiera, e di mettere la
metce a disposizione del compratore in quel luogo.

11 - Sopportarc e pagare, oltre alle spese fissate 2 carico del
venditore negli articoli precedent, tutte le spese relative o connesse
con l'obbligo di mettere la merce a disposizione del compratore
nel luogo di consegna convenuto alla frontiera.

12 - Fornire al compratore, su domanda ed a rischio e spese di
quest’ultimo, una ragionevole collaborazione per procurare tutd gli
altri documenti mon menzionati sopra, che possano ottenersi nel
paese di spedizione, nel paese di otigine o in entrambi, di cui it
compratote possa aver bisogno in base a quanto previsto agli art-
coli B. 2 ¢ 6.

B - Il compratore deve:
1 - Prendere in consegna la merce pon appena il venditore

154

I’abbia messa a sua disposizione nel luogo di consegna convenuto,
alla frontiera, ed assumere la responsabilita di tutt gli spostamenti
successivi della merce.

2 - Adempiere a proptie spese tutte le formalitd doganali o di
altro genere che possano venir richieste nel luogo di consegna con-
venuto, alla frontiera, o altrove, e pagare tucti i diritti eventual-
mente dovuti al momento e per il fatto dell'ingresso della merce
nel paese confinante* o per ogni ulteriore spostamento della merce
dopo che questa & stata debitamente messa a sua disposizione.

3 - Sopportate € pagate le spese relative o connesse con lo sca-
tico e lo sbarco della merce al suo arrivo al luogo di consegna con-
venuto, alla frontiera, qualora le stese non incombano sul vendito-
e in conformitd delle disposizioni di cui all’Art. A. 7.

4 - Sopportate tatti 1 rischi che la merce pud correre € pagare
tutte le spese a carico della stessa, comptesi i diritti e le spese di
dogana a partire dal momento in cui la merce & stata messa a sua
disposizione nel luogo di consegna convenuto, alla frontiera.

5 - Se egli manca di prendere in consegna la merce dopo che
gli & stata debitamente messa a disposizione, soppottare tutti 1 gi-
schi e pagare le spese supplementari dovute sia dal venditore sia
dal compratore, relativi alla merce, sempreche la stessa sla stata
nettamente messa da parte o identificata in aliro modo idoneo
quale merce oggetto del contratto.

6 - Ottenere, a proprio rischio e spese, la licenza d’importazio-
ne, ’autorizzazione valutaria, i permessi e turtd gli alui documenti,
rilasciati nel paese d’impottazione o altrove, che possano essere ne-
cessati per gli spostamenti della merce successivi al momento in cui
la stessa & stata debitamente messa 2 sua disposizione nel luogo di
consegna convenuto, alla frontiera.

7 - Sopportate ¢ pagare ogni spesa supplementare in cui potrd

incottere il venditore allo scopo di ottenere un documenti di tra-
sporto diretto, in base all’art.. A: 6.
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g . Mettere a disposizione del venditore, su richiesta df questo
ultimo, perd a proptie spese, la licenza, d_’unportazml‘ne, lautoriz-
sazione valutaria, 1 permessi e tutti gli alti document, oppure co-
pic autentiche degli stessi, per il preciso $copo di ottenere il docu-
mento di trasporto diretto di cui all’Art. A. 6.

9 - Indicare al venditore, su richiesta di quest’ultimo, I'indiriz-

o della destinazione finale della merce d’importazione, nel caso
che il venditore necessiti di tale informazione per ottencic le licen-
ze e gli alui document di cui agli arte. A 4 e AL 6.

10 - Sopportarc € pagarc le spese sostenute dal venditore- pet
fornite al compratore il certificato di perizia di up terzo chie atrestt

la. conformitd della merce, secondo quanto stipulato nel contratto . .

di vendita.

i1 - Sopportare € pagare le spese che il venditore pud incontra-
re nel prestare la sua collaborazione al compratore al fine di otte-
aere i docamenti di cui all’Art. 12

IL «RESO... ) .
(luogo di destinazione CONVENULO, nel paese d’importazione)

SDOGANATO
A - 11 venditore deve:

1 - Consegnare la merce in conformiti dei termini df:l CONLIAto
di vendita insieme con la documentazione di conformitd stabilita
nel contratto.

2 - A proprie spese ¢ rischio: L

a) Mettere la merce 0ggetio del' contratto 2 disposizione dei
compratore, sdoganata; nel Juogo di destinazione convenuto, ne
paese di importazione, alla data o nel termine stpulato nel con-
tratto di vendita e, contemporanéamente, fornire al compratore, a
seconda dei casi, il documento di trasporto fiormalmente usato, la
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fede di deposito ¢ la nota di pegno, il buono di consegna, o do-
cumento similare, che copsenta, tramite girata o in altro modo, la
consegna della merce al compratore o all’ordine dello stesso nel
Juogo di destinazione convenuto, nel paese d’importazione, ¢ inol-
tre, se del caso, ogni altro documento di cui il compratore possa
aver bisogno per prendere in consegna la merce nel momento e
nel luogo suddetti, come previsto all’art. B. 1.

La merce cost messa a disposizione del compratore deve essere
nettamente messa da parte o individuata in modo intrinsecamente
idoneo quale merce oggetto del contratto.

b) Fornire la licenza od il permesso d'importazione e sopportare
Ponere di tutti i diritti ¢ tasse d’impottazione, comprese le spese
di sdoganamento, nonch® ogni altra tassa, imposta o diritto da pa-
garsi nel luogo di destinazione convenuto all’atto dell’importazione
della merce, semprechd tali pagamenti siano necessari perche il
venditore possa mettere la merce sdoganata a disposizione del com-
‘pratore, nel luogo anzidetto.
¢) Adempiere tutte le formalith necessatie ai fini suddetti.

3 - sopportare tutt i rischi che la metce pud correre fino al

-momento in cui egli ha adempiuto le sue obbligazioni in confor-
mitd dell’Art. A. 2 a).

4 - Ottenere a proprio rischio e spese, oltre ai document di cui
all'art. A. 2 a), le licenze ‘o permessi di esportazione, autotizzazio-
‘pi valuearie, certificati, fatture consolari ed ogni altro documento
tilasciato dalle autoriti pubbliche interessate, che possano essergli
" necessari per spedire la merce, per esportatla dal paese di spedizio-
“ne, per fatla transitare, se del caso, attraverso uno o pidl paesi ter-
zi, per importarla nel paese ¢ del luogo di destinaziope convenuto
¢ potla a disposizione del compratote in tale luogo.

5 - Concludere a proprio rischio e spese, alle condizioni norma-
i, un contratto per il trasporto della merce dal punto di partenza
“nel paese di spedizione fino al luogo di destinazione convenuto, e
sopportate e pagare il nolo e tutte le altre spese di trasporto fino a
- tale luogo nonchg, fatta riscrva per quanto disposto all’Art. 6, tut-
“ti gli altri oneri relativi o connessi con qualsiasi spostamento della
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merce fino al momento in cui essa & messa in modo idoneo a di-
sposizione del compratore nel luogo di destinazione convenuto.

11 venditore, a proprio rischio e spese, ba tuttavia la facoltd di
utilizzare i propri mezzi di trasporto, 2 condizione che nell’usufrui-
re di tale facoltd egli adempia tutte le obbligazioni impostegli dal-
le presenti Regole.

Se il contratio di vendita oppute il regolamento della dogana o
di qualsiasi altra autoritd competente, 0 il vettore pubblico, non
fissano espressamente un punto particolare nel luogo di destinazio-
ne nel paese d’importazione (stazione, banchina, pontle, molo,
magazzino, ecc.), il venditore pud scegliere - nel caso gli si offrano
pitt possibilita - il punto per lui pilx conveniente, sempreche in ta-
le punto vi siano le attrezzature doganali e di alo genete che
permettano alle parti di adempiere le rispettive obbligazioni previ-
ste dalle presenti Regole. Il compratore deve essere preavvertto®
del punto scelto dal venditore, che diventeta da quel momento il
Juogo di destinazione convenuto nel paese d’importazione per met-
tere la merce a disposizione del compratore ¢ trasferire il rischio.

6 - Se & necessario o consuetudinatio che la merce venga scarl-
cata o sbarcata al suo arrivo mel luogo di destinazione convenuto
allo scopo di metterla in tale uogo 2 disposizione del compratore,
sdoganata, soppoftate € pagaie le spese di queste operazioni (com-
presc le spese di caricamento su chiatte ¢ di maneggio della
merce).

7 - A proprie spese, avvisare il compratore che la merce € stata
affidata al primo vettore per la spedizione al luogo di destinazione
convenuto ovvero, a seconda det casi, che la stessa & stata spedita
2l luogo di destinazione con i mezzi di trasporto del venditore.

Tale avviso dovid essere fatto in tempo utle per consentire al
compratore di adottare tutti i provvedimenti normalmente necessari
per la presa in consegoa. delle merct™.

3 . Provvedere a proptie spese all'imballaggio usuale per il tra-
sporto fino al luogo di destinazione convenuto, a meno che nel t-
po di commercio in esame non si usi spedire senza imballaggio la
merce oggetto del contratto.
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mz_f) - zc?pporta:e € pagare le spese relative o connesse con le ope-
1?-n1 di controllo,-quah misurazione, pesatura, conteggio, analisi
qualitativa, necessatie per consentirgli di trasportare la merce al

- . . .

éo - Sopportate ¢ pagare, o}tre alle spese fissate a catico del
venditore negli a::t. A da 1 a 9 incluso, tutte le altre spese relative
o connesse con I"obbligo del venditore di mettere la merce a dispo-

sizione del compratore nel Iuogo di destinazione convenuto, a nor-
ma delle present Regole. 1

B - Il compratore deve:

1 - Pre i 1
Pabbin oS ndere in consegna la merce non appena il venditore’
: ssa 2 sua disposizione pel luogo di destinazione conve-

- nuto, ed assumere la responsabiliti di ol
. nsabilitd di tutti gli spost : .
- vi della merce. glt spostamenti successi-

5. )

o2 sogportarc e pagare le spese relative o connesse con lo scari-

> o lo sbarco della merce al suo arrivo nel luogo di destinazione
onvenuto, qualora le stesse non incombano sul venditore, in con-

- formiti delle disposizioni di cui all’Art. A. 6.

o 3 1_ Sopportare tuttd 1 rischi che la metce pud correre e pagare
tte le spese a carico della stessa, a partire dal momento in cui la

m - - - -
erce € stata messa a sua disposizione nel luogo di destinazione
. copvenuto, in conformitd dell’Art. A. 2 a).

4 - \Sc egli manca di prendere in consegna la merce non appe
- na g_h ¢ stata debitamente messa 2 disposizione, sopportate tuiifl ;
_ r%scln ¢ pagare tutte le spesc supplementati, dovute per tale fatto,
sia dal venditore sia dal compratore, semprech® la merce sia stat;

'ncttlamcnte messa da parte o identificata in altro modo idoneo
- quale merce oggetto del contratto,

e 5 - @dtcgffc al venditore, dietto sua richiesta, I'indirizzo dellz
stinazione finale della merce nel paese d’importazione, nel caso
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che il venditore necessiti di tale informazione per Ottencie 1 docu-
menti di cui all’Art. A. 2 b).

6 - Sopportare € pagarc Je spese sostenute. dal venditore per
fornire al compratore il certificato di perizia di un terzo che attestt
la conformiti della merce, secondo quanto stipulato nel contratto

di vendirta.

7 - Forpire al venditore, su domanda ed 2 rischio e spese di
quest’ultim'O, una ragionevole collaborazione per.procurar;e" i docu-
menti che possono €sserc owenuti nel paese d’importazione € d1
cui il venditore possa avel bisogno per mettere la merce 2 disposi-
sione del compratore in copformita delle presentt Regole.
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INCO TERMS 1976

F O B AEROPORTO

(Aeropotto di partenza convenuto)

Le seguenti regole concernent la consegna delle merci alle con-

 dizioni FOB Aeroporto sono state accuratamente redatte al fine di
rispecchiare gli usi abitualmente osservati nel commercio.

Si precisa che l'espressione «FOB» - che letteralmente significa

~ «franco bordo» - non deve essere interpretata, per quanto riguarda
“il trasporto aereo, nel senso tradizionale, bensi come indicazione
" che il riferimento all’«Aeroporto...» (convenuto) individua il punto

di trasferimento della responsabilita dal venditore al compratofe
A - Tl venditore deve:

1 - Consegnare la merce 1n conformitd dei termini del contratto

‘di vendita, insieme con la documentazione di conformiti, che sia

:r'ichiesta dal contratto.

2 - Consegnare la merce al vettore aerco, al suo agente o ad al-
tra persona designata dal compratote OVvero, s nessun vettore ae-
reo né agente né altra persona sia stata cosl designata, ad un vet-
tote acreo o al suo agente scelto dal venditore. La consegna deve
essere effettuata alla data o entro 1 termini previsti per la consegna
ed all’acroporto di partenza convenuto secondo gli usi dell’aeropor-
to ovvero in ogni altro luogo che sia stato indicato dal comprtore
nel contratto.

3 - Stipulare, salvo opposizione del compratore 0 del venditote
notificata senza indugio all’altra parte, un contratto pet il trasporto
della merce a spese del comprarore. Se il venditore stipula il con-
tratto come sopra previsto, egli deve conchuderlo, nel tispetto delle
cventuali istruzioni del compratore previste all’ Art. B. 1, alle con-
dizioni usuali con la destinazione all’aeroporto designato dal com-
pratofe 0, s¢ Dessun aeroporto sia stato cosi designato, all’aeroporto

pitt prossimo al centro d’affari del compratore ai fini del ttasporto
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considerato, seguendo una rotta usuale ¢ con un aereo del tipo
normalmente impiegato per il trasporto di merce del genere previ-
sto nel contratto.

4 - Ottenere a proprio rischio e spese la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione ufficiale necessaria per I'esportazione
della merce.

5 - Salvo quanto disposto al successivi art. B. 6 ¢ B. 7, pagare
tutte e tasse, diricti ed oneri dovut rispetto alla merce per il fatto
della sua esportazione. '

6 - Salvo quanto disposto al successivi art. B. 6 ¢ B. 7, soppor-
tare ogni spesa supplementare che pud essere a carico della merce
sino al momento in cui sia stata consegnata, in conformitd delle
disposizioni dell’art. A. 2 di cui sopra.

7 - Salvo quanto disposto ai successivi art. B. 6 ¢ B. 7, soppor-
tare rutt i rischi che la merce pud cotrere sino al momento in cui
sari stata consegnata, in conformitd delle disposizioni dell’art. A. 2
di cui sopra.

8 - Provvedere a proprio rischio ad un adeguato imballaggio
protettivo idonco alla spedizione della merce per via acrea, a meno
che I'uso del commercio sia di spedirla non imballata.

9 - Sopportare le spese per le operazioni di controllo (quali: ve-
rifica della qualitd, misurazione,- pesatura, conteggio), che siano
necessarie per la consegna della merce.

10 - Informare senza indugio il compratore, mediante teleco-
municazione, ed a spese di quest’ultimo, della consegna della mer-
ce. '

11 - Nelle circostanze previste ai successivi att. B. 6 ¢ B. 7, av-
visare il compratore prontamente e mediante telecomunicazione
della sussistenza di tali circostanze.
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12 - Fornire al compratore la fattura commerciale nella norma
appropriata in modo da facilitate I'osservanza della regolamentazio-
ne applicabile e, su richiesta del compratore ed a spese di
quest'uldmo, il certificato d’origine.

13 - Fornire al compratore, su richiesta ed a rischic e spese di
quest’ultimo, ogni collaborazione pet procurare ogni altro documen-
to, non menziopato nell’ Arc. A. 12 di cui sopra, emesso nel paese di

“spedizione e/o d’origine, di cui il compratore possa avete bisogno

per la importazione della merce del paese di destinazione (e, ove del
caso, per il passaggio in transito attravefso un paese terzo).

14 - Prestare al compratore, su richiesta ¢ a rischio di questo
uldmo, e salvo quanto disposto al successivo articolo B. 9, ogni
collaborazione in ordine a reclami coniro il vettore aecreo o il suo
agente, relativamente al trasporto’ de}la merce.

B - Il compratore deve:

1 - Comunicare al venditore in tempo utle 1'aeroporto di desti-
nazione fornendogli (ove occorra) ogni appropriata istruzione per il
trasporto della merce per via aerea dall’aeroporto di partenza con-
venuro.

2 - Se il venditore non stipula il conttatto di trasporto della
merce, organizzare a proprie spese il trasporto dall’aeroporto di
partenza convenuto € dare notizia al venditore in tempo utile delle
disposizioni prese al riguardo, indicando il nome del vettore aerco
o‘del suo agente o di altra persona nelle cui mani deve essere ef-
fettuara la consegna.

3 - Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce a
partite dal momento in cui essa & consegnata in conformitd delle
disposizioni del precedente art. A. 2, ad eccezione di quelle previ-
ste al precedente art. A. 5.

4 - Pagare il prezzo fatturato secondo le pattuizioni contrattua-
li, come pure I'importo del nolo aereo se esso & stato pagato dal
venditore o per suo conto.
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5 - Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre a partire .

dal momento in cui & stata consegnata in conformitd delle disposi-
-zioni dell’Art, A, 2. di cut sopra.

6 - Sopportare ogni costo addizionale causato dal fatto che il
vettore aereo, il suo agente 0 altra persona designata dal comprato-
re manchi di prendere in carico la merce al momento in cui viene
offerta dal venditore e sopportare turt 1 rischi che la merce pud
correre da tale momento, a4 condizione perd che la merce sia stata
individuata in modo appropriato e ciog siz statz Inessa hettamente
da parie o identificata in altra maniera quale merce oggetto del
CONtratto.

7 - In difetto di comunicazione al venditore di istruzioni ap-
propnate (in quanto richieste per il trasporto della merce), soppor-
tare ogni costo addizionale causato da tale omissione e tueti 1 rischi
che la merce pud correre dalla data convenuta per la copsegna o
dalla fine del petiodo concordato per la consegna, a condizione
tuttavia che la merce sia stata individuara in modo approprato e
cioé sia stata messa da parte o identificata in altra maniera quale
merce oggetto del contratto.

8 - Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri per ottenere 1 do-
cumenti menzionati al precedente art. A. 13, ivi compresi 1 costi
dei certificati di omgine.

9 - Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri nei quali sia in-
corso il venditore a seguito delle azioni intestate a proseguire con-
wo il vettore aeteo o il suo agente, relativamente al tasporto della
merce.
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INCO TERMS 1980

FRANCO VETTORE...
" (punto convenuto)

NOTA

Questo termine & stato concepito per sopperire alle necessitd del

" trasporto moderno ed in particolare del trasporto «multimodale»

mediante contenitoti o del tipo «roll on roll offs, mediante rimor-
chi e traghetti. Esso si basa essenzialmente sugli stessi principi del
termine FOB, tranne per il fatto che il venditore adempic al suot

-obblighi quando consegna la merce al vettore nel punto convenu-

to.

Qualora non sia possibile indicare un punto prcciso in occasione
della stipulazione del contratto di vendita, le parti dovranno fare
riferimento al Iuogo o ambito in cui il vettore deve prendere in
consegna la merce. I rischi di avatia o di perdita della merce ven-
gono trasferiti dal venditore al compratote da tale momento ¢ non
pitt al passaggio della murata della nave. Il termine «vettore» indi-
ca ogni persona dalla quale, o in nome del quale, ¢ stato assunto
contrattualmente un obbllgo di trasporto su strada, per ferrovia,
per via aerea o marittima o mediante una combinazione di modi
di trasporto. Quando il venditore deve fornite una polizza di cari-
co, un certificato di spedizione od una ricevuta del vettore, egli
adempie pienamente al suo obbligo se presenta un tale documento
emesso dalla persona come sopra definita.

-A - Il venditore deve:

1 - Fornire la merce secondo le pattuizioni del contratto di ven-
dita insieme con la documentazione di conformiti eventualmente
prevista dal contratto.

2 - Consegnare la merce al vettore designato dal compratore al-
la data o nel termine stabiliti e nel punto convenuto, nel modo
espressamente concordato o d'uso in quel punto. Qualora nessun
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punto si sia specificamente convenuto ¢ 0¢ sussista pitt d’uno nel
Juogo di consegna, il venditore pud scegliere quello tra di essi che
pitt gli conviene. :

3 . Ottenere, a proptio rischio € spese, la licenza d’esportazione
od altra autorizzazione ufficiale necessaria per 1’esportazione della
merce.

B. 5 che seguono,

4 - Farre salve le disposizioni di cui all’Art. _
la merce per il

pagare tutti i diritt, oneri € tasse cul € soggetta
fatto dell’esportazione.

5 . Fatte salve le disposizioni di cui all’arc. B. 5 che seguono,
sopportare tutte le spese 2 catico della merce fino al momento 1n
cui essa sia stata consegnata in conformita del precedente are. A.

2.

6 - Fatte salve le disposizioni di cui all’Art. B. 5 che seguono,
sopportate tutt i rischi che pud correre la merce fino al momento
‘0 cui essa sia stata consegnata in conformitd del precedente Art.

Al 2.

7 - Provvedere a proprie spese all’imballaggio usu:g.le della mef-
e 2 meno che l'uso del commescio non sia di spedirla sepza im-

ballaggio.

8 - Sopportate le spese relative alle operazioni di controllo
(quali: verifica della qualitd, misurazione, pesamufa, conteggio), che
siano necessarie per la consegna della merce.

9 - Informare senza indugic il compratofe, mediante telecomu-
nicazione, dell’avvenuta consegna della merce.

10 - In presenza delle circostanze previste al seguente articolo
B. 5., avvisare prontamente il compratore, mediante telecomunica-

zione, del verificarsi di tali circostanze.

11 - Fornire a proprie spese al compratore, s¢ cid & nelle con-
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suetudini, il documento d'uso od ogni altra documentazione com-
provante la consegna della merce in conformiti del precedente art.
A. 2.

. 12 - Fornire al compratore la fatrura commerciale nella forma
appropriata in modo da facilitare I'osservanza della regolamentazio-
pe applicabile e, su richiesta del compratore ed a spese di
quest’ultimo, in certificato d’origine.

13 - Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per otrenere i documenti, diversi
da quelli menzionati nel precedente art. A. 12, che sono emessi
‘nel Paese di spedizione e/o di origine, e di cul il compratore possa
aver bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destina-
‘zione (e, se del caso, per il passaggio in transito attraverso un’altro
Paese).

‘B - I compratore deve:

.1 - Stipulare a sue spese un CoNratto pet il trasporwo della
_merce 2 partire dal punto convenuto e comunicare al vendirore in
“tempo udle il nome del vettore ed il momento in cui la merce de-
“ve essergli consegnata.

2 - Sopportate tutte le spese che sono a carico della merce dal
_momento in cui essa sia stata consegnata in conformitd del prece-
“dente att. A. 4.

3 . Pagare il prezzo come convenuto in comtratto.

4 - Sopportate tutti i rischi che sono a carico della merce a par-
tire dal momento in cui essa sia stata consegnata in conformitd del
“ precedente art. A. 2.

.

5 - Se egli ha omesso di designare il vettore o se il vettore da
hui designato non prende in consegna la merce al momento conve-
" nuto, sopporiate tutte le spese aggiuntive conseguenti e tutd i mi-

schi che la merce pud correre dalla scadenza del termine per la

167



L

consegna, a condizione tattavia che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo ¢ cioé nettamente messa da parte-.
o identificata in altro modo quale metce oggetto del contratto.

6 - Sopportare il costo, i diritti e le spese per I'ottenimento dei

documenti indicati al precedente art. A. 13, compreso il costo dei

documenti consolari e dei certificati d’origine.
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NOLO O PORTO PAGATO FINO A...

(punto di destinazione convenuto)

NOTA

Come il C & F, il Nolo o Porto pagato fino a...» prevede che
il venditore paghi il nolo relativo al trasporto della merce al luogo
di destinazione convenuto. Tuttavia, i rischi di avatia o di petdita
della merce, come quello di aumentd dei cost, vengono trasferiti
dal venditore al compratore con la consegna della merce al primo
vetwore e non pilt al passaggio della murata della nave. Questo ter-
mine pud venire utilizzato per tutt i modi di trasporto, comprese
le operazioni multimodali mediante contenitoti od il traffico «roll
on roll offs, mediante dmorchi e traghetti. Quando il venditore
deve fornire una polizza di carico, un certificato di spedizione o
una ricevuta del vettore, egli adempie pienamente al suo obbligo
s¢ presenta un tale documento emesso dalla pefsona con la quale
ha stipulato un contratto per il wasporto della destinazione conve-
nuta.

A - T venditore deve:

1 - Fornire la merce secondo le partuizioni del contratto di ven-
dita, insieme con la documentazione di conformitd che sia prevista
dal contrarto.

2 - Stipulare 2 sue spese un contratto pet i trasporto delia
merce per un itineratio abituale € secondo gli wsi fino al punto
convenuto nel luogo di destinazione. Se il punto di destinazione
non & stato convenuto o non & determinato dagli usi, il venditore
ha facoltd di scegliere nel luogo di destinazione il punto che pilt
gli conviene.

3 - Fatte salve le disposizioni di cui all’Arc. B. 3, sopportare
wutti i rischi che la merce pud correre fino a quando essa non sia
stata consegnata al primo vettore, nei termini previsti nel contratto.

4 - Comunicare senza indugio al compratore, mediante teleco-
municazione, che la merce & stata consegnata al ptimo vettore.
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- Provvedere a proprie spese all’imbaliaggio usuale della mer-
e a meno che l'uso del commescio non sia di spedirla senza im-
ballaggio.

6 - Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo
(quali: verifica della qualid, misurazione, pesatura, conteggio) che
siano necessatie per caricare la merce o per consegnatla al primo
vettore.

7 - Procurare a propri¢ spese al compratore, se cid & nelle con-
suetadini, il documento di trasporto usuale.

8 - Ottenere, a proptio tischio ¢ spese, la licenza d’esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessatia pet la espor-
tazione della merce e pagare tutt i diritti e tasse cul & soggetta la
merce nel Paese di spedizione, compresi i diritti di esportazione,
come pure le spese per wutte le formalitd che egli deve espletare

per caricate la merce.

9 . Fornire al comptatore la fattura commerciale nella forma
appropriata in modo da facilitare Josservanza della regolamentazio-
ne applicabile, e su richiesta del compratore ed a spese di
quest'ultimo il certificato d’origine.

10 - Prestare al compratore s¢ quest lo richieda ed a rischio e
a spese dello stesso, ogni assistenza per OTtenere i document, di-
versi da quelli menzionad nel precedente articolo, che sono emessi
nel Paese di carico e/o di origine, € di cut il compratore possa aver
bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destinazione
(e, se del caso, per il passaggio in transito attraverso un altro Pae-
se).

B - Il compratore deve:

1 - Ricevere la merce al punto convenuto nel luogo di destina-
ziope, pagate il prezzo come convenuto nel contratto e sopportare,
ad eccezione del nolo, tutt i costi e spese cui la merce sia stata as-

soggettata durante il trasporto fino al suo artivo al punto di desti-
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nazione, cosl come le spese di scarico, a meno che detti costi e
spesc non siano statl percepiti dal vettore al momento del paga-

“mento del nolo.

2 - Sopportare tutd i rischi che la merce pud correre a partire
dal momento in cui essa sia stata consegnata al primo vettore a1

senst dell’Art. A. 3.

3 - Qualora si sia tiservato un termine per farsi spedire la mer-
ce efo il dirtto di scegliere il punto di destinazione e non dia
istruzioni in tempo utile, sopportare tutte le spese aggiuntive con-

seguenti e tutt i rischi che la metce pud correre dalla data in cui
& scaduto il termine convenuto semprechg, tuttavia, la merce sia
‘stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e cio¢ nettamen-
te messa da parte o identificata in altro modo come fnerce oggerto

del contraito.

4 - Sopportare il costo, i diritti ¢ le spese per ’ottenimento det
document indicati al precedente art. A. 10, compreso il costo dei
documenti consolari e dei certificati d’origine.

S - Sopportare i dazi doganali come pure tutti gli aleri diriedd e
tasse esigibili al momento ¢ per il fatto dell’importazione.

NOLO O PORTO E ASSICURAZIONE PAGATI FINO A...
(punto di destinazione copvenuto)

NOTA

Questo termine ¢ identico al «Nolo o Porto pagato fino a...» ’
con pifl, a carico del venditore, I'obbligo di provvedere all'assicura- -
zione contro il rschio di avaria o di perdita della merce durante il
trasporto. 11 venditore stipula il contratto con I’assicuratose € paga
il premio d’assicurazione.

A - 1l venditore deve: -
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1 - Fornire la merce secondo le pattuizioni del contratto di ven-
dita, insieme con la documentazione di conformiti che sia prevista
dal contratto.

2 - Supulare a sue spese con contratto per il trasporto della
merce per un itinerario abituale e secondo gli usi fino al punto
convenuto nel lnogo di destinazione. Se il punto di destinazione
non ¢ stato convenuto o non & determinato dagli usi, il venditore
ha facolti di sceglicre nel luogo di destinazione il punto che pil
gli conviene. : '

3 - Fatte salve le disposizioni di cui all’Art. B. 3, sopportare
tutti 1 rischi che Ia merce pud correre fino a quando essa non sia
stata consegnata al primo vettore, nei termini previsti dal contratto.

4 - Comunicare senza indugio al compratore, mediante teleco-
municazione, che la merce & stata consegnata al primo vettore.

5 - Provvedere 2 proprie spese all'imballaggio usuale della met-
cc a meno che 'uso del commercio non sia di spedirla senza im-
ballaggio.

6 - Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo
(quali: verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che
siano necessatie per caricare la merce o per consegnarla al primo
vettote.

7 - Procurare a proprie spese al compratore, se ¢id & nelle con-
suetudini, un documento di trasporto usuale.

- Ottenere, a proprio rischio e spese, la licenza d’esportazione
0 qualsiasi altra autotizzazione governativa necessatia per la espor-
tazione della merce e pagare tutd 1 diritti e tasse cui & soggetta la
merce nel Paese di spedizione, compresi i diritti di esportazione,
come pure le spese per tutte le formalitd che egli deve espletare
per caricare la merce.

O - Fornire al compratore la fattura commerciale nella forma
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appropriata in modo facilitare I'osservanza della regolamentazione
applicabile, e su richiesta del compratore ed a spese di quest’ulti-
mo, il certificato d’origine. :

10 - Prestate al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
a spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere i documend, di-
versi da quelli menzionati nel precedente articolo, che sono emessi
-nel Paese di carico e/o di origine, ¢ di cui Il compratore, possa
aver bisogno per 'importazione della merce nel Paese di destina-

“'zione (e, se del caso, per il passaggio in tramsito attraverso un altro
Paese).

11 - Provvedere a proprie spese all’assicurazione traspord, come
“previsto nel conttatto, in termini tali da dare al compratore, o ad
“ognt altra persona che abbia un interesse assicurabile sulla merce, il
- diritto di azione diretta nei confronti deli’assicuratore e rimettere al
compratote la polizza di assicurazione od altra attestazioge della
.copertura assicurativa, L'assicurazione deve essere stipulata con assi-
‘curatori di buona reputazione, e salvo diverso accordo, a condizio-
ne che, dal punto di vista del venditore, possano essere ritenute
adeguate, tenuto conto degli usi commerciali, della natura della
‘merce e delle altre circostanze relative al rischio. In questo caso, il
venditore deve informare il compratore dell’estensione della coper-
tura assicurativa in modo da permettere a quest’ultimo di stipulare
ogni assicurazione integrativa che egli ritenesse necessatia prima che
I rischt della metce passino a suo carico ai sensi dell’Art. B. 2.

L'assicurazione deve coprire il prezzo contrattuale pit 1l 10%
ed esscre stipulata, se possibile, nella valura del contratto di vendi-
ta. Su richiesta ed a spese del compratore, il venditore deve prov-
vedere all’assicurazione contro i «rischi di guerra», se possibile nella
valuta del contratto. '

B - 1l compratore deve:

1 - Ricevere la merce al punto convenuto nel luogo di destina-
zione, pagare il prezzo come convenuto nel contratto e sopportare,
ad eccezione del nolo, tutti i cost e spese cui sia stata assoggettata
la merce durante il trasporto fino al suo arrivo al punto di destina-
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zione, cosi come le spese di scarico, a meno che detti costi ¢ spese
non siano stati inclusi nel nolo, o non siano percepiti dal vettore
al momento del pagamento del nolo.

2 - Sopportare tutt i rischi che la merce pud correse a partire
dal momento in cul essa sia stata consegnata al primo vettore al
sensi dell’art. A. 3. ;

3 - Qualora si sia riservato un termine per farsi spedire Ja mer-
ce e/o il didto di scegliere il punto di destinazione e non dia
istruzioni in tempo utile, sopportate tutte le spese aggiuntive _con'i
seguenti ¢ tutt i rischi che Ja metce pud correre dalla data in cui
& scaduto il termine convenuto sempreche, tuttavia, la merce sia
stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e ciog nettamen-
te messa da patte o identficara in altro modo come oggetto del
contratto.

4 - Sopportare il costo, 1 diritti ¢ le spese per I'otenimento del
documenti indicati al precedente art. A. 10, cOMPpIeso il costo dei

documenti consolati e dei certificati d’origine.

5 - Sopportare i dazi doganali come pure it gli altri diried €
rasse esigibili al momento e per il fatto dell’importazione.
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NORME ED USI UNIFORMI RELATIVI Al CREDITI
DOCUMENTARI

(Revisione 1974 in vigore dal 1 ottobre 1975)
DISPOSIZIONI GENERALI E DEFINIZIONI

a) Queste disposizioni ¢ definizioni nonché gli ardcoli che se-
“guono, si applicano a qualsiasi credito documentario e sono vinco-
anti per tutte le parti interessate, a meEno che non sia stato espres-
amente convenuto in modo diverso.
b) In queste disposizioni, definizioni ed ardcoli, le espressioni
«credito (i) documentario (i}» ¢ «credito (i)» comprendono qualsiast
stipulazione, comunque denominata o designata, con la quale una
banca (banca emettente), operando su richiesta ¢ conformemente
alle istruzioni di un clieste (ordinante), provvede:
 — ad effetruare pagamentr ad un terzo (beneficiario) o a suo
ordine di pagare, accettare 0 NEgoziarc tratte CINEsse dal beneficia-
o, ad autorizzare altra Banca a dar corso a tali pagamenti od pa-
gare, accettare o negoziare tall tratte contro consegna dei documen-
“ti stabiliti, ad a condizione che siano adempiute le condizioni del
credito.
" ¢) 1 crediti sono, per loto natura, operazioni distinte dalle ven-
dite o da altti contratti che possano formarne la base; tali vendite
6 conuatti non figuardano e non impegnano in alcun modo le
banche.
o d) le istruzioni relative ai crediti, ed i crediti stessi, debbono
essere completi e precisi.
Al fine di evitare confusioni e malintesi, la banca emettente
scotraggerd ogni tendenza dell’ordinante ad insetire nel credito ec-
cessivi dettaglt.
e) La banca che per prima ha diritto di esercitare la facold pre-
vista dall’art. 32b) & quella che & autorizzata a pagare, accetrare O
negoziare in base al credito. La decisione di detta banca vincola
tutte le parti interessate.

Una banca @ autorizzata a pagare o ad accettare in basc al cre-
dito quando essa € espressamente designata nel credito stesso.

Una banca @ autorizzata a negoziare in base al credito

— sia quando essa e espressamente designata nel credito.
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— sia quando il credito & liberamente negoziabile da qualsiast
banca.

f) 1l beneficiario di un credito non pud in alcun caso avvalersi
dei rapporti contrattuali esistenti tra le banche o tra I'ordinante e
Ia banca emittente. '

FORMA E NOTIFICA DEI CREDITI
Arc. 1
a) I credit possono essete:

— revocabili, oppure
— irrevocabili.

b) Ogni credito deve quindi indicare chiaramente s¢ €550 € re- .

vocabile o irrevocabile.
¢) In mancanza di tale indicazione, il credito sara considerato

revocabile.
Art. 2

Un credito revocabile pud essere modificato o revocato in qual-
siasi momento senza ptima doverne avvisatne il beneficiario. Tutta-
via, la banca emettente & tenuta a rimborsare la sua filiale o ’altra
banca - cui il credito & stato trasmesso ¢ presso le cui casse & stato

reso utlizzabile per pagamento, per accettazione o negoziazione

-ogni pagamento, accettazione o negoziazione conforme alle condi- "
zioni del credito nonche a tutte le modifiche ricevute fino al mo- -
mento dle pagamento, dell’accettazione o della negoziazione effet- .

tuat prima della ticezione dell’avviso di modifica o di annullamen-

to.
'

| Art. 3
a) Un credito irrevocabili costituisce un impegno inderogabile
della banca emittente:
~ a pagare o far pagare se il credito & utilizzabile per paga-
mento, contro ritiro di tratta o INENO, )
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' ad accettare le tratte, se il credito & utilizzabile per accetta-
ionc della- banca emittente, 0 a rispondere dell’accettazione delle
atte ¢ del loro pagamento alla scadenza se il credito & utilizzabile
er accettazione di tratte emesse sull’ordinante o su qualsiasi altro
assato indicato nel credito,

‘— ad acquistare o negoziare senza rivalsa verso il traente e/o 1
portatori di buona fede, le tratte emesse a vista o a scadenza, dal
beneficiario, sull’ordinante o su qualsiasi altro trattato indicato nel
redito, o a far si che altra banca le acquisti e negozi, se il credito
“atilizzabile per acquisto o negoziaziope, sempreché le condizioni
el credito siano state adempiute.

"b) un credito irrevocabile pud essere avvisato al beneficiario tra-
mite un’altra banca (banca avvisante), senza impegno per quest'ul-
tima; tuttavia quando la banca emittente autorizza o richiede ad
waltra banca di confermare il proprio credito irrevocabile e

quest’ultima agisce in conformiti, tale conferma costituisce un im-
pegno inderogabile della banca confermante che si aggiunge a
quello della banca emittente:

. — a pagate se il credito & pagabile alle proprie casse, contro -
‘tiro di tratta o meno, o ad assicurare che il pagamento sard fatto,
¢ il credito & utilizzabile per pagamento altrove,

+ — ad accettare le trate se il credito & utilizzabile per accetta-

‘zione alle casse della banca confermante 0 2 rispondere dell’accetta-
gione delle tratte e del loro pagamento alla scadenza se il credito &
utilizzabile per accettazione di tratte emesse sull’ordinante o su
-qualsiasi altro trattato indicato nel credito,

-~ _ ad acquistare: negoziate senza rivalsa verso il traente efo 1
“portatori di buona fede, le tratte emesse dal beneficiario a vista 0
2 scadenza, sulla banca emittente o sull’ordinante o su ogni altro
trattato indicato nel credito, se il credito & utilizzabile per
" acquisto/ negoziazione, sempreche le condizioni del credito siano
state adempiute.
¢) Questi impegni non pOSSODO €SSErE modificati o annullau
" senza Paccordo di rutte le parti interessate. L'accettazione paziale
di modifiche non ha effetto senza l'accordo di tutte le parti inte-

- ressate.
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Art. 4

a) Quando la banca emittente incarica un’altra banca, per ca-
blogramma, telegtamma o telex, di avvisare un credito e intende
che la lettera di conferma sia lo strumento operativo del credito, il
cablogramma, il telegramma o il telex, deve precisare che il credito
diverra operative soltanto alla ticezione di detta lettera di confer-
ma. In tal caso, la banca emittente deve inviare al beneficiario lo
strumento operativo del credito (lettera di conferma) ¢ ogni succes-
siva modifica tramite la banca avvisante. -

b) La banca emittente risponde di ogni conseguenza che possa
derivare dalla mancata osservanza, da parte sua, della procedura in-
dicata nel precedente paragrafo.

¢) Salvo che il cablogramma, telegramma o telex «seguono det-
tagli> (o contenga espressioni equivalenti) o precisi che la lettera di
conferma costituisce Jo strumento operativo del credito, il cablo-
gramma, telegramma o telex sard considerato lo strumento operati-
vo del credito ¢ la banca emirtente non sard renura ad inviare la
lettera di conferma alla banca avvisante.

Art. 5

Quando una banca & incaricata, per cablogramma, telegramma
o telex, di aprire, confermare o avvisare un credito nei terming
analoghi 2 quelli di un credito precedentemente apetto ¢ poi mo-
dificato, si intende che le condizioni del credito da aprire, confer-
mare od avvisare, saranno comunpicate al beneficiario senza tener
conto delle modifiche, a2 meno che le istruzioni non specifichino
chiaramente quali siano le modifiche da applicare.

~

Art. 6

Se le istruzioni ricevute di aprire, confermare o avvisate un cre-
dito sono incomplete ¢ non chiare, la banca incaricata di eseguire
tali istruzioni pud dare al beneficiatio un avviso preliminare a sem-
plice titolo informativo e senza responsability; in tal caso il credito
sard apetto, confermato o avvisato soltanto quando la banca avia
ricevuto le precisazioni necessarie.

B - RESPONSABILITA
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Art. 7

Le banche devono esaminare con ragionevole cura tutti i docu-
menti per accertare che essi appaiono conformi alle condizioni del
cedito. I documenti che appaiono discordanti fra loro saragifio. con-
siderati non apparentemente conformi alle condizioni del “eredito.

Art. 8

a) Nelle operazioni di credito documentario tutte le parti interes-
- sate si devono basare sui documenti, indipendentemente dalle merci.-

b) II pagamento, I’accettazione o la negoziazione contro docu-
menti che appaiono conformi alle condizioni del credito, effetruato
“a/da una banca in tal senso autorizzara, obbliga la parte che ha
dato la autorizzazione a rititare i documenti ¢ a rimborsare la ‘ban-
ca che ha effettuato il pagamento, l‘accettazione o la negoziazione.

¢) Se, al ricevimento dei documenti, la banca emittente rileva
che essi non appaiono conformi alle condizioni del credito, detta
banca deve decidere, esclusivamente sulla base dei documenti, se
contestare la conformitd del pagamento, dell’accettazione o della
negoziazione alle condizioni del credito.
d) La banca emittente avii un ragionevole periodo di tempo
per esaminare i documenti e per decidere, come $OpIa precisato se
contestarne la conformitd.
¢) In caso effermativo, avviso motivato a tale efferto deve essere
dato senza ritardo con telegramma od altro mezzo rapido alla ban-
ca che ha trasmesso 1 documenti; questo avviso deve precisate che i
documenti sono tenuti a disposizione di detta banca o che le ven-
gono restituiti.
f) Se la banca emittente viene meno all’obbligo di tenere i docu-
menti a disposizione della banca che glieli ha rimessi o di restituis-
glieli, perde il diritto di contestare la non conformiti alle condizioni
. del credito del pagamento, dell’accettazione o della negoziazione.
g) Se la banca che trasmette i documenti attira ['atrenzione
della banca emittente su irregolariti dei documenti o informa
quest'ultima di aver effetmuaro il pagamento, 'accerrazione o la
Negoziazione sOtto fiserva o CONUO Una garanzia per tali irregolari-
td, la banca emittente non sard per tale farto liberata da alcuno
degli obblighi che le derivano dal presente articolo. Tale garanzia
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o riserva concerne soltanto i rapporti tra la banca che ha trasmesso
i documenti ¢ il beneficiario.

Art. 9

Le banche non assumono nessuna responsabilitd per la forma,
la sufficienza, I'esattezza, l'autentcitd, la falsificazione, la portata
legale di qualsiasi documento, n& per condizioni generali ¢/o parti-
colari predisposte o aggiunte nei documenti; esse non assumono al-
cuna responsabiliti nemmeno per la descrizione, la quantdd, il pe-
so, la qualitd, lo stato, 'tmballaggio, la consegna, il valore o I'esi-
stenza delle merci rappresentate dai documenti, n& infine per la
buona fede, per gli attl e/o omissioni, per la solvibilitd, 1'adempi-
mento delle obbligazioni o lo standing degli speditori, vettori o as-
sicuratori della mesce, o di qualsiasi altra persona.

Art, 10

Le banche non assumono alcuna responsabiliti per le conse-
guenze derivanti da ritardi ¢/o perdite nell’inoltro di mcssaggi, let-
tere o documenti, né per i ritardi, mutilazioni o altti errori che
potessero verificarsi nella trasmissione di cablogrammi, telegrammi
o telex. Le banche non assumono alcuna responsabilitd per gli erro-
1t di traduzione o interpretazione di terrnini tecnicl e si tiservano il
diritto di trasmettere i termini dei crediti senza tradutli.

Art. 11

Le banche non assumono alcuna responsabiliti per le conse-
guenze derivanti dall’interruzione della propria attivita provocata
da casi di forza maggiore, sommosse, disordini civili, insurrezioni
guerre o da qualsiasi altra causa indipendente dalla loro volonti,
oppure da scioperi o serrate. Qualora il credito scada durante una
tale interruzione, le banche, salvo specifica autorizzazione, non ef-
fettueranno alcun pagamento, accettazione o megoziazione poste-
dormente alla scadenza.

Art. 12
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a) Le banche che per eseguire le istruzioni dell’ordinante si avval-
gono dei servizi di un’altra banca agiscono per conto ed a rischio
dell’ordinante stesso.

b) Le banche non assumono alcuna responsabiliti nel caso in cui le
Istruzioni da esse trasmesse non vengano eseguite, e cid anche qua-
lora esse medesime avessero preso l'iniziativa della scelta dell’altra
banca.

¢) L’ordinante assume tutti gli obblighi e le responsabiliti dervanti
da leggi e usi dell’estero ed & teouto a tisarcire le banche per le
relative conseguenze.

Art. 13

La banca incaricata del pagamento o della negoziazione, che sia
stata autorizzata a richiedere il rimborso ad una terza banca indicz-
ta dalla banca emittente e che abbia effettuato rale pagamento o
negoziazione, non deve essere richiesta di attestare alla terza banca
che essa ha operato in conformitd alle condizioni del credito.

DOCUMENTI
Art. 14

a) Tutte le istruzioni di aprire, confermare o avvisare un credito
devono sempre specificare con precisione i documenti a fronte dei
quali deve essere effettuato il pagamento, 1'accettazione o la nego-
ziazione. -

b} Termini quali *’di prim’ordine”, “ben conosciuto’’, *’qualifica-
t0’’ ¢ simili non devono essere usati per designare gli emittent: dei
documenti richiesti dal credito; se termini del genere figurano nel
credito; le banche accetteranno i documenti cosl come presentati.
Csi - Documenti comprovanti I'imbarco o la spedizione o la presa
in carico (documenti di spedizione).

Art. 15
Salvo quanto disposto al successivo art. 20, la data della polizza
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di carico o la data di ogni altro documento comprovante I’imbarco
o la spedizione o la presa in catico, O la data indicata dal timbro
di ricezione o da una annotazionec apposta su uno di questi docu-
menti, sard considerata, in ogni caso, come data d’imbarco o di
spedizione o di presz in carico delle merci.

Art. 16
2) Una esptessione che indichi chiaramente che il nolo & stato pa-
gato o’ prepagato, comunque denominata o formulata, apposta me-
diante stampiglia o in altro modo sui documenti comprovanti I'im-
batco, o la spedizione, la presa in catico, sard considerata come
prova dell’avvenuto pagamento del nolo. _ N
b} L’espressione *'nolo pagabile in antcipo’” o nolo da pagarst 1n
anticipo’’, o altta equipollente apposta mediante stampiglia o 10
altro modo su tali documentl non sard considerata come . prova
dell’ayvenuto pagamento del nolo. '
o) Le banche accetteranno i documenti portanti !'indicazione che il
nolo o le spese -di trasporto sono pagabili alla consegna, a meno
che il credito non disponga diversamente o che cid dsuld in con-
wrasto con uno qualsiasi dei document presentati in utilizzo del
credito.
d) Salvo che il credito non lo escluda espressamente, le banche ac-
cetteranno i documenti di spedizione che facciano riferimento, roe-
diante stampiglia o in altro modo a spese aggiuntive a quelle di
trasporto, quali le spese o gli esborsi connessi al caricamento, disca-
rica delle merci o ad operazioni similari.

Art, 17

Salvo che il credito non disponga divetsamente, Saranno accetta-
¢ docamenti di spedizione che portino sul recto una clausola quale
"’schipper load and count”’. oppure "’said by shipper to contain’ 0
altra espressione equipollente.

Ar, 18
a} Documento di spediziope netto & un documento su cui non sia-

1RA

no state aggiunte clausole o anpotazioni constatant espressamente
lo stato difettoso della merce e/o dell’imballaggio.

b) Le banche rifiuteranno i documenti di spedizione che portino
tali clansole o annotazioni, 2 meno che il credito non indicht
espressamente le clausole o annotazioni che sono accettabili.

C. 1.1. - Polizze di carico marittime.

Att, 19

a) Salvo che il credito non lo autorizzi espressamente, pOn saranno
accettate polizze di catico dei seguent tipi:

— polizze di carico emesse da spedizionieti;

— polizze di catico emesse in base ad un ''charter party” e sotto-
poste alle relative condizioni;

— polizze di carico che prevedono il trasporto su velieri.

'b) Per contro, fermo quanto sopra ¢ a meno che il credito non di-

sponga diversamente, saranno accettate polizze di carico dei se-
guenti tipi:

— “Though Bills of Lading”’ emesse da compagnie di navigazione
o da loro agent, anche se coprono trasporti di specie divetse;
Short Form of Lading”’ (cioé polizze di carico, emesse da
compagnie di navigazione o da loro agenti, che indicano alcune o
tutte le condizioni del trasporto mediante riferimento ad una fonte
o ad un documento diverso dalla polizza di carico).

— polizze di carico emesse da compagnie di navigazione o loto
agenti, relative a merci costituenti una uniti di carico come quelle
su "pallets” o in "containers’’.

Art. 20

a) Salvo che il credito non disponga diversamente, le polizze di
carico devono indicare che le merci sono state caricate a bordo di
una determinata nave o imbarcate su una determinata pave.

b) La messa a botdo su una determinata nave o I'imbarco su
una determinata nave possono essere provate mediante una polizza
di carico contenente un’espressione che indichi la messa a bordo o
"imbarco su di una determinata nave, oppure mediante una anno-
tazione 2 tale effetto apposta sulla polizza di carico firmata o sigla-
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ta e datata dal vettore o da un suo agente; la data di questa an-
notazione sard considerata come la data di messa a borde della na-
ve determinata.

Art. 21

a} Salvo che il trasbordo sia vietato dalle condizioni nel credito,
saranno accettate polizze di carico dalle quali risulti che l¢ merci
vetranno trasbordate durante il percorso, a condizione che I'intero
viaggio sia coperto da una e unica polizza di catico.

b) Polizze di carico contenenti clausole stampate che tiservano
ai vettori il diritto di effettuare trasbotdi saranne accettate anche
quando il credito viet i trasbordi.

Art, 22

a) Le banche rifiuteranno polizze di carico attestanti il carico
delle merci sopra coperta, a meno che il credito non lo autorizzi
espressamente.

b) Le banche non rifruteranno polizze di carico che prevedono
che le merci possono essere trasportate sopra coperta a condizione
che in esse non sia espressamente indicato che le merci sono carica-
te sopra coperta. '
C. 1.2 — Documenti di trasporto combinato.

Arc, 23

a) Se il credito richiede un documento di trasporto combinato,
ciot un documento che prevede un trasporto di almeno due specie
diverse dal luogo ove le metci sono prese in carico fino al luogo
stabilito per la consegna, o se il credito prevede un trasporto com-
binato, ma nell’'uno o nell’altro caso, non precisa la forma del do-
cumento richiestc e/o 'emittente di detto documento, le banche
accetteranno tali documenti cost come presentati.

b) Se il trasporto combinato comprende un trasporto via mare,
il documento sarid accettato, anche se non-indica che. le merci sono
a bordo di una nave determinata e¢ anche se prevede che le merci,

. se in container, pOssANO essere trasportate sopta coperta, purche
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non indichi espressamente che le merci sono caricate Sopra coperta.
C. 1.3 — Alwi documenti di spedizione, ecc.

Art. 24
Le banche considereranno regolari le lettere di vettura ferrovia-

rie, reversali ferroviari, duplicati di lettere di vettura, polizze di ca-
rico fluviali, ricevute e certificad di spedizione postale, ricevute di

" posta aerea, polizze di carico aeree, lettere o ricevute di trasporto

aerco, lettere di vettura rilasciate da autotrasportatori, o altri docu-
ment similari, quando detti documenti portano la stampiglia di -"
cevimento del vettore o del suo agente quando portano una firma
che appare quella del trasportatore o del suo agente.

Art. 25

Quando un credito richiede una attestazione o certificazione di
peso per trasporti non marittimi, le banche accetteranno I’apposi-
zione di una stampiglia di pesaturza o una dichiarazione di peso
apposta dal vettore sul documento di spedizione, a meno che il
credito non richieda un certificato di peso separato o indipendente.
C. 2 — Documenti di assicurazione.

Art. 26

2) I documenti di assicurazione devono essere quelli indicati nel
ctedito e devono essere emessi e/o firmati da compagnie di assicu-
tazione o da loro agenti, oppure da assicuratori (undervritess).

b) Le "Note di copertura’™ (cover notes) emesse da sensali (bro-
kets) non saranno accettate, salvo specifica autorizzazione nel credi-
to.

Art. 27
Salvo che il credito non disponga diversamente, o salvo che i
document di assicurazione presentati non stabiliscano che la copet-

tura decorre al pidt tardi dalla data d’imbarco o di spedizione, o in
caso di trasporto combinato, dalla data della presa in catico della
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merce, le banche riftuteranno i document d’assicurazione che por-
tino una data posteriore alla data d’imbarco o di spedizione o, in
caso di trasporto combinato, alla data di presa in carico della met-
ce, quale € indicata sui document di spedizione.

Art. 28

a) Salvo che il credito non disponga diversamente, il documen-

to di assicurazione deve essere stilato nella stessa moneta del credi-
to. ' ’
b) Il valore minimo cke deve essere assicurato & il valore CIF delle
merct. Tuttavia, quando il valore CIF delle merci non pud essere
determinato in base quanto appare dai documenti, le banche ac-
cetteranno come valore minimo, I'importo maggiore fra quello di
utilizzo del credito e quello della relativa fatura commerciale.

Art. 29

a) Nei crediti deve essere indicato esplicitamente il tipo di assi-
curazione richiesto e, all’occorrenza, i rischi addizionali che devono
essere coperti. Non devono essere usatl termini imprecisi quali *'ri-
schi usuali”, o “rischi abituali’’; tuttavia, se tali termini imprecisi
vengone usati, le banche accetreranno 1 documenti di assicutazione
cosi come presentati, '

b) In mancanza di istruzioni specifiche le banche accetteranno la
copertura assicurativa quale risulterd dai documenti presentati.

Art. 30

Quando un credito prescrive “’assicurazione contro tutti i
rschi”, le banche accetteranno un documento di assicurazione in
cui figuri una qualsiasi clausola od annotazione ’tutd i rischi’’,
senza incorrere in responsabiliti nel caso in cui particolati rischi
non siano coperti.

Are. 31
Le banche accetteranno un documento di assicurazione indican-
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te che la coperrura comporta una franchigia - sia che si trarti di

- una franchigia "in accordo’, sia che si tratti di una franchigia a

’dedurre’’ a meno che nel credito non sia esplicitamente indicato
che I'assicurazione non deve prevedere aicuna percentuale di fran-
chigia.

C. 3 — Farture commerciali

Are. 32

a) Salvo che il credito non d.tgsponga diversamente, le fatture
commerciali devono essere stilate al nome dell’ordinante.

b) Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche
possono rifiutare fatture commerciali emesse per un ammontare su-
periore a quello consentito dal credito.

c) La descrizione delle merci nella fattura commerciale deve cor-
rispondere a quella del credito. In tutti gii altri documenti le mer-
ci possono essere descritte in termini generici che non siano discor-
danti con la descrizione della merce nel credito.

C. 4 — Alui document.

Art. 33
Quando sono richiestl altri documenti, come ricevute di deposi-
to, ordini di consegna, fatrure consolari, certificati d’origine, di pe-
so di qualitd od analisi, ecc. senza ulteriori precisazioni, le banche
accetteranno tali documenti cost come presentati.
D. DISPOSIZIONI DIVERSE
Quantitdi e importo
Art. 34
a) Le espressioni “intorno’ ’circa o equipollenti riferite
all'importo del credito, la quantiti o il prezzo unitario delle merct,

sono da interpretare nel senso che permettono uno scarto massimo
del 10% in pidt o in meno.
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b) Salvo che il credito non stabilisca che la quantita delle, mesci
non pud essere né inferiote n® superiore a quella specificata, sard
ammessa una tolleranza del 3% in pill o in meno, ma sempre a
condizione che I'ammontare totale degli utilizzi non superi I'am-
montare del credito.

Questa tolleranza non si applica quando il credito specifica la
quantitz in unitd di colli o di articoli.

Spedizioni parziali
Art. 35

a) Sono consentite spedizioni parziali, salvo che il ctedite non
contenga esplicite istruzioni contrarie.

b) Le spedizioni effettuate sulla stessa nave o per lo stesso viag-
gio non si consideretanno spedizioni parziali, anche se le polizze di
carico attestanti la messa 2 bordo portano date .diverse ¢/o indicano
porti di imbarco differenti.

Art. 36

Se e prescritta una spedizione frazionata entro periodi determi-
nati, € una frazione non & spedita entro il termine per essa stabili-
to, il credito cessa di essere disponibile per questa frazione e per
tutte le successive, salvo che il credito non disponga altrimenti.

Data di scadenza
Arxt. 37
Qualsiasi credito, sia esso revocabile o itrevocabile, deve indicare
un termine di scadenza per la presentazione dei documenti per il
pagamento, 'accettazione o la negoziazione, e ci6 anche se sia in-
dicata una data ultima per la spedizione.
Art. 38
Le parole "’al”, "fino al”’, entro il” o espressioni equipollent
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usate per determinare la data estrema di validita stabilita per la
presentazione dei document per i pagamento, Paccettazione o la
negoziazione, o la data ultima stabilita per la spedizione, si inten-
deraono comprensive della data indicata.

Art. 39

2) Quando il termine di scadenza cade in un giorno in cui le
banche sono chiuse per ragioni diverse da quelle indicate nell’art.
11, la dara di scadenza & prorogata fino al primo giorno lavorativo
seguente.

b) La data ultima di spedizione non & prorogata a seguito della
proroga della data di scadenza’ intervenuta per effetto del presente
articolo. Quando il credito stabilisce una data ultima di spedizione,
non saranno accettati i documenti di spedizione aventi data poste-
riore a quella prescritta. Se nel credito non & stabilita alcuna data
di spedizione non saranno accettati i document di spedizione
aventi data postetiore alla data di scadenza stabilita nel credito o

. pelle modifiche al credito stesso. I documenti diversi dai documen-

ti di spedizione potranno, tuttavia, portarc una data compresa nel
petiodo di proroga della data di scadenza.

¢) Le banche che effettuano il pagamento, l'accettazione o la
negoziazione alla data cosi prorogata devono unire ai documenti
una loro attestazione redatta nei seguenti termini:

"’Presentati pet il pagamento (0 accettazione, 0 negoziazione;
secondo il caso) entro il termine prorogato in conformitd allart. 39
delle ""Worme ed usi uniformi’.

Imbarco, caricamento o spedizione
Art. 40

a) .Salvo che il non disponga diversamente, le parole
parten¥a’’, “invio” o "’ caricamento’’, usate per stabilire la dara
ultima di spedizione delle merci, si considerano sinopimi di "spe-
dizione’’.

b) Espressioni ‘come ''pronto’’, immediatamente’’, ik pii
presto possibile’” ed altre analoghe, non devono essere usate.
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Se tali espressioni sono usate, le banche le interpreteranno co-
me una richiesta di spedizione entro 30 giomni a partire dalla data
dell’avviso del credito inviato al beneficiario della banca ernittente
o, a seconda del caso dalla banca avvisante.

¢) Lespressione «l .... o verso il ...» o espressioni equipollent,
saranno interpretate come una richiesta di spedizione nel petiodo
che comprende i cinque giorni precedenti ¢ 1 cinque giorni succes-
sivi alla data indicata, inclusi entrambi 1 giorni estremi.

Presentazione

‘Are. 41

Fermo restando quando prescritto dall’art. 37, secondo il quale
ogni credito deve prescrivere un termine ultimo per la presentazio-
ne dei document, i crediti devono altresi stabilire un determinato
periodo di tempo dopo la data di emissione della polizza di catico
o degli altri document di spedizione, entro il quale i document
devono essere presentati per il pagamento, I'accettazione o la nego-
siazione. Se tale petiodo di tempo non viene stabilito el credito,
le banche rifiuteranno document presencati oltre 21 giorni dopo la
data di emissione delle polizze di carico o degli altri documenti di
- spedizione.

Art. 42

Le banche non sono tenute ad accettare documenti che siano
presentati in ore diverse da quelle di apertura dei loro sportelli.

Termini di tempo
Art. 43
Le esptessioni «pri.fna meti», «seconda meti» di un mese si in-
tendono come cquivalenti rispettivamente a «dal primo al quindict

inclusos e «da! sedici all'ultimo giorno del mese inclusos.
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Art. 44

I termini «principio», «metd» O fine» de! mese si intende come

_equivalenti tispettivamente 2 «dal primo al died incluso» «dall’un-

dici al vend inclusos e dal «entuno all’ulumo giorno del mese in-
clusos. .

Art. 45

Quando Ja banca emittente chiede che il credito sia confermato

. o avvisato come valido «per la durata di un mese», «per la durata
di sei mesi», ecc, senza specificare la data a partire dalla quale

questo periodo decorre, la banca incaricata della conferma e
dell’avviso confermerd o avvisera il credito come valido sino alla fi-
ne del periodo indicato a partire dalla data di tale conferma o av-
viso.

E - TRASFERIMENTO

Are. 46

2) Un cedito trasferibile & un credito in virtit del quale il be-
neficiario ha il diritto di dare istruzioni alla banca incaricata di ef-
ferruare il pagamento o l'accettazione, O ad ogni banca che possa
negoziatlo, di rendere il credito utilizzabile, in tutto 0 in parte, da
una o pill terze personc (secondi beneficiari).

b) La banca alla quale & stato richiesto ‘di effetruare il trasferi-
mento, sia che abbia confermato o menc il credito, non sard tenu-
ta ad efferruare tale trasferimento se pon pei limiti e nelle forme
da essa espressamente consentitl ed a condizioni che le siano paga-
te le spese relative.

¢) Salvo che il credito non disponga diversamente, le competen-
ze bancarie relative al trasferimento sono a carico del primo benefi-
ciario.
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'd) Un credito pud essere trasferito soltanto se & espressamente
indicato come «trasferibile» dalla banca emitrente. Termini come
«divisibiles, «frazionabiles, «credibile» e «trasmissibile» nulla aggiun-
gono al significato del termine «trasferibile» ¢ non devono essere
usati. '

¢) Un credito trasferibile pud essere trasferito una sola volta.
Frazioni di un credito trasferibile (non eccedenti nel totale I'impor-
to del credito) possono essere trasferite separatamente, a condizione
che non siano vietate spedizioni parziali; V'insieme di tali trasferi-
menti & considerato come un unico trasferimento del credito.
1l credito pud essere wrasferito soltanto alle condizioni specifiche nel
credito originario, ad eccezione dell'importo del credito, dei prezzi
unitati in esso indicati ¢ del petiodo di validiti o termini di spedi-
zione, di cul tutti o ciascuno possono essere ridotri o abbreviatl.
Inoltre il nome del primo beneficiatio pué sostituire quello dell’or-
dinante, ma se, in base al credito originario, il nome di questo ul-
timo deve apparite su qualsiasi documento diverso dalla fattura,
questa prescrizione deve essete rispettata.

f) Il ptimo beneficiatio ha il diritto di sostituire con proprie
fatture quelle del secondo beneficiario, per un importo che non ec-
ceda quello del credito originario ed a prezzi unitari originari se
stabiliti nel credito; quando si verifica tale sostituzione di fatrure,
il primo beneficiatio pud utilizzare il credito per la differenza
eventualmente esistente fra I'importo delle propre fatture e quello
delle fatture del secondo beneficiario. Quando un credito & stato
uasferito ed il primo beneficiatio deve fornire le proprie farrure in
sostituzione di quelle del secondo beneficiario ma ometre di farlo a
prima richiesta, la banca incaricata del pagamento, dell’accettazione
0 negoziazione ha il dititto di inviare alla banca emittente i docu-
menti ricevuti a fronte del credito, comprese le fatture del secondo
beneficiario, e cid senza incorrere in responsabilitd nei riguardi del
primo beneficiario.

g) Salvo che il credito non disponga diversamente, il primo be-
neficiario di un credito trasferibile pud trasferire il credito ad un
secondo beneficiario nello stesso paese o in un altro pacese. 11 pri-
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- mo beneficiario ha il diritto di chiedere che il pagamento o l‘la ne-
_ goziazione sia fatra al secondo beneficiatio nel luogo in cui i cre-
‘dito & stato trasferito, entro il giorno di scadenza del credito origi-
" pario incluso, e cid senza pregiudizio del diritto del pri{'no _beneﬁ—_
* clario di rimettere in seguito le proptie fatture in sostituzione di

quelle del secondo beneficiatio ¢ di pretendere qualsiasi differenza
che gli fosse dovuta.

Art. 47 .
Il fatto che il credito non sia stato dichiarato trasferibile non

inficia i dititdd del beneficiario di cedere i provent di talé credito
in conformitd alle disposizioni del diritto applicabile.
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NORME UNIFORMI RELATIVE AGLI INCASSI

(Revisione 1978, in vigore dal 1° gennaio 1979)

DISPOSIZIONI GENERALI E DEFINIZIONI

A) Queste disposizioni e definizioni, nonch& gli articoli che seguo-
no, si applicano a qualsiasi incasso come definito in appresso sub
B) ¢ sono vincolanti per tutte le part interessate a reno che non
sia stato espressamente convenuto in modo diverso o che esse non
siano 1n contrasto con le disposizioni di una legge o di un regola-
mento nazionale, statale o locale cul non sia possibile derogare.

B) Ai fini di tali disposizioni, definizioni e articol:

1. (i) ""Incasso’’ significa il trattamento da parte delle banche, su
istruzioni mcevute, di documenti come definid sub (ii) appresso,
allo scopo di

(a) otrenere I'accettazione e/o, secondo i caso, il pagamento, o
(b) consegnare documenti cormmetciali contro accettazione efo se-
condo il caso, contro pagamento, o

(c) consegnare documenti secondo altri termini e condizioni.

(1) “’documenti’”’ significa finanziari ¢/o documenti commerciali
(a) "’documenti finanziari” significa cambiali, pagherd, assegni, ri-
cevute di pagamento o alti strumenti analoghi usati per ottenere il
pagamento di denaro; :

(b) ’documenti commerciali’” significa fatture, documenti di spedi-
zione, documenti rappresentativi o altri strumenti analoghi, o qual-
siasi altro documento che non sia documento finanziatio.

(1) “’Incasso semplice’’ significa incasso di documenti finanziari
non accompagpati da documenti commerciali,

{(iv) "'Incasso documentario’’ significa incasso di:

(2) documenti finanziari accornpagnati da documenti commerciali;
(b) documenti commerciali non accompagnati da documenti finan-
ziarti.

2. Le parti interessate sono:
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.(i) i1 cedente’’ che & il cliente che affida I'operazione di incas§o

alla sua banca; '
(i) "’la banca srasmittente’” che & la banca alla quale il cedente ha

affidato Voperazione di incasso; . _
(iii) "’la banca incaricata dell’incasso”” che & qualsiasi banca, d{vers_a
dalla banca trasmittente, che interviene pello svolgimento dell ordi-
ne d’incasso; . . .
(iv) "'la banca presentatrice’” che & la banca incaricata dell’incasso
che effettua la presentazione al trassato. -

3. 11 *"trassato’’ & colul al quale deve essere effettuata la presenta-
Lione in conformiti con l'ordine d’incasso.

C. Tutti i documenti inviati pet I'incasso devono essere accompa-
gnati da un ordine di incasso contenente Istuzionl completc ¢ pre-
cise. Le banche sono autorizzate ad operare solt.anto in ba:ss alle
istruzioni contenute in detto ordine di incasso e in conformitd del-
le present norme. o \ _ ‘ -
Se una banca, per qualsiasi ragione, non puo attenerst allc_ istruzio-
ni contenute nell’ordine di incasso ricevuto, dfivc upglcdlatamentc
avvisate la parte dalla quale ha ricevuto 1'ordine d1 incasso.

OBBLIGHI E RESPONSABILITA

Articolo 1

Le banche devono operate in buona fede e con ragionevole cu-
ra.

Articolo 2

Le banche devono verificare che i documenti ricevut_i appai_ono_
essere quelli elencati pell’ordine di incasso ¢ devon:} u.nmedjta:ca—
mente ayvisare la parte dalla quale hanno ricevuto Vordine di in-
casso della mancanza di qualsiasi docu{ncnto.

Le banche non hanno nessun ulteriore obbligo di esaminarc 1
documenti.

Articolo 3

Al fine di eseguire le istruzioni del cedente la banca trasmitten-

, te utilizzerd quale banca incaricata dell’incasso:

(i) la banca incaricata dell’incasso indicata dal cedente o, in man-
canza di tale indicazione, .

(i) qualsiasi banca, di scelta propsia o scelta da un’altra. banca, nel
paese dove deve aver luogo il pagamento o I'accettazione, a secon-
da del caso.

1 documenti e Vordine di incasso possono essere inviatt alla
banca incarticata dell’incasso direttamente o tramite un’altra banca
quale intermediatia.

Le banche che si avvalgono dei servizi di altre banche per ese-
guire le istruzioni del cedente lo fanno per comto ¢ rischio di
quest’ultino.

1l cedente sari tenuto a rendere indenni le banche per qualsiasi
obbligazione e responsabilita imposte da leggi o gsi ester. '

i

Articolo 4

Le banche che intervengono in un incasso noa assumono alcun
obbligo o responsabiliti n& per le conseguenze derivant da ritardo
¢/o perdita nell'inoltre di qualsiasi messaggio, lettera o documen-
to, n¢ pet il ritardo, la mutlazione o altri errori che possono veri-
ficarsi nella trasmissione di cablogrammi, telegrammi, telex o nella
comunicazione 2 mezzo sistemi elertronici ne per errori di traduzio-
ne o interpretazione di termini tecnici.

Articolo 5

Le banche che intervengono in un incasso non assumono alcun
obbligo o responsabilita pet le conseguenze derivantt dalla interru-
zione della loro attviti provocata da casi di forza maggiore, som-
mosse, disordini civili, insurrezioni, guerre o da qualsiasi altra cau-
sa al di fuori del loro controllo, o da qualsiasi sciopero o serrata.

Articolo 6

Le merci non debbono essere spedite direttamente all’indirizzo
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di una banca senza il preventivo accordo da parte di quel}? b?.r_lca.'

Qualora delle merci vengano spedite direttamente all mdxnzzg
di una banca o siano affidate ad un’altra banca per la consegna ad
QL {rassato COntro pagarento o accettazione O secondo altrl termint
senza il preventivo accordo da patte di quella banca, questa non
ha alcun obbligo di prendere in consegna le merci, le quali runaan_-
gono a rischio ¢ sOtto la responsabilitd della parte che le ha speai-

te.

PRESENTAZIONE

Articolo 7

I documenti devono esscre presentati al trassato cosi come rice-
vati, salvo che la banca trasmitcente € quella incaricata dell mca:*lsci
sono autorizzate ad applicarvi qualsiasi bollo necessario, 2 spese de
cedente, a meno di istruzioni diverse, € ad apporvi qualsiasi Deces-
saria girata o qualsiasi timbro di gomima O .qu_als1351 altro contrasse-
gno o simbolo di identificazione usuale o richiesto dalla operazione

di incasso.
Articolo 8

Gli ordini di incasso debbono comtencre Vindirizzo completo
del trassato o del domicilio al quale la presentazione deve essere
effermuata. Se lindirizzo & incompleto o inesatto, .la; banca incatica-
o dell’incasso pud, senza obbligo ¢ tesponsabilitd da parte sua,
cercare l'indirizzo esatio.

Articolo 9

Nel caso di documentt pagabili a vista la banca presentatrice
deve effettuare la presentazione Der il pagamento senza ritarflo. .

Nel caso di documenti pagabili ad una sca-.depza chf: non sia vi-
sta, la banca presentatrice, deve, q1_1ando & richiesta 1\acgett§210nei,l
effettuare la presentazione senza ritardo e quando & fichiesto
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pagamento cffettuare la presentazione per il pagamento non oltse
la scadenza stabilita.

Articolo 10

Nel caso di un incasso documentario comprendente una cam-
biale pagabile in una data futura, ordine di incasso deve indicare
se i documenti commerciali devono essere consegnati al trassato
contro accettazione (D/A) o contro pagamento (D/P).

In mancanza di tale indicazione, i documenti commerciali sa-
ranno consegnati soltanto contro pagamento.

PAGAMENTO

Articolo 11

Nel caso di documenti pagabili pella moneta del paese dove
deve aver luogo il pagamento (moneta locale), la banca presentatri-
ce, a meno di istruzioni diverse contenute nell’ordine di incasso,
deve consegnare i documenti al trassato soltanto contro pagamento
in moneta locale che sia immediatamente utilizzabile per disporre
le modalitd indicate nell’ordine d’incasso.

Articolo 12

Nel caso di documenti pagabili in una moneta diversa da quel-
la del paese dove deve aver luogo il pagamento (divisa estera), la
banca presentatrice, a meno di istruzioni diverse contenute nell’or-
dine di incasso, deve consegnare i documenti al trassato contro pa-
gamento nella suddetta divisa estera che possa essere immediata-

mente trasferita secondo le istruzioni contenute nell’ordine di in-
Casso.

Articolo 13

Nel caso di incassi semplici possono essere accettati pagamenti
parziali se, nella misura e alle condizioni in cui sono ammessi dalla
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legge vigente nella piazza di pagamento. 1 documenti saranno con-
segnati al trassato soltanto quando sard stato ricevuto il pagamento
totale. ‘

" Nel caso di incassi documentari, pagament parziali saranno ac- t

cetrati soltanto se specificamente autorizzati nell’ordine di incasso.
Tuttavia, a meno di istruzioni contrarie, la banca prescntatrige con-
segnerd 1 documenti al trassato soltanto quando sard stato IiCEVULo
il pagamento rtotale. _

In ogni caso i pagamenti parziali saranno accettatl sempreche
siano state rispettate le disposizioni dell’art. 11 o dell’art. 12, a se-
conda del caso. - .

I pagamenti parziali, se accettati, saranno trattati in conformitd
con le disposizioni dell'art. 14

Ardcole 14

Le somme incassate (dedotte le commissioni ¢/0 le spese quan-
do dovute) devono cssere messa senza ritardo a disposizione de.lla
banca dalla quale & stato ricevuto ordine di incasso, in conformita
con le istruzioni contenute nell’ordine di incasso.

ACCETTAZIONE

Articolo 15

la banca presentatrice & tenuta ad accertare che la forma
dell’accettazione di una cambiale appaia esserc completa e corretia,
ma non & responsabile dela autenticicd di qualstasi firma ne dei
poteri di qualsiasi fitmarario di firmare per accettazione.

PAGHERQO, RICEVUTE E ALTRI STRUMENTI ANALOGHIL
Articolo 16

La banca presentatrice non & responsabile della autenticitd di
qualsiasi firma ne dei poteri di qualsiasi firmatario di firmare un

pagherd, una rcevuta, 0 ufn altto strumento analogo.
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PROTESTO

Articolo 17

L’ordine di incasso deve contenere istruzioni specifiche concer-
penti il pretesto (o altro procedimento legale sostitutivo) per
I'evenrualitd di mancata accettazione © mancatc pagamento.

In mancanza di tali specifiche istruzioni le banche che interven-
gorio nell’incasso non hanno alcun obbligo di far protestare i docu-
mentl (o di assoggettarli ad altro procedimento legale SOSHTLIEIVO)
per IMAncato pagamento o per mancata accettazione.

Qualsiasi commissione /o spesa sostenuta dalle banche in rela-
zione a detto protesto o altro procedimento legale sostitutivo sard a
carico del cedente.

«OCCORRENDO» (RAPPRESENTANTE "DEL CEDENTE)
E PROTEZIONE DELLA MERCE

Articolo 18

Se il cedente nomina un rappresentante perché agisca come «oc-
correndo» in caso di mancata accettazione e/o mancato pagamento,
’ordine di incasso deve indicare in modo chiaro e completo 1 pote-
ri di tale «occorrendos. . ‘

In mancanza di tale indicazione le banche non accetteranno al-
cuna istruzione dall’«occorendos.

Articolo 19

Le banche non hanno alcun obbligo di prendere provvedimenti
nei riguardi della merce oggetto di un incasso documentario.

Nondimeno, se le banche compiono azioni per la protezione
della merce, abbianc o no, ricevuto isttuzioni, esse NoON ASSUMONO
alcun obbligo o responsabiliti in quanto alla sorte e/o alla condi-
zione della merce n@ per qualsiasi atto e/o omissione da parte di
terzi incaricati della custodia e/o della protezione della merce. Tut-
tavia la(e) banca(che) incaricata(e) dell’incasso deve(ono) avvisare
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immediatamente la banca dalla quale ha(nno) ricevuto I'ordine di
incasso di ogni aziope intrapresa e rale scopo.

Qualsiasi commissione e/o spesa sostenuta dalle banche in rela-
zione a qualsiasi azione per la protezione della merce sard a carico
del cedente.

AVVISO D'ESITQ, ECC.
Articolo 20

le banche incaticate dell’incasso devono avvisarne ['esito in con-
formitd con le seguent norme:

(i) Forma dell'avviso - Ogni avviso o informazione inviati dalla -

banca incaricata dell’incasso alla banca dalla quale & stato ricevuto
'ordine di incasso, deve contenere gli opportuni detragli tra i qua-
li, in ogni caso, il numero di gferimento dato da quest'ultima
banca all’'ordine di incasso.

(ii) Modo di avviso - In mancanza di specifiche istruzioni, la banca
incaricata dell'incasso deve inviare alla banca dalla quale ha ricevu-
to ordine di incasso ogni avviso col mezzo postale pilt rapido, ma
se la banca incaricata dell’incasso ritiene che vi siano mouwvi di ut-
genza, pud utlizzare, a spese del cedente, mezzi pitt rapidi quali
cablogramma, telegramma, telex o comunicazione a mezzo di siste-
ma elettronico, ecc.

(iif) () Avviso di pagamento - La banca incaricata dell’incasso deve
inviare senza ritardo l'avviso di pagamento alla banca dalla quale
ha ricevuto l'ordine di incasso, precisando !'importo o gli importi
incassati, le eventuali commissioni e/o gli esbotsi /o le spese de-
dotti, a seconda del caso, ed il modo della messa a disposizione
dei fondi.

(b) Awviso di accettazione - La banca incaticata dell’incasso deve
inviare senza ritardo I'avviso di accettazione alla banca dalla quale
ha ricevuto l'ordine d’incasso.

(c) Avviso di mancato pagamento o di mancata accettazione - La
banca incaticata dell'incasso deve inviare senza ritardo I'avviso di
mancato pagamento o di mancata accettazione alla banca dalla
quale ha ricevato I'ordine d’incasso.
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La banca presentatrice deve cercate di accettate le ragioni del
mancato pagamento o mancata accettazione ed informare in con-
formita la banca dalla quale ha ricevuto 'ordine di incasso.

Ricevuto tale avviso, la banca trasmittente’, entro un ragionevole
lasso di tempo, deve dare opportune isttuzioni circa il successivo
trattamento dei documenti. Se tali istruzioni non sono ricevute
dalla banca presefitatrice entro 90 giomi dal suo avviso di mancato
pagamento o mancata accettazione, i documenti potranno essere fe-
stituiti alla banca dalla quale &.stato ticevuto I'ordine in incasso.

INTERESSI, COMMISSIONI E SPESE

Articolo 21

Se l'ordine di incasso contiene istruzioni di incassare interessi
inclusi nel(i) documento(i) finanziario(i)che eventualmente lo ac-
compagna(no) ed il trassato rifiuta di pagare tali interessi, la banca
presentatrice pud consegnare i dogisifienti contro pagamento o ac-
cettazione, secondo il caso, senza i ‘_i-"_te tali intetessi a meno che
I'ordine di incasso pon dispongat#spressamente che tali interessi
non possono essere abbandonati. Se-takiinteressi devono essere in-
cassati, ordine di incasso deve indicare il tasso ¢ il periodo per il
quale devono essere percepiti. In caso di rifiuto di pagamento de-
gli interessi, la banca presentatrice deve informare di conformitd la
banca dalla quale ha ricevato Pordine di incasso.

Se i documenti comprendono un documento finanziario che
contiene una clausola incondizionata e definitiva per gli interessi,
I’importo degli interessi & considerato come parte dell’importo dei
documenti da incassare. Di conseguenza, l'importo degli interesst
deve essere pagato in aggiunta all'importo capitale indicato nel do-
cumento finanziatio ¢ non vi si pud rinunciare a meno di autoriz-
zazione contenuta nell’ordine di incasso.

Articolo 22

Se Vordine di incasso contiene l'istruzione che le commissioni -
elo le spese di incasso debbono essere a carico del trassato ed 1l
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trassato’ riffuta di pagatle, la banca presentattice pud consegnare
il(i) documento(i) contro pagamento o contro accettazione, secondo
il caso, senza incassate commissioni ¢/o spese, a meno che Iordine
di incasso nmon disponga espressamente che tali commissioni e/o
spese non possono essere abbandopate.

Qualora il pagamento di commissioni e/o spese di incasso sia
stato rifiutato, la banca presentatrice deve informare di conformiti
la banca dalla quale ha rticevato 'ordine di incasso.

Quando le commissioni e/o le spese di incasso sono state in tal
modo abbandonate, esse saranno poste a carico del cedente e po-
tranno essere dedotte dall’importo incassato.

Se l'ordine di incasso proibisce specificatamente l’abbandono
delle commissioni e/o delle spese di incasso, n¢ la banca trasmit-
tente, n@ quella incaricara dell’incasso, né quella presentatrice sa-
ranno responsabili per qualsiasi spesa o titardo derivanti di tale di-
vieto.

Articolo 23

In tutti i casl in cui secono i termini esptessi in un ordine di
incasso, o in conformiti con queste Norme, gli esborsi e/o le spese
e/o le commissioni di incasso sono a carico del cedente, la(e) ban-
ca(che) incaricata(e) dell’incasso avri{nno) diritto a ticuperare rapi-
damente le proprie uscite pet esborsi, spese ¢ commissioni dalla
banca dalla quale ha(nno) ricevuto I'ordine di incasso e la banca
trasmittente aved dititto di ricuperate rapidamente dal cedente
qualsiasi importo da essa cosl pagato unitamente ai propri esborsi,
spese ¢ commissioni, indipendentemente dall’esito dell’incasso.
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Per le Fiere e Mercati della Provincia, consultare I'apposita pubbli-
cazione camerale, -



INDICI

1) INDICE DELLE MATERIE

2) INDICE ALFABETICO-ANALITICO DELLE ATTIVITA E
DELLE MERCI OGGETITO DI USI

3) COMUNI DELLA PROVINCIA MENZIONATI NEL TESTO
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INDICE DELLE MATERIE

Prefazione pag. 3
Presentazione ' » 4
TITOLO PRIMO
USI RICORRENTI NELIE CONTRATTAZIONI IN GENERE
Generalita pag. 9

Rappresentante di commercio - Procacciatore di

affari - Piazzista - Viaggiatore di commercio » 9
Clausole consuetudinarie principali » 11
Mediazione ’ » 14
Artivitd di agenzie di affari » 15
Provvigioni » 16
Termini » 16
Contratt in fiera » 17

TITOLO SECONDO
COMUNIONI TACITE FAMILIARI
Generalita pag. 21
Organizzazione » 21
Patrimonio e sua divisione S o> 21
Diritti e doveri dei pattecipand » 22
TITOLO TERZOC
COMPRAVENDITA E LOCAZIONE DI IMMOBILI URBANI

Compravendita pag. 27
Locazione » 27
Pensioni » 29
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TITOLO TERZO

COMPRAVENDITA, AFFITI'O E CONDUZIONE DI FONDI RU-

STICI

Compravendita

Affitto

Conduzione e riconsegna di fondi rustci a mez-
zadria

Riconsegna di fondi rustici nel settote ortlizio
Conduzione 2 colonia parziaria 0 In comparteci-
pazione

Conduzione a colonia migliorativa

Conduzione in enfiteust

Altre forme di conduzione

TITOLO QUINTO
COMPRAVENDITA DI PRODOTTI

Prodotti della zootecnia:

Sezione I - Contrattazione dei bovini in generale
Sezione II - Vendita di bestiame da vita
Sezione I - Vendita di bestiame da macello
Sezione IV - Equini

Sezione V - Suini

Sezione VI - ovini € caprini

Sezione VII - Vizi redibitori .

Sezione VIII - Animali da cortile ¢ relatvi pro-
dotti grezzi

Sezione XI - prodotti grezzi derivati dall’alleva-
mento del bestiame

Prodotti dell’agricoltura

Prodotti della silvicoltura

Prodotti della caccia e della pesca

Prodotti delle industrie estrattive

Prodott delle industrie alimentari
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34
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35
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42
43
43
43

45

49
51
58
60
61
61

Prodotti dell’industria del tabacco pag. 66
Prodotti dell’industria delle pelli » 67
Prodotti delle industrie tessili » 67
Prodotti delle industrie dell’abbighiamento e
dell’arredamento » 68
Prodotti delle industrie del legno » 68
Prodotti dell’indstrie della carta, pohgraﬁche e
fotocinematografiche » 79
Prodotti - delle industrie metallurgiche » 85
Prodott delle industrie meccaniche » 85
Prodott delle industrie della trasformazione dei
minerali non metallifert » 94
Prodotti delle industrie chimiche » 97
Prodotti dalle industrie della gomma plastica » 97
Prodotti di industie varie » 97
TITOLO SESTO
CREDITO, ASSICURAZIONI, BORSE VALORI
Usi bancari pag. 101
Usi delle assicuraziont » 105
Usi delle Borse valont > 106
TITOLO SETTIMO
ALTRI USI
Prestazioni vate d’opera e di servizi (facchinag-
gi0) . - pag. 109
Usi mariteimi » 109
Usi nei trasporti terrestri ' » 111
Usi nei trasporti aerei » 111
Usi nella cinematografia » 111
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APPENDICE:

1) Tavole di ragguaglio di pesi e misure locali

2) Tabella riassuntiva delle percentuali di media-
zione

3) Regole internazionalt per la interpretazione dei
termici commetciali (Inconterms)

4) Norme ed usi uniformi relativi a credid docu-
mentari

5) Norme uniformi relative agli incassi

6) Fiere ¢ mercad consuetudinari

INDICI
1) Indice delle materie

2) Indice Alfabetico-Analitico

3) Indice dei Comuni menzionati nel Testo
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INDICE ALFABETICO - ANALITICO

A .

ACCONTO (V. nel testo alle singole voci merceologiche)

~ sul prodotti dell’agricoltura in genere
— Sulle insalate
AFFITTANZA o AFFITTO
— di fondi rustici
— d’immobili
AGENZIE D’AFFARI
AGRICOLTURA
AMAUROSI (v. vizi redibitori)
ANNO AGRARIO
APPENDICE
ARPEGGIO (v. vizi redibitori)
ATTREZZI RURALI: solo tariffe di mcdiazione

B

BALLO DELL'ORSO (v. vizi redibitori)
BANCA (usi di banca)

BASSA MACELLERIA

BESTIAME

BOLSAGGINE (v. vizi redibitori)
BOVINI DA VITA, DA MACELLO
BUE

C

CALI (v. nel testo alle singole voci merceologiche)

CAPARRA (v. nel testo alle singole voci merceologiche)

— nelle contrattazioni del bestiame

— nelle contrattazioni delle pelli grezze
CAPOSTORNO (v. vizi redibitori)
CARTA:
" — contrattazione

— impasto e collatura
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43
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43
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43
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49
43
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— tolleranze
CARTONI
CASTRATQ (v. bestiame)
CAVALLI (v. bestiame)
C.F. (cost. freight)
C.1.F. (cost, Insurance, freight)
CHIAVARRO (v. bestiame)
«CIRCA»:
. — clausola nei contratti di legname
— lausola nei contratd di prodotti agticoli
— significato della clausola
CLAUSOLE CONSUETUDINARIE PRICIPALI
COCOCCIOLA. (v. vini)
COLICHE RICORRENTI (v. vizi redibitori)
COLONIA PARZIARIA
COLLAUDO DI MACCHINE AGRICOIE
COMPRAVENDITA:
— di fondi rustici
— di immobili
— di prodotti agricoli
COMUNI DELLA PROVINCIA
TACITE FAMILIART COMUNIONI

CONSEGNA (v. nel testo alle singole voci merceologiche
CONTESTAZIONI (v. nel testo alle singole voci)

CONTRATTI IN FIERA

CONTROSTAILIE

COPIE DEI CONTRATTII

CORNEGGIO CRONICO (v. vizi redibitort)
CRAMPO (v. vizi redibitori)

CREDITI DOCUMENTARI

D

DATA CERTA :

DEFINIZIONI TERMINI COMMERCIALIL (ITA-
LIANI)

DENUNCIA: -

— vizi ¢ difetti deil’animale venduto

222

>
»>

*
»
>
)

P4

pag.

82
83
45

135
139

69
52
11
10
56
43
34
92

33
27
51
233
20

16
109
12

43
177

75
177

42

— di discarica ¢ scarico

DISDETTA: P 10
— nelle affittanze agrarie
— nelle locazioni urbane i gg
E
EFFETTO 1
EPILESSIA (v. vizi redibitori) -
EQUINI » 42
F
FACCHINAGGIO ag. 10
F.A.S. (free along side) i 13?
FATTURE COMMERCIALI » 15
FELLATA (vedi bestame) " » 4
FIERE MERCATI 1512
FILATURA LANA , 2;
FITTO IMMOBILI; ’ !
— rusticl
— urbani 33
F.O.B. (free on board) 13;
FORMA CONTRATTI (v. nel testo alle sin, 1
. gole vocl
FORZA MAGGIORE (v. nel testo alle singole voci))
FRANCO DI VISITA {v. bestame) » 40
FRANCO DI VISTA (v. bestiame) » 40
FRUMENTO ' » 52
FRUTTA IN GENERE (solo tariffe di mediazio-
ne) » 117
G
GARANZIA (v. nel testo alle sin 1
gole vocl
GARINZIE E RISERVE (bestiame) ) pag. - 40
I
IANARA (v. bestame) pag. 45
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IENICA. (v. bestiame)
IENCARELLA (v. bestiame)
IBRIDO (v. bestiame)
IMBALLAGGI (v. nel testo alle singole voci)
IMMOBILI URBANI (locazione)
IMMOBILI URBANI (vendite)
INDICE DELLE MATERIE
INSALATE (v. ortaggi):
— 2 blocco (stima)
— a conta

LANA

LATERIZI

IEGNA DA ARDERE

LEGNAME COMUNE

IEGNAME NOSTRANO tariffe di mediazione
IEGNAME IN GENERE

LOCAZIONE:

— immobili rustici
— immobili urbani
LUNA. (v. vizi redibitori)

LUNARA (v. bestiame)

M
MACCHINE AGRICOLE (solo rtariffe di media-
zione)
MALATTIE:

— croniche (v. bestiame)
— del bestiame (v. garanzie)
— infettive ¢ contagiose
MANDORLE
MANNINA (v. bestiame)
MEDIAZIONE IN GENERE
MEZZADRIA
MISURE LOCAII (v. tavola di ragguaglio)
MOBILIO (solo tariffe di mediazione)
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41
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33
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117

MONTAGGIO MACCHINARI pag. ’

MONTEPULCIANO (v. vini) >
MONTONELLO (v. bestiame) »
MOSTI:
— in fiore
— torchiati e scolad >
MULICALLO (v. bestiame) »
N
NEGOZI (locazione di...) pag.
NOLO (rifusione di...) C»
O
OBBLIGHI: |
— del locatatio dei fabbricati™ pag.
OFTAIMITE PERIODICA (v. vizi redibitori) »
OLIO D’OLIVA »
OLIVE (solo tatiffe di mediazione) »
ORDINI DI IMBARCO E SBARCO
ORTAGGI:
— v. insalate e pomodori »
— tariffe di mediazione >

ORTILIZIO (settore)
OVINI E CAPRINI

¥

¥

P
PAGAMENTO:

— alla mano o in contanti (v. nel testo alle singole voci)
— del bestiame , _ pag.
— della carta »
— del frumento »
— delle msalate »
— del legname comune »
— dei mosti »
— dell’olio d’oliva »

90
56
45

56
56
45

27
71

27
43
63 .
117
109

53
117
34
43

39
83
52
53
59
57
63
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— delle pelii grezze
— del pomodoro
- — dell'uva da tavola

— dell’'uva da vino

— del vino
PASTE ALIMENTARI
PATATE (solo tariffe di mediazione)
PELLI GREZZE:

— bovine

— ovine e captine
disdetta pagamento
PENSIONI
tariffa di mediazione
PERMUTA DI IMMOBILI
PESATURA (v. nel testo alle singole voci)
PESCASTRO (v. besuame)
PESCE FRESCO
PIAZZISTA
POLIZZA DI CARICO
POMODORO:

— fresco

— tatiffe di mediazione
PREZZO (v. nel testo alle singole voci)
PROCACCIATORE D’AFFARI
PROCESSO VERBALE COLLAUDO MACCHINA-
RI
PROLASSO DEL RETTO E DELLA VAGINA (v.
vizi redibitorr) -
PROVVIGIONI
PULDRACCHIA. (v. bestiame)
PULEDRO O PULEDRA

Q
QUALIFICHE
QUALITA (v. nel testo alle singole voci)
QUANTITATIVO CONTRATTUALE
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69

R
RAPPRESENTANTE DI COMMERCIO pag. 8
RECLAMI (v. nel testo alle singole voci)
RESA DI MACCHINE AGRICOLE > 04
RESPONSABILITA (v. nel testo alle singole voci)
RESTIO (v. vizi redibitori » 43
RESTITUZIONE DEILA CAPARRA (v. nel testo alle singole voci)
RIFUSIONE NOLO COMMERCIO LEGNAMI » 71
RIPARAZIONI A CARICO DELL'INQUILINO » 28
RISCOSSIONE FATTURE COMMERCIALI: » 15
— provvigione per la riscossione
RUSTICHEZZA (v. vizi redibitorr) » 43
S
SANATA (v. bestiame) pag. 45
SANGIOVESE (v. vini) » 56
SANSA (solo tariffe di mediazione) - 117
SCARICA O DISCARICA DI MERCI » 109
SCAFFETTA ' » 60
SCONTO CONTRATTUALE » 78
SCROFETITA (v. bestiame) » 44
SOMARQ (v. bestiame) » 44
SOTTOBORDO O LUNGO IL BORDO » 131
SPEDIZIONE MERCI 5V. nel testo alle singole voci)
STACCA, STACCARELLA o STACCONE (v. be-
stiame) » 44
STALLIE E CONTROSTAILIE (usi marittimi) » 109
STAR DEL CREDERE » 14
STREPPA (v. bestiame) _ » 45
STRETTA DI MANO » 13
SUINI (v. bestiame) » 43
T
TABELLA RIASSUNTIVA TARIFFE DI MEDIA-

ZIONE * » 117
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TAVOLE DI RAGGUAGLIO DI PESI E MISURE
LOCALL

TERMINI

TESSITURA LANA

TICCHIO DELL’ORSO (v. vizi redibitori)
TOLLERANZE (v. nel testo alle singole voct)
TORO (v. bestiame)

TORO (pelle di)

TRATTAMENTO DEL BESTIAME
TREBBIANO (v. vini)

TUBERCOLOSI DEL BESTIAME

U

UFFICI (locazione dt)

USI. BANCARI

USI MARITTIMI

UVE:
— da tavola (taglio interno ed esterno)
— da vino

A

VACCA (v. bestiame)
VAGONE MARITTIMO
VENDITA:
— «a bloccos
__ «a cancello chiuso» (fondi rustici)
— <3 capezza a tera»
— «a capo» 0 «a pariglia»
-— «3 conta»
— «a corpo» (di immobili urbani)
— «a flamma ¢ fuoco»
— «a misuras O «a NUMero»
—— «a misura» 0 <a salmas
— «a peso» O «a gruppir
— «a vista ¢ piaciuta»

VERIFICA DEI VIZI (v. nel testo alle singole voci)
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VERRO O VERRUCCIO (v. bestame)
VETERINARIO (v. bestiamne)

VETRI ROTTI

VIAGGIATORE DI COMMERCIO

VINI

VISTA E PIACIUTA {v. nel testo alle singole voci)
VITELLI (v. bestiame)

VIZI D’ANIMO (v. vizi redibitor)

VOCABOLI E CLAUSOLE CONSUETUDINARI

Z

ZOOTECNIA (prodotti della...)
ZOPPIE CRONICHE (v. vizi redibitori)
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ELENCO DEI COMUNI
- DELLA PRQVINCIA DI CHIETI




ALTINO

ARCHI ()

ARI

ARIELLI

ATESSA (*)

BOMBA

BORRELLC
BUCCHIANICO
CANOSA SANNITA
CARPINETO SINELLO
CARUNCHIO
CASACANDITELLA
CASAINGUIDA
CASALBORDINO
CASALINCONTRADA
CASOLT
CASTELFRENTANO
CASTELGUIDONE
CASTIGLIONE MESSER MARINO
CELENZA SUL TRIGNO
CHIETI ()
CIVITALUPARELLA

CIVITELLA MESSER RAIMONDO

COLLEDIMACINE
COLLEDIMEZZO -
CRECCHIO

CUPELLO

DOGLIOLA.

FALLO

FARA FILIORUM PETRI
FARA S. MARTINO (*)
FILETTO

FOSSACESIA

FRAINE
FRANCAVILLA AL MARE (*)
FRESAGRANDINARIA
FRISA

FURCI
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GAMBERALE
GESSOPALENA

GISSI

GIULIANO TEATINO
GUARDIAGRELE (*)
GUILMI |

LAMA DEI PELIGNI
LANCIANO (*)
LENTELLA
LETTOPAIENA
LISCIA
MIGLIANICO (*)
MONTAZZOLI
MONTEBELLO SUL SANGRO
MONTEFERRANTE
MONTELAPIANO
MONTENERODOMO
MOZZAGROGNA
ORSOGNA

ORTONA (*)
PAGLIETA

PALENA

PALMOLI
PALOMBARO
PENNADOMO
PENNAPIEDIMONTE
PERANO .
PIETRAFERRAZZANA
PIZZOFERRATO
POLLUTRI
POGGIOFIORITO
PRETORO

QUADRI

' RAPINO
RIPATEATINA
ROCCAMONTEPIANO
ROCCA S. GIOVANNI
ROCCASCALEGNA
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ROCCASPINALVETI
ROIO DEL SANGRO
ROSELLO .
SAN BUONO

'8

@ mme

GIOVANNI LIPIONI
GIOVANNI TEATINO
MARTINO SULLA MARRUCINA
SALVO (*)

MARIA IMBARO

EUSANIO DEL SANGRO

VITO CHIETINO

SCERNI

SCHIAVI D‘ABRUZZO
TARANTA PELIGNA
TOLLO ()

TORINO DI SANGRO
TORNARECCIO
TORREBRUNA
TORREVECCHIA TEATINA
TORRICELLA PELIGNA
TREGLIO

TUFILLO

VACRI

VASTO (*)
VILLALFONSINA
VILLAMAGNA

VILLA S. MARIA

(*) Comuni menzionati nel testo.
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-\ : '\\“\usn-,‘aa F'?' .r-
%
V¥ 15 0TT.2003
S Chicli &
Prot. N 33265\”“\ (
- it Alla CAMERA DI COMMERCIO L.A.A.
Settore II

C.so Vittorio Emanuele, 86
67100 L’AQUILA

Risposta a Nota N. ..

del
ocerrro. Commissione Provinciale per la
Revisione degli usi commerciali

ed agrari.

Con riferimento alla nota pari oggetto, prot. 11774 del 2 ottobre 2003, si invia copia della
Raccolta degli Usi della Provincia di Chieti precisando che, il testo della stessa, per effetto della
revisione quinquennale anno 1990, ha subito modifiche limitatamente alle seguenti voci:

PAGINA 117:

Prodotti agricoli, industriali e vari:
vini 2% sull’imponibile delle fatture di vendita IVA esclusa.

PAGINA 118:
Compravendita di terreni, aree fabbricabili, permuta di immobili urbani e rustici:

- lire 2,5% per parte.

Affitto di appartamenti e camere ammobiliate:
affitto di appartamenti locali commerciali e affini una mensilita per parte del fitto

concordato con il locatore per fitti non stagionali;
lire 10% per parte sull’importo del canone mensile per fitti stagionali.

L’occasione ¢ gradita per porgere cordiali saluti.

Aria ar, i
Facia " IL DIRIGENH AREA III
5 9% 7% (Dott.ssa Maria Lovda PAGLIARICCI)
g *:*:*"7 © 4 :
a-f‘.‘;% (s - i a
% et

AT

Camera di Commercio Industria Artigianato Agricoltura

Piazza G.B. Vico. 3 - 66100 Chieti
l'el. 0871354307 + Fax 0871330013
www.ch.cameom.it
C.E 80000530693 - P1L 006303106590 - CA pli—!.!ll- (BHE T






